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1. ПАСПОРТ РАБОЧЕЙ ПРОГРАММЫ ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО 

МОДУЛЯ

ПМ. 06  ОРГАНИЗАЦИЯ И ОСУЩЕСТВЛЕНИЕ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ В СФЕРЕ СЕРВИСА
1.1. Область применения профессионального модуля

Программа профессионального модуля является частью основной профессиональной образовательной программы  по специальности 38.02.01 Экономика и бухгалтерский учет (по отраслям) в части освоения вида профессиональной деятельности Организация и осуществление предпринимательской деятельности в сфере сервиса и соответствующих профессиональных компетенций.

1.2. Цели и задачи профессионального модуля – требования к результатам освоения профессионального модуля
С целью овладения указанным видом профессиональной деятельности и соответствующими профессиональными компетенциями обучающийся в ходе освоения профессионального модуля должен:

иметь практический опыт организации и осуществления предпринимательской деятельности в сфере сервиса
Должен уметь:

- составлять бизнес-планы на краткосрочную и долгосрочную перспективу;
- использовать вычислительную технику для обработки плановой информации
- формировать пакет документов для регистрации субъектов предпринимательства;

- рассчитывать по принятой методике показатели доходности финансовых операций;

- на основании финансовых расчетов осуществлять выбор направлений инвестирования денежных средств.

(вариативная составляющая)

- владеть методами финансовых вычислений
Должен знать:

- структуру и функции бизнес-планов;
- требования инвесторов к разработке бизнес-планов;
- методику бизнес-планирования;
- правовой статус предпринимателя, организационно-правовые формы юридического лица и этапы процесса его образования;

- нормативно-правовую базу, этапы государственной регистрации субъектов предпринимательства;
- порядок лицензирования отдельных видов деятельности;

- классификацию предпринимательских рисков;

- методы управления предпринимательскими рисками;

- методы оценки эффективности инвестиционных проектов;

- порядок расчетов с использованием простых и сложных процентов;

- основные инструменты фондового рынка.
1.3.  Количество часов на освоение программ профессионального модуля:

Всего –  245

В том числе:

- обязательной аудиторной нагрузки –      163         

из них практических – 84 

- самостоятельной работы – 82

- профессиональной учебной практики – 36

1.4 Требования к организации образовательного процесса

Для изучения профессионального модуля необходимо наличие учебного класса, оборудованного мультимедийным комплексом с выходом в Интернет. 

Требования к квалификации педагогических  кадров достаточны для качественного проведения занятий: высшее профессиональное образование, специализация преподавтель профессиональной школы.

 При освоении основной профессиональной образовательной программы по специальности в  том числе и при изучении ПМ 06, колледжем реализуется модульно-компетентностный и системно-деятельностный подходы. Модульно-компетентностный подход предусматривает широкое  использование в образовательном процессе активных и интерактивных форм проведения занятий (деловых и ролевых игр, разбора конкретных ситуаций, психологических и иных тренингов, групповых дискуссий) в сочетании с внеаудиторной работой для формирования и развития общих и профессиональных компетенций обучающихся. 

Системно-деятельностный подход обеспечивает: формирование готовности обучающихся к саморазвитию и непрерывному образованию; проектирование и конструирование развивающей образовательной среды образовательного учреждения; активную учебно-познавательную деятельность обучающихся; построение образовательного процесса с учётом индивидуальных, возрастных, психологических, физиологических особенностей и здоровья обучающихся.

Среди разнообразных направлений новых педагогических технологий наиболее адекватными поставленным целям при обучении профессиональному модулю являются:

- метод проектов; 

- индивидуальный и дифференцированный подход к обучению; 

- метод практических ситуаций; 

-  контекстного обучения.

Предлагаемые педагогические технологии позволяют сформировать компетенции: ПК 6.1, ПК 6.2, ПК 6.3, ПК 6.4, ПК 6.5, ПК 6.6, ПК 6.7, ОК 1, ОК 2, ОК 3, ОК 4, ОК 5, ОК 6, ОК 7, ОК 8, ОК 9
	№
	Наименование
	Кол-во
	Вид носителя

	1
	ФГОС по специальности 38.02.01 «Экономика и бухгалтерский учёт (по отраслям)», утвержденный Приказом Министерства образования и науки Российской Федерации от 28 июля 2014г. № 832, зарегистрированный в Минюсте Российской Федерации  19 августа 2014 г. № 33638
	1
	Электронный

	2
	Рабочая программа профессионального модуля 
	1
	бумажный, электронный

	3
	Профессиональный стандарт «Бухгалтер», утвержденный приказом Министерства труда и социальной защиты РФ от 22.12.2014 №1061н
	1
	Бумажный, электронный

	4
	Календарно-тематическое планирование
	4
	бумажный, электронный

	5
	Комплект оценочных средств для контроля и оценки освоения основных видов профессиональной деятельности, профессиональных и общих компетенций по модулю
	1
	Электронный

	6
	Комплект задач по темам междисциплинарного курса
	1
	бумажный, электронный


1.5 Система оценивания 

Система оценивания включает основные показатели оценки результатов обучения, сформулированные как характеристики деятельности обучающихся, и которые соответствуют общим и профессиональным компетенциям. Основные показатели оценки результатов обучения в полной мере раскрывают специфику соответствующих профессиональных компетенций: соответствуют знаниям, умениям и практическому опыту по ФГОС, охватывают весь цикл действий (работ) обучаемого, предусматривают возможность контроля и оценки в процессе обучения на базе образовательного учреждения и при прохождении производственной практики на базе работодателя. 
В программе содержится перечень контрольных точек, обеспечивающий текущий контроль и промежуточную аттестацию в форме тестов и задач.

Оценка результатов освоения программы происходит с использованием тестовой и деятельностной технологии оценки, на единой критериальной основе.
Предъявить обучающему результат обучения позволяют устная и письменная методики, с использованием входного, текущего, промежуточного и обобщающего контроля, в виде тестовых заданий и практических работ.

Комплекс форм и методов контроля и оценки предусматривает оценку результатов обучения при выполнении практических занятиях и самостоятельной работы, в соответствии с тематическим планом.

Текущий контроль проводится преподавателем в процессе проведения практических занятий, тестирования, а также выполнения обучающимися индивидуальных заданий. 

Формы и методы текущего контроля по учебной дисциплине доводятся до сведения обучающихся в течение первых двух месяцев от начала обучения. Для текущего контроля по программе создан комплект оценочных средств, который, включает в себя педагогические контрольно-измерительные материалы, предназначенные для определения соответствия (или несоответствия) индивидуальных образовательных достижений основным показателям результатов подготовки.

Промежуточная аттестация осуществляется в форме дифференцированного зачета по междисциплинарным курсам МДК 06.02, комплексного дифференцированного зачета по  МДК 06.01 и МДК 06,03, экзамена по МДК 06.04  и квалификационного экзамена по модулю.

2. результаты освоения ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО МОДУЛЯ 

Результатом освоения профессионального модуля является овладение обучающимися видом профессиональной деятельности ПМ. 06 Организации и осуществления предпринимательской деятельности в сфере сервиса в том числе профессиональными (ПК) и общими (ОК) компетенциями:

	Код
	Наименование результата обучения

	ПК 6.1.
	Разрабатывать бизнес-планы создания и развития новых организаций (направлений деятельности, продуктов) 

	ПК 6.2.
	Оценивать экономические и социальные условия осуществления предпринимательской деятельности

	ПК 6.3.
	Выполнять работу по подготовке   документации для регистрации и осуществления предпринимательской деятельности

	ПК 6.4.
	Осуществлять работу по подготовке и проведению деловых встреч, приемов и презентаций, деловых поездок руководителя и других сотрудников, вести прием посетителей  

	ПК 6.5.
	Подготавливать документацию для проведения деловых встреч, приемов, презентаций

	ПК 6.6.
	Проводить  анализ состояния рынка кредитных ресурсов и ценных бумаг в целях эффективного размещения свободных финансовых средств и обеспечения финансовой устойчивости предприятия.

	ПК 6.7.
	Оценивать работу по привлечению заемных и использованию собственных денежных средств для осуществления финансовых операций (кредитование, инвестирование финансовых ресурсов в ценные бумаги, размещение денежных средств на банковские депозиты и др.), обеспечивать правильность их осуществления. 

	ОК 1.
	Понимать сущность и социальную значимость своей будущей профессии, проявлять к ней устойчивый интерес.

	ОК 2.
	Организовывать собственную деятельность, выбирать типовые методы и способы выполнения профессиональных задач, оценивать их эффективность и качество.

	ОК 3.
	Принимать решения в стандартных и нестандартных ситуациях и нести за них ответственность.

	ОК 4.
	Осуществлять поиск и использование информации, необходимой для эффективного выполнения профессиональных задач, профессионального и личностного развития.

	ОК 5.
	Владеть информационной культурой, анализировать и оценивать информацию с использованием информационно-коммуникационных технологий.

	ОК 6.
	Работать в коллективе и команде, эффективно общаться с коллегами, руководством, потребителями.

	ОК 7.
	Брать на себя ответственность за работу членов команды (подчиненных), результат выполнения заданий.

	ОК 8.
	Самостоятельно определять задачи профессионального и личностного развития, заниматься самообразованием, осознанно планировать повышение квалификации.

	ОК 9.
	Ориентироваться в условиях частой смены технологий в профессиональной деятельности.


3. СТРУКТУРА и содержание профессионального модуля
3.1. Тематический план профессионального модуля 

ПМ. 06.  Организация и осуществление предпринимательской деятельности в сфере сервиса 
	Коды профессиональных компетенций
	Наименования разделов профессионального модуля
	Всего часов
	Объем времени, отведенный на освоение междисциплинарного курса (курсов)
	Практика 

	
	
	
	Обязательная аудиторная учебная нагрузка обучающегося
	Самостоятельная работа обучающегося
	Учебная
	Производственная (по профилю специальности)

	
	
	
	Всего
	в т.ч. лабораторные работы и практические занятия
	в т.ч., курсовая работа (проект)
	Всего
	в т.ч., курсовая работа (проект)
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	ОК 1-9

ПК  6.1

ПК  6.2
	Раздел 1.   Проектирование и продвижение бизнес-планов

	50
	33
	16
	
	17
	
	
	

	ОК  1-9

ПК 6.3


	Раздел 2.  Подготовка документации для регистрации и осуществления предпринимательской деятельности

	66
	44
	22
	
	22
	
	
	

	ОК  1-9

ПК  6.4

ПК 6.5
	Раздел 3.  Применение эффективных технологий общения с бизнес-партнерами

	39
	26
	13
	
	13
	
	
	

	ОК  1-9

ПК  6.6

ПК 6.7
	Раздел 4.  Применение финансовых инструментов для выявления и страхования предпринимательских рисков
	86
	57
	29
	
	31
	
	
	

	
	Учебная практика 
	
	36
	
	
	
	
	36
	

	
	Всего:
	245
	199
	84
	
	82
	
	36
	


3.2. Содержание обучения по профессиональному модулю (ПМ)

                                             МДК  06.01. Проектирование и продвижение бизнес-планов
                                      МДК. 06.02.  Подготовка документации для регистрации и осуществления предпринимательской деятельности
                                             МДК. 06.03. Применение эффективных технологий общения с бизнес-партнерами
                                             МДК. 06.04. Применение финансовых инструментов для выявления и страхования предпринимательских рисков
                                                 УП.06 
	Наименование разделов профессионального модуля (ПМ), междисциплинарных курсов (МДК) и тем
	Содержание учебного материала, лабораторные работы и практические занятия, самостоятельная работа обучающихся, курсовая работа (проект) 
	Объем часов
	Уровень освоения

	1
	2
	3
	4

	ПМ 06.  Организация и осуществление предпринимательской деятельности в сфере сервиса
	
	

	Раздел 1.     МДК 06.01 Проектирование и продвижение бизнес-планов
	50
	

	Тема 1 Бизнес-планирование как элемент  экономической 

политики организации

	1.1.Роль, место и значение бизнес-планирования в управлении организацией (предприятием). 
	2
	1

	
	1.2 Сущность и структура объектов планирования в организации. Предмет планирования
	2
	1

	
	Самостоятельная работа
	
	

	
	 1.Планирование как наука, вид деятельности и искусство
	2
	1

	
	2. Возможность и необходимость планирования в условиях рыночных отношений
	2
	2

	Тема 2. Структура и функции бизнес-плана

	2.1.Формы планирования и факторы, влияющие на выбор форм планирования. Основные виды и типы бизнес-планов
	2
	2

	
	2.2 Структура, функции и содержание разделов бизнес-планов
	2
	2

	
	2.3Требования к разработке бизнес-планов
	2
	2

	
	Практические занятия 
	
	

	
	2.1 Описание продукта (услуги)
	2
	2

	
	2.2. Анализ рынка сбыта; оценка конкурентов 
	2
	3

	
	2.3  Разработка стратегии маркетинга
	2
	2,3

	
	2.4 Составление плана производства и организационного  плана
	2
	3

	
	2.5 Разработка финансового плана
	2
	3

	
	Самостоятельная работа
	
	

	
	1. Информационное обеспечение бизнес-планирования 
	2
	2

	
	2. Этапы бизнес-планирования:
	2
	2

	Тема 3. Стратегическое и инвестиционное планирование
	3.1Понятие и экономическое содержание стратегического планирования. Классификация стратегий
	2
	2

	
	Практические занятия
	
	

	
	3.1 Составление инвестиционного плана
	2
	3

	
	3.2 Составление бюджета   инвестиционных затрат
	2
	3

	
	Самостоятельная работа
	
	

	
	1. Определение целей  организации (предприятия)
	2
	2

	Тема 4. Финансовое планирование
	4.1 Назначение и структура основных документов финансового плана. 
	2
	2

	
	4.2 Методика расчетов и структура основных документов финансового плана
	2
	3

	
	Самостоятельная работа
	
	

	
	1.План прибылей и убытков
	2
	3

	
	2.План движения денежных средств. 
	2
	3

	
	3.Стратегия финансирования инвестиционного проекта
	2
	3

	
	4.Технология финансового планирования.
	2
	2

	Тема 5. Оформление бизнес-плана, презентации и инвестиционного предложения

	5.1Оформление разделов бизнес-плана
	1
	1

	
	Практические занятия
	
	

	
	5.1Составление и оформление бизнес-плана
	2
	3

	
	Самостоятельная работа
	
	

	
	1.Оформление презентации 
	2
	2

	
	2.Оформление инвестиционного предложения
	1
	3

	 УП.06
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	 Тема 1 Организация и развитие собственного бизнеса
	Анализ нормативно-правовые актов, регламентирующие предпринимательскую деятельность 
	2
	2

	
	Разработка плана маркетингового исследования рынка
	2
	2

	
	Составление анкет для осуществления опроса потребителей
	2
	2

	
	Разработка бизнес-идеи в сфере сервиса
	2
	2

	
	Разработка  фирменного наименования и знака обслуживания 
	2
	2

	
	Оценка предпринимательских рисков
	2
	3

	Тема 2 Бизнес-план создания фирмы
	Описание предприятия
	2
	2

	
	Описание услуг
	2
	2

	
	Характеристика рынка сбыта
	2
	2

	
	Составление плана производства
	2
	3

	
	Составление  плана маркетинга
	2
	3

	
	Составление финансового плана
	2
	3

	
	Анализ эффективности бизнес-проекта
	2
	3

	
	Анализ чувствительности проекта
	2
	3

	
	Написание резюме
	2
	3

	Тема 3 Предпринимательские договоры


	Заполнение бланков  договоров купли-продажи в соответствии с действующим законодательством
	2
	3

	
	Подготовка проектов договоров подряда и аренды 
	2
	3

	
	Оформление договора возмездного оказания услуг
	2
	3

	Раздел 2.   

МДК  06. 02.   Подготовка документации для регистрации и осуществления предпринимательской деятельности
	66
	

	Тема 1. Нормативно-правовой акт как источник российского предпринимательского права. 


	Нормативно-правовая база государственной регистрации субъектов предпринимательства.

Обычай делового оборота.

	2

2
	1

1

	
	Практическая работа:

1. Решение ситуационных задач.
	2
	2

	
	Самостоятельная работа:

1. Подготовить сообщение на тему «Нормы международного права и международные договоры РФ как источники российского предпринимательского права».
	2
	3

	Тема 2. Индивидуальный предприниматель и организационно-правовые формы юридического лица, их учредительные документы.


	2.1. Правовой статус индивидуального предпринимателя

2.2. Организационно-правовые формы юридического лица.

2.3. Учредительные документы субъектов предпринимательства.
	2

2

2
	1

1

1

	
	Практическая работа:

1. Выбор организационно-правовой формы.
2. Разработка проекта учредительного договора.
3. Разработка проекта Устава.
4. Преимущества использования франчайзинга для малых предприятий.
5. Решение ситуационных задач.
	2

2

2

2

2
	2

2

2

2

2

	
	Самостоятельная работа:

1. Подготовить сообщение на тему «Виды франчайзинга».
2. Подготовить сообщение на тему «Франчайзинг как способ участия в 

предпринимательской деятельности».
3. Подготовить сообщение на тему «Предпринимательская идея».
	2

2

2


	3

3

3

	Тема 3. Правовые основы государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей.

	3.1. Государственная регистрация предпринимательской деятельности, порядок и сроки регистрации.

3.2. Постановка на учет в налоговую инспекцию и открытие счета.

3.3. Отказ в регистрации.
	2

2

2
	1

1

1

	
	Практическая работа:

1. Оформление документов для государственной регистрации предпринимательской деятельности.

2. Оформление заявления в суд при отказе в регистрации.

3. Решение ситуационных задач.
	2

2

2
	2

2

2

	
	Самостоятельная работа:

1. Подготовить сообщение на тему «Ответственность регистрирующего органа за нарушение порядка государственной регистрации».
2. Подготовить сообщение на тему «Государственное регулирование предпринимательства».
3. Подготовить сообщение на тему «Осуществление государственного контроля за ведением хозяйственной деятельности».

4. Подготовить сообщение на тему «Открытие расчетного счета в банке».
	2

2

2

2
	3

3

3

3

	Тема 4. Лицензирование отдельных видов предпринимательской деятельности.


	4.1. Нормативно-правовые акты регулирующие отношения связанные с лицензированием.
4.2. Порядок осуществления лицензирования.

4.3. Основания и порядок приостановления действия и аннулирования лицензии.


	2

2

2
	1

1

1

	
	Практическая работа:

1. Представление в лицензирующий орган необходимых документов.
2. Дифференцированный зачет.
	2

2
	2

2

	
	Самостоятельная работа:

1. Подготовить сообщение на тему «Лицензируемые виды деятельности».
2. Подготовить сообщение на тему «Отказ в выдаче лицензии».
3. Подготовить сообщение на тему «Аннулирования лицензии».
	2

2

2
	3

3

3

	Раздел  3.  МДК. 06.03. Применение эффективных технологий общения с бизнес-партнерами
	39
	

	Тема 1 Деловое общение
	Понятие делового общения, его особенности и основная задача.
Типы общения в зависимости от целей: материальное, кондиционное, мотивационное, когнитивное, деятельностное. Типы общения в зависимости от средств: непосредственное, опосредованное, прямое, косвенное, вербальное, невербальное.
Виды делового общения: деловая беседа, деловое совещание, деловые переговоры. Формы делового общения: споры, дискуссии, полемика.
Методы делового общения. Техника ведения переговоров. Техника манипуляции делового общения
	2
	

	
	Практическая работа:

1.Деловая ситуация «Проведение переговоров»

2.выполнить практическое упражнение  «Передай информацию», «Телефонограмма», «Мысль одна, а слов много»

3.Определите свою стратегию поведения во взаимодействии с помощью теста Томаса

4. определите стратегии поведения героев сказки
	3
	

	
	Самостоятельная работа:

1. Написание реферата

2  Опишите типичные искажения при восприятии друг друга, с которыми Вы можете встретиться в своей профессиональной деятельности
	4
	

	Тема 2 Психологический климат коллектива
	Коллектив как вид социальной организации. Функции коллектива. Социально-психологические аспекты формирования коллектива. Понятие психологического климата коллектива. Факторы, влияющие на психологический климат коллектива. Понятие социальной адаптации в коллективе
	2
	

	
	Практическая работа:

1. Разработка и презентация проекта работы команды– в мини-группах на тему «Способы оптимизации социально-психологического климата на примере организации»
	2
	

	
	Самостоятельная работа:

1. Написание реферата

2.Подготовить самопрезентацию (не более 5 минут)
	2
	


	Тема 3 Конфликт в профессиональной деятельности
	Особенности производственных конфликтов. Организационный конфликт и функции организационного конфликта Профилактика конфликтов в организациях. Приемы саморегуляции поведения в процессе межличностного общения. Природа организационных изменений (нововведений) и управление ими.
	2
	

	
	Практическая работа:

Тестовое исследование личности на выявление реакции на конфликтную ситуацию

1.Решение конкретной практической ситуации Дилемма для Ирины

2. Решение теста «Конфликтный ли Вы человек?», «Как Вы действуете в условиях конфликта?»

3.Упражнения на поведение в конфликтах
	2
	

	
	Самостоятельная работа:

1.Подготовить сообщение на заданную тему

2. Вспомнить и проанализировать сказки, художественные произведения, в которых рассматриваются примеры различных стратегий поведении в конфликтах
	3
	

	Тема 4 Психологические аспекты проведения полемики, спора, дискуссии
	Понятия полемики, спора, дискуссии. Исторически известные школы полемики, дискуссий. Техника проведения полемики и дискуссий. Причины спора и его виды. Рекомендации по реакции на различное поведение оппонента. Перечень некорректных действий собеседника с указанием контрдействий. Влияние на поведение полемистов национальных обычаев и культурных традиций.
	2
	

	
	Практическая работа:

Деловая ситуация «Проведение дискуссии на заданную тему»
	2
	

	
	Самостоятельная работа:

1.Подготовить сообщение на заданную тему

2.Выполнение психогимнастических упражнений, способствующих предупреждению конфликта, профилактике негативных состояний и использование приемов урегулирования.
	2
	

	Тема 5  Подготовка и проведение деловых встреч, приемов и презентаций.  
	Определение элементов системы построения устного выступления. Использование при подготовке к выступлению аргументов, фактов, примеров для раскрытия каждого вопроса.

Особенности индивидуальной беседы. Рассмотрение психологических типов собеседников. Методы нейтрализации собеседников.

Подготовка к деловой беседе по телефону.Общие правила телефонного разговора. Общие правила общения и работы в интернете.

Правила проведение деловых встреч, приемов и презентаций.  
	5
	

	
	Практическая работа:

1.Практическая ситуация «Подготовка публичного выступления».

2.Составление интеллект-карты по пройденной дисциплине

3.Тест «Коммуникативные и организаторские способности», «Ваш стиль делового общения»

4. практическое упражнение «Центр общения», «Зеркало», «Скульптура»
	4
	

	
	Самостоятельная работа:

1.написание реферата.

2. Изучите и проанализируйте рекомендации для усиления личного обаяния (по Ю.А. Фомину) и выберите наиболее значимые
	2
	

	Самостоятельная работа: написание реферата.

Примерная тематика внеаудиторной самостоятельной работы:

Коллектив как вид социальной организации;

Психологический климат коллектива;

Факторы, влияющие на психологический климат коллектива;

Производственный конфликт в коллективе;

Стили поведения в конфликте;

Разрешение конфликтных ситуаций в трудовом коллективе.
	
	

	Раздел  4.  МДК. 06.04.   Применение финансовых инструментов для выявления и страхования предпринимательских рисков
	86
	

	Тема 1 Предпринимательские риски: понятие, классификация, методы управления
	1.1 Сущность предпринимательского риска
	2
	1

	
	1.2 Классификация предпринимательских рисков
	2
	1

	
	1.3 Методы управления предпринимательскими рисками
	2
	1

	
	Самостоятельная работа
	4
	

	
	1.2 Создать презентацию на тему: «Виды предпринимательских рисков»
	4
	2

	Тема 2 Процентный риск
	2.1 Сущность и виды процентного риска
	2
	1

	
	Практические занятия
	6
	

	
	Вычисления по простым процентам 
	2
	2

	
	2.1.2  Вычисления по сложным процентам
	2
	2

	
	2.1.3 Учет инфляционного обесценивания денег
	2
	2

	
	Самостоятельная работа
	6
	

	
	2.1.1. Решение задач на тему: «Вычисления по простым процентам»
	2
	2

	
	2.1.2. Решение задач на тему: «Вычисления по сложным процентам»
	4
	2

	Тема 3 Валютный риск
	3.1 Сущность и виды валютного риска 
	2
	1

	
	Практические занятия
	6
	

	
	Оценка доходности операции  покупки валюты
	2
	2

	
	Конверсия валюты и наращение по простым и сложным процентам
	4
	2

	
	Самостоятельная работа
	6
	

	
	3.1.1 Решение задач на тему: «Оценка доходности операции  покупки валюты»
	2
	2

	
	3.1.2 Решение задач на тему: «Конверсия валюты»
	4
	2

	Тема 4 Инвестиционный риск
	4.1 Сущность и виды инвестиционного  риска
	2
	1

	
	4.2 Основные показатели оценки эффективности инвестиционного проекта
	2
	1

	
	Практические занятия
	8
	

	
	Методы оценки эффективности инвестиций на основе расчета чистого приведенного дохода 
	2
	2

	
	Методы оценки эффективности инвестиций на основе индекса рентабельности
	2
	2

	
	Методика определения срока окупаемости инвестиций
	2
	2

	
	4.2.4 Определение внутренней нормы доходности инвестиций
	2
	2

	
	Самостоятельная работа
	6
	

	
	4.2  Решение задач на тему: «Методы оценки эффективности инвестиций»
	6
	2

	Тема 5 Способы снижения предпринимательского риска
	5.1 Страхование: основные принципы и характеристики
	2
	1

	
	5.2 Виды страхования в РФ
	2
	1

	
	5.3 Сущность хеджирования
	2
	1

	
	5.4 Диверсификация
	2
	1

	
	5.5 Финансовый инжиниринг
	2
	1

	
	5.6 Производные финансовые инструменты в финансовом инжиниринге
	2
	1

	
	Практические занятия
	11
	

	
	Расчет страховых премий и выплат по страховым случаям 
	2
	2

	
	5.3.1 Модель оценки финансовых активов
	2
	2

	
	5.3.3 Оценка стоимости акций и облигаций
	2
	2

	
	5.3.4  Расчет доходности по вексельным операциям
	2
	2

	
	5.4.1  Оценка форвардных и фьючерсных контрактов
	2
	2

	
	5.4.1  Оценка форвардных и фьючерсных контрактов
	1
	2

	
	Самостоятельная работа
	7
	

	
	1. Создать презентацию на тему: «Способы снижения предпринимательского риска» 
	3
	2

	
	2 Решение задач на тему: «Страхование предпринимательских рисков»
	2
	2

	
	3 Решение задач на тему: «Расчеты на фондовом рынке»
	2
	2


Для характеристики уровня освоения учебного материала используются следующие обозначения:

1. – ознакомительный (узнавание ранее изученных объектов, свойств); 

2. – репродуктивный (выполнение деятельности по образцу, инструкции или под руководством)

3. – продуктивный (планирование и самостоятельное выполнение деятельности, решение проблемных задач.

4. условия реализации УЧЕБНОЙ дисциплины

4.1. Требования к минимальному материально-техническому обеспечению

Реализация междисциплинарного курса требует наличия учебного кабинета.

Оборудование учебного кабинета:

- посадочные места по количеству обучающихся;

- рабочее место преподавателя;

Технические средства обучения:

- компьютер с лицензионным программным обеспечением и мультимедиапроектор.

4.2. Информационное обеспечение обучения

Нормативный материал:

1. Гражданский кодекс РФ

2. Трудовой кодекс РФ

3. Кодекс Российской Федерации об административных правонарушениях

4. ФКЗ "О судебной системе Российской Федерации"

5. ФКЗ "Об арбитражных судах в Российской Федерации"

Основные источники:

1. Баринов В.А. Бизнес-планирование:Учебное пособие-М:Форум Инфра-М, 2010-272с.

2. Е. Ю. Бархатова  Правовое обеспечение профессиональной деятельности. Учебник. Москва, Проспект, 2010, - 464 с.

3. Блау С.Л. Финансовая математика: учеб. для студ. учреждений сред. проф. образования. – М.: Академия, 2011.

4. Попов В.М., Ляпунов С.И. Бизнес-планирование, М.: Финансы и статистика, 2007.-672с.
5. Правовое обеспечение профессиональной деятельности. Под ред. Д. О. Тузова, В. С. Аракчеева, М., ФОРУМ; ИНФРА-М, 2010. - 384с.

6. Просветов Г.И. Управление рисками: задачи и решения: учебно-практическое пособие. – М.: Альфа-Пресс, 2011

7. Румынина В.В. Правовое обеспечение профессиональной деятельности (7-е изд., стер.) учебник. Издательство: Академия, 2010 г., 192 

8. Серебряков В.Ф. Правовое обеспечение профессиональной деятельности в общественном питании. Учебник для студ.сред.проф.учеб.заведений.  Издательство: Академия,  2009. 224 с.

9. Тихомирова Т.П. Практикум по планированию на предприятии: Екатеринбург: РГППУ, 2008.-102с.
10.  Тыщенко А.И. Правовое обеспечение профессиональной деятельности.  Ростов н/Д: Феникс, 2011. — 252 с.

11.  Хабибулин Г., Мурсалимов К.Р. Правовое обеспечение профессиональной деятельности. Учебник.  Издательство: Форум, 2011. – 336 с.

4.3.  Требования к организации образовательного процесса

Структура программы подчинена основным формам учебной работы: лекциям, семинарам и организации самостоятельной работы в виде подготовки докладов и презентаций. 

Наряду с теоретическими занятиями программой преду​смотрены также практические работы, цель которых - научить студентов работать с конкретными нормативно-правовыми актами, пользоваться юри​дической терминологией, составлять и оформлять документы, применять полученные правовые знания в жизни, а также закрепить у студентов основные модели правомерного поведения в типичных правовых ситуациях. 

Требования к квалификации педагогических кадров достаточные для качественного проведения занятий: высшее педагогическое образование, специализация по профилю преподаваемой дисциплины. 

При освоении программы учебной дисциплины используются педагогические 
технологии:  
· метод проектов; 

· индивидуальный и дифференцированный подход к обучению; 

· метод практических ситуаций; 

· контекстного обучения.

5.  КОНТРОЛЬ И ОЦЕНКА РЕЗУЛЬТАТОВ ОСВОЕНИЯ ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО МОДУЛЯ
В результате освоения дисциплин обучающийся должен приобрести заявленные в п. 1.3 настоящей программы компетенции, знания, умения и опыт применения полученных знаний в практической профессиональной и повседневной жизни.

Основные показатели оценки результатов обучения в полной мере раскрывают специфику формируемых компетенций: соответствуют знаниям, умениям и практическому опыту по ФГОС. 

Комплекс форм и методов контроля и оценки предусматривает оценку результатов обучения при выполнении практических занятиях и самостоятельной работы, в соответствии с тематическим планом.

Текущий контроль проводится преподавателями в процессе проведения тестирования, а также выполнения обучающимися индивидуальных заданий. 

В программе содержится перечень контрольных точек, обеспечивающий текущий контроль и промежуточную аттестацию в форме  дифференцированного зачета МДК. 06.01., МДК. 06.02., МДК. 06.03., экзамена МДК. 06.04.
Контроль и оценка результатов содержит контрольные точки, обеспечивающие текущий контроль. 

Формы и методы текущего контроля по учебной дисциплине доводятся до сведения обучающихся в течение первых двух месяцев от начала обучения. 

Для текущего контроля по программе создан комплект оценочных средств (КОС), который включает в себя педагогические контрольно-измерительные материалы, предназначенные для определения соответствия (или несоответствия) индивидуальных образовательных достижений основным показателям результатов подготовки.

	Результаты 

(освоенные общие компетенции)
	Основные показатели оценки результата
	Формы и методы контроля и оценки 

	 Осознавать    социальную значимость своей будущей профессии, обладать высокой мотивацией к выполнению профессиональной деятельности
	Демонстрация интереса к будущей профессии
	Интерпретация результатов наблюдений за деятельностью обучающегося в процессе освоения образовательной программы профессионального модуля

	 Организовывать собственную деятельность, обобщать и  анализировать информацию, определять цели и пути  их достижения.
	Демонстрация  методов и способов решения профессиональных задач , выполнение требований технологической дисциплины ,  навыков эксплуатации технологического оборудования   
	

	Находить организационно-управленческие решения   в нестандартных ситуациях и готовность нести за них ответственность
	 Демонстрация принятия решения, адекватного сложившейся ситуации, самоанализ и коррекция результатов собственной работы
	

	  Использовать информационно-коммуникационные технологии для совершенствования профессиональной деятельности
	Выполнение операций ведения технологического процесса с использованием программно-компьютерного обеспечения
	

	 Ориентироваться в условиях  частой  смены технологий в профессиональной деятельности.
	Анализ инноваций в области бухгалтерского учета
	

	 Стремиться к саморазвитию, повышению своей квалификации и мастерства .
	Выполнение самостоятельной работы, рефератов, поиск дополнительной информации при изучении профессионального модуля
	


	Раздел (тема) междисциплинарного курса
	Результаты

(освоенные профессиональные компетенции)
	Формы и методы контроля

	МДК 06.01 Проектирование и продвижение бизнес-планов

	Тема 1 Бизнес-планирование как элемент  экономической 

политики организации
	Оценивать экономические и социальные условия осуществления предпринимательской деятельности
	Устный опрос



	Тема 2. Структура и функции бизнес-плана
	Разрабатывать бизнес-планы создания и развития новых организаций (направлений деятельности, продуктов) 
	Устный опрос, практическая работа, дифференцированный зачет

	Тема 3. Стратегическое и инвестиционное планирование
	Разрабатывать бизнес-планы создания и развития новых организаций (направлений деятельности, продуктов) 
	Практическая работа, дифференцированный зачет 

	Тема 4. Финансовое планирование
	Разрабатывать бизнес-планы создания и развития новых организаций (направлений деятельности, продуктов) 
	Практическая работа,

дифференцированный зачет

	Тема 5. Оформление бизнес-плана, презентации и инвестиционного предложения
	Разрабатывать бизнес-планы создания и развития новых организаций (направлений деятельности, продуктов) 
	 Защита и презентация бизнес-плана



	           МДК  06. 02.    Подготовка документации для регистрации и осуществления предпринимательской деятельности

	Тема 1. Нормативно-правовой акт как источник российского предпринимательского права.
	Выполнять работу по подготовке   документации для регистрации и осуществления предпринимательской деятельности


	Текущая аттестация:

- решение ситуационных задач по теме;



	Тема 2. Индивидуальный предприниматель и организационно-правовые формы юридического лица, их учредительные документы.
	Выполнять работу по подготовке   документации для регистрации и осуществления предпринимательской деятельности.
	Текущая аттестация:

- решение ситуационных задач по теме;

- подготовка Устава коммерческой организации и учредительного договора;

 - семинар на тему: «Организационно-правовые формы юридического лица»

	Тема 3. Правовые основы государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей.
	Выполнять работу по подготовке   документации для регистрации и осуществления предпринимательской деятельности

.
	Текущая аттестация:

- решение ситуационных задач по теме;

- оформление документов для государственной регистрации;

	Тема 4. Лицензирование отдельных видов предпринимательской деятельности.
	Выполнять работу по подготовке   документации для регистрации и осуществления предпринимательской деятельности


	Текущая аттестация:

- решение ситуационных задач по теме;

- оформление документов для лицензирования;

	МДК. 06.03. Применение эффективных технологий общения с бизнес-партнерами

	Тема 1 Деловое общение
	- Осуществлять работу по подготовке и проведению деловых встреч, приемов и презентаций, деловых поездок руководителя и других сотрудников, вести прием посетителей ;

- Подготавливать документацию для проведения деловых встреч, приемов, презентаций
	Текущая аттестация:

- решение конкретных практических ситуаций в соответствии с тематикой;

- практикующие упражнения; 

- реферат в соответствии с тематикой 

	Тема 2 Психологический климат коллектива
	- Осуществлять работу по подготовке и проведению деловых встреч, приемов и презентаций, деловых поездок руководителя и других сотрудников, вести прием посетителей ;

- Подготавливать документацию для проведения деловых встреч, приемов, презентаций
	Текущая аттестация:

- разработка и презентация проекта работы команды– в мини-группах;

- - реферат в соответствии с тематикой.

	Тема 3 Конфликт в профессиональной деятельности
	- Осуществлять работу по подготовке и проведению деловых встреч, приемов и презентаций, деловых поездок руководителя и других сотрудников, вести прием посетителей ;

- Подготавливать документацию для проведения деловых встреч, приемов, презентаций
	Текущая аттестация:

- решение конкретных практических ситуаций в соответствии с тематикой;

- практикующие упражнения; 

- тестовое исследование личности на выявление реакции на конфликтную ситуацию

- реферат в соответствии с тематикой.

- тест 1.

	Тема 4 Психологические аспекты проведения полемики, спора, дискуссии
	- Осуществлять работу по подготовке и проведению деловых встреч, приемов и презентаций, деловых поездок руководителя и других сотрудников, вести прием посетителей ;

- Подготавливать документацию для проведения деловых встреч, приемов, презентаций
	Текущая аттестация:

- проведение дискуссии на заданную тему

- реферат в соответствии с тематикой.

	Тема 5  Подготовка и проведение деловых встреч, приемов и презентаций.  
	- Осуществлять работу по подготовке и проведению деловых встреч, приемов и презентаций, деловых поездок руководителя и других сотрудников, вести прием посетителей ;

- Подготавливать документацию для проведения деловых встреч, приемов, презентаций
	Текущая аттестация:

- решение конкретных практических ситуаций в соответствии с тематикой;

- практикующие упражнения; 

- Составление интеллект-карты по пройденной дисциплине
- реферат в соответствии с тематикой.

- тест 2.

	МДК. 06.04.   Применение финансовых инструментов для выявления и страхования предпринимательских рисков

	 Тема 1 Предпринимательские риски: понятие, классификация, методы управления
	Проводить  анализ состояния рынка кредитных ресурсов и ценных бумаг в целях эффективного размещения свободных финансовых средств и обеспечения финансовой устойчивости предприятия.
	Тестирование, 

практическая работа,



	Тема 2 Процентный риск
	Оценивать работу по привлечению заемных и использованию собственных денежных средств для осуществления финансовых операций (кредитование, инвестирование финансовых ресурсов в ценные бумаги, размещение денежных средств на банковские депозиты и др.), обеспечивать правильность их осуществления. 
	Тестирование, 

практическая работа,



	Тема 3 Валютный риск
	Оценивать работу по привлечению заемных и использованию собственных денежных средств для осуществления финансовых операций (кредитование, инвестирование финансовых ресурсов в ценные бумаги, размещение денежных средств на банковские депозиты и др.), обеспечивать правильность их осуществления.
	практическая работа,



	Тема 4 Инвестиционный риск
	Оценивать работу по привлечению заемных и использованию собственных денежных средств для осуществления финансовых операций (кредитование, инвестирование финансовых ресурсов в ценные бумаги, размещение денежных средств на банковские депозиты и др.), обеспечивать правильность их осуществления.
	Тестирование, 

практическая работа,



	Тема 5 Способы снижения предпринимательского риска
	Проводить  анализ состояния рынка кредитных ресурсов и ценных бумаг в целях эффективного размещения свободных финансовых средств и обеспечения финансовой устойчивости предприятия.
	Тестирование, 

практическая работа,




Оценка знаний, умений и навыков по результатам текущего и итогового контроля производится в соответствии с универсальной шкалой (таблица). 

	Процент результативности (правильных ответов)
	Качественная оценка индивидуальных образовательных достижений

	
	балл (отметка)
	вербальный аналог

	90 ÷ 100
	5
	отлично

	75 ÷ 89
	4
	хорошо

	60 ÷ 74
	3
	удовлетворительно

	менее 60
	2
	не удовлетворительно


Промежуточная аттестация осуществляется в форме дифференцированного зачета по МДК 06.02, комплексного дифференцированного зачета по МДК 06.01, МДК 06.03 и экзамена по МДК 06.04  в основе которых лежит и используется универсальная шкала с пятибалльной оценкой
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КОМПЛЕКТ
ОЦЕНОЧНЫХ СРЕДСТВ ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО МОДУЛЯ
ПМ. 06  ОРГАНИЗАЦИЯ И ОСУЩЕСТВЛЕНИЕ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ В СФЕРЕ СЕРВИСА
  СПЕЦИАЛЬНОСТИ 
38.02.01ЭКОНОМИКА И БУХГАЛТЕРСКИЙ УЧЕТ (ПО ОТРАСЛЯМ)
Белоярский,  2016
1. Общие положения

1.1 Комплект оценочных средств (КОС) предназначен для контроля и оценки образовательных достижений обучающихся, освоивших программу профессионального модуля ПМ 06 Организация и осуществление предпринимательской деятельности в сфере сервиса. 

1.2 КОС включает контрольные материалы для проведения текущего контроля и промежуточной аттестации в форме дифференцированного зачета по междисциплинарным курсам МДК 06.02, комплексного дифференцированного зачета по  МДК 06.01 и МДК 06,03, экзамена по МДК 06.04  и квалификационного экзамена по модулю.
1.3 КОС разработаны на основании:

· ФГОС СПО 38.02.01 Экономика и бухгалтерский учет (по отраслям); 

· основной профессиональной образовательной программы по специальности 38.02.01 Экономика и бухгалтерский учет;

· программы профессионального модуля ПМ 06
2. Результаты освоения модуля, подлежащие проверке
2.1. Профессиональные и общие компетенции
В результате контроля и оценки по профессиональному модулю осуществляется комплексная проверка следующих  общих компетенций :

Таблица 1 

	Общие компетенции
	Показатели оценки результата

	ОК1Понимать сущность и социальную значимость своей будущей профессии, проявлять к ней устойчивый интерес
	Стабильные, результаты по освоению профессиональных компетенций

	ОК2 Организовывать собственную деятельность, выбирать типовые методы и способы выполнения профессиональных задач, оценивать их эффективность и качество.
	Соответствие выбранных методов  выполнения работ по  ведению  на основе приходных и расходных документов кассовой книги ее целям и задачам. 

	ОК 3 Принимать решения в стандартных и нестандартных ситуациях и нести за них ответственность
	Соответствие самооценки результатам и собственной деятельности 

	ОК4 Осуществлять поиск и использование информации, необходимой для эффективного выполнения профессиональных задач, профессионального и личностного развития 
	Активный компьютерный  пользователь; пользователь библиотечного фонда (анализ формуляра); пользователь справочно-правовых систем «Гарант» и «Консультант +»

	ОК 5 Владеть информационной культурой, анализировать и оценивать информацию с использованием информационно  – коммуникативных технологий
	Эффективное использование информационных технологий   при составлении корреспонденции счетов (сайты сети Интернет).

	ОК 6 Работать в коллективе и в команде, эффективно общаться с коллегами, руководством, потребителями.
	Активное участие в составе студенческого коллектива (спортивной команды), наличие опыта успешной реализации проекта

	ОК 7 Брать на себя ответственность за работу членов команды (подчиненных) , за результат выполнения заданий
	 Успешная работа в качестве организатора, активного  члена учебной фирмы ОУ, лидера выборных органов и общественных объединений

	ОК 8 Самостоятельно определять задачи профессионального и личностного развития, заниматься самообразованием, осознанно планировать повышение квалификации.
	проявляется инициатива в собственном образовании, обучается по программам дополнительного образования

	ОК 9 Ориентироваться в условиях частой смены технологий в профессиональной деятельности.
	Фиксируется многоразовое обращение в библиотеку и читальный зал за периодическими профессиональными изданиями,    аргументированные выступления с рационализаторскими предложениями


1.2.В результате изучения профессионального модуля обучающийся должен:

Таблица 2

	Код и наименование элемента практического опыта
	Код и наименование элемента умений3
	Код и наименование элемента знаний3

	ПО1 организации и осуществления предпринимательской деятельности в сфере сервиса
	У1 составлять бизнес-планы на краткосрочную и долгосрочную перспективу
	З 1 структуру и функции бизнес-планов

	
	У 2 использовать вычислительную технику для обработки плановой информации
	З 2 требования инвесторов к разработке бизнес-планов

	
	У 3 формировать пакет документов для регистрации субъектов предпринимательства
	З3 методику бизнес-планирования

	
	У 4 рассчитывать по принятой методике показатели доходности финансовых операций;


	З4 правовой статус предпринимателя, организационно-правовые формы юридического лица и этапы процесса его образования

	
	У 5 на основании финансовых расчетов осуществлять выбор направлений инвестирования денежных средств.
	З5 нормативно-правовую базу, этапы государственной регистрации субъектов предпринимательства

	
	У 6 владеть методами финансовых вычислений (из ТФ В/05.6)


	З6 порядок лицензирования отдельных видов деятельности

	
	
	З7 классификацию предпринимательских рисков

	
	
	З8 методы управления предпринимательскими рисками

	
	
	З9 методы оценки эффективности инвестиционных проектов

	
	
	З 10 порядок расчетов с использованием простых и сложных процентов

	
	
	З 11 основные инструменты фондового рынка


3.  Формы промежуточной аттестации по профессиональному модулю  
Таблица 3
	Элемент модуля
	Формы промежуточной аттестации

	МДК .06.01, МДК 06.03
	Дифференцированный зачет

	МДК 06.02
	Дифференцированный зачет

	МДК 06.04
	Экзамен

	ПП   
	 Дифференцированный зачет

	ПМ (в целом)
	Экзамен (квалификационный)


3. Оценка освоения теоретического курса профессионального модуля

3.1. Общие положения

Основной целью оценки теоретического курса профессионального модуля является оценка умений и знаний. Оценка теоретического курса профессионального модуля осуществляется с использованием следующих форм и методов контроля: тестирование, выполнение практического задания. 

3.3. Типовые задания для оценки освоения МДК  06.01 при текущей аттестации

Таблица 4  

	Функциональный признак оценочного средства (тип контрольного задания)
	Метод/форма контроля
	Код задания

	Проектное задание
	Учебный проект (курсовой, исследовательский, обучающий, сервисный, социальный творческий, рекламно-презентационный)
	1

	Реферативное задание
	Реферат
	2

	Расчетная задача
	Контрольная работа, индивидуальное домашнее задание, лабораторная работа, практические занятия, письменный экзамен
	3

	Поисковая задача
	Контрольная работа, индивидуальное домашнее задание
	4

	Аналитическая задача
	Контрольная работа, индивидуальное домашнее задание
	5

	Графическая задача
	Контрольная работа, индивидуальное домашнее задание
	6

	Задача на программирование
	Контрольная работа, Индивидуальное домашнее задание
	7

	Тест, тестовое задание
	Тестирование, письменный экзамен
	8

	Практическое задание
	Лабораторная работа, практические занятия, практический экзамен
	9

	Ролевое задание
	Деловая игра
	10

	Исследовательское задание
	Исследовательская работа
	11


	Содержание 

теоретического материала 

по программе ПМ
	Код контрольного задания

	
	ПК 6.1
	ПК 6.2

	
	ПО1
	У1
	У2
	У3
	У7
	У9
	У11
	З1
	У6
	З4
	З9
	З12
	ПО1
	У4
	У5
	У6
	У14
	З2
	З11
	ПО1
	У8
	У10

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	МДК.06.01

	Тема 1 Бизнес-планирование как элемент  экономической политики организации
	
	4
	
	
	
	8
	
	
	
	
	2
	
	3,8
	
	
	9
	
	
	5

	Тема 2. Структура и функции бизнес-плана
	8
	
	
	
	3,4,8
	
	9
	3
	
	
	4
	
	
	9
	
	5
	
	3
	
	

	Тема 3. Стратегическое и инвестиционное 

Планирование
	8,9
	
	
	
	
	4
	
	
	4
	8
	
	3,9
	8
	
	
	9
	
	

	Тема 4. Финансовое планирование
	
	
	
	2
	
	
	
	5
	8
	
	3
	
	
	
	
	
	
	3,9,8
	
	4
	

	Тема 5. Оформление бизнес-плана, презентации и инвестиционного предложения
	4
	3,9
	
	9
	
	
	
	3
	
	
	3
	
	
	
	4
	
	


3.3.1. Типовые задания для оценки освоения ПМ 06:

МДК 06.02

	Содержание

учебного материала

по программе УД
	Код контрольного задания

	
	У1
	З1
	З2
	З3
	

	Тема 1. Нормативно-правовой акт как источник российского предпринимательского права
	4,8
	
	8
	
	

	Тема 2. Индивидуальный предприниматель и организационно-правовые формы юридического лица, их учредительные документы.
	4,8
	4,8
	8
	
	

	Тема 3. Правовые основы государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей
	4,8
	8
	4,8
	
	

	Тема 4. Лицензирование отдельных видов предпринимательской деятельности
	8
	8
	8
	8
	

	Всего
	7
	4
	5
	1
	


 МДК 06.04 

	Содержание

учебного материала

по программе МДК
	Код контрольного задания

	
	У1
	У2
	У6
	З1
	З2
	З3
	З4
	З5

	Тема 1 Предпринимательские риски: понятие, классификация, методы управления
	
	
	
	8

	Тема 2 Процентный риск
	9
	9
	
	8
	
	8

	Тема 3 Валютный риск
	9
	9
	
	8
	
	8

	Тема 4 Инвестиционный риск
	9
	9
	
	8

	Тема 5 Способы снижения предпринимательского риска
	9
	
	
	8
	
	8

	Всего
	4
	4
	3
	1
	4
	1
	5
	5


3.3.2. Текст задания промежуточной аттестации в виде комплексного дифференцированного зачета по МДК.06.01и МДК 06.03
1.Установите соответствие
	Плановые термины 
	Содержание 

	1. Производственная программа 
	А. Перечень видов выпускаемой продукции 

	2. Производственная мощность 
	Б. Стоимость продукции, подлежащая реализации 

	3. Товарная продукция 
	В. План производства продукции 

	4. Ассортимент продукции 
	Г. Максимально возможный выпуск продукции в определенном периоде 


  2.Выберите один правильный вариант ответа. Численность рабочих планируется:
A.
По рабочим местам
B.
По уровню заработной платы
C.
По стажу работы
D.
По уровню квалификации
З.Выберите один правильный вариант ответа
Что не является документом финансовой отчетности предприятия?
A.
Счет прибылей и убытков
B.
Балансовый отчет
C.
Налоговая отчетность
D.
Отчет о потоке наличности
4.
Дополните.
Объем производства и реализованной продукции определяется путем расчета
показателей валовой, готовой и

5.
Рассчитайте объем незавершенного производства, при среднем коэффициенте нарастания затрат на производство 0,7%.Среднесуточный выпуск продукции предприятия равен 650 ед., длительность производственного цикла - 18 дней. Известно, что плановая себестоимость изделия 26 рублей. 
6.
Выберите один правильный вариант ответа
Плановые расходы предприятия на заработную плату:
A.
Включаются в себестоимость продукции
B.
Возмещаются за счет прибыли
C.
Учитывается в составе оборотных средств
D.
Относятся на стоимость основного капитала.
7.
Дополните Бизнес прогноз-  это

8.  Выберите один вариант ответа
Что не является вариантом вероятностной системы планирования?
A.
Планирование на системе жестких обязательств
B.
Планирование на основе определенности
C.
Планирование под личную ответственность.
D Планирование приспособленное к случайным обстоятельствам
9.   Дополните
Доходность капиталовложений исчисляется как отношение величины
операционного хода к

10.
Выберите один не правильный вариант ответа
План расходов предприятия это
A.
Оплата труда
B.
Возврат дебиторской задолженности
C.
Авансы
D.
Прочие поступления
11.
Выберите один вариант ответа
Что из перечисленного не является способом расчета мощности предприятия?
A.
Расчет по оптимальному ассортименту продукции
B.
Расчет по номенклатуре
C.
Расчет по объему ресурсов
D.
Расчет по ведущему звену
12.
Дополните
Текущий запас материалов (сырья) предназначен для


13.
Выберите один вариант ответа

Что из перечисленного не является видом конкуренции?
A.
Монополистическая
B.
Стахостическая
C.
Олигополистическая
D.
Чистая монополия
14.
Дополните
Конкуренция в бизнесе имеет свои положительные стороны, это

15. Выберите один вариант ответа

Что из перечисленного не является признаком, определяющим тип бизнес-планирования?
A.
Степень неопределенности
B.
Степень непредсказуемости
C.
Временная ориентация
D.
Горизонт планирования
16. Установите соответствие
	Термины 
	Содержание 

	1 . Мощность предприятия 
	А. Расчет показателей валовой, готовой и реализованной продукции 

	2. Валовая продукция 
	В. Минимальное кол-во материальных ресурсов, находящиеся на предприятии для бесперебойной работы. 

	3. Нормы запасов 
	С. Готовая продукция и незавершенное производство 

	4. Объем производства 
	D. Максимально возможный выпуск продукции в определенный отрезок времени 


17.Выберите один правильный вариант ответа
Что не входит в совокупные материальные запасы предприятия:
A.
Ежедневное потребление материалов
B.
Ежемесячный расход материалов
C.
Объем складских помещений
D.
Объем закупок материалов
18.Выберите один правильный вариант ответа
Что из перечисленного не входит в бизнес-план предприятия
A.
Резюме

B.
План маркетинга

C.
План обучения персонала

D.
План производства

19.Дополните
Величина текущего запаса определяется несколькими факторами; количеством ежедневного потребления материалов, характером расхода материалов и
20.
Инвестиционный проект предполагает реализацию товара по цене 2247 рублей, при постоянных издержках в сумме 340 рублей. Рассчитайте точку самоокупаемости проекта, если известно, что удельные переменные издержки равны 127 руб.
21.
Выберите один не правильный вариант.
В условиях действующего предприятия в балансе следует предусматривать следующие элементы внеоборотных активов:
A.
Оборудование к установке
B.
Нематериальные активы
C.
Налог на добавленную стоимость
D.
Основные средства
22.
Дополните
Прочим доходом считается доход от

23. Выберите один неправильный вариант ответа
Для оценки финансовой устойчивости предприятия определяются:
A.
Коэффициент автономии
B.
Коэффициент безубыточности
C.
Коэффициент устойчивости финансирования
D.
Коэффициент маневренности
24. Дополните
Абсолютная финансовая устойчивость означает

25.
Выберите один вариант ответа
План доходов предприятия это
A.
Оборотные активы
B.
Выручка от реализации продукции
C.
Основные средства
D.
Запасы и затраты
26.
Выберите один вариант ответа
Что из перечисленного не является методом прогнозирования?
A.
Метод экономико-математический
B.
Метод регрессивного анализа
C.
Метод экспертный оценок
D.
Метод статистического наблюдения
27.
Дополните
Продолжительность одного оборота определяется величиной использованных
оборотных средств и

28.
Выберите один вариант ответа
Что из перечисленного является методом ведения конкуренции?
A.
Метод снижения цен
B.
Метод стабильности
C.
Метод регрессивности
D.
Внутриотраслевой метод
29.
Дополните
Конкуренция в бизнесе имеет свои отрицательные стороны это


30. Выберите один вариант ответа
Что из перечисленного не является типом прогнозирования бизнес-среды?
A.
Прогноз на творческом видении
B.
Поисковое прогнозирования
C.
Экспертное прогнозирование
D.
Нормативное прогнозирование
КЛЮЧ ОТВЕТОВ
	1


	1-В

2-Г

3-Б

4-А
	16
	1-Д

2-С

3-В

4-А

	2
	А
	17
	С

	3
	С
	18
	С

	4
	Объем реализованной продукции 
	19
	Временем 

между двумя очередными поставками 

	5
	2 129 40 
	20
	0,16 

	6
	А
	21
	С 

	7
	Результат прогнозирования выраженный в словесной, математической, графической или иной форме. 
	22
	До вычета процентов за кредит и налогов 

	8
	В 
	23
	В 

	9
	Сумм основного и материального капитала 
	24
	Что все запасы и затраты покрываются зэ счет собственных средств. 

	10
	В
	25
	В 

	11
	С
	26
	Д 

	12
	Бесперебойного обеспечения производства в период между двумя очередными закупками сырья. 
	27
	Объемом 

реализованной продукции 

	13
	В 
	28
	А 

	14
	Высокий уровень мотивации. Снижение цен повышение качества 
	29
	Конфликтность, нестабильность, банкротство, сокращение рабочих мест 

	15
	В 
	30
	С 


3. Структура контрольного задания промежуточной аттестации по МДК 06.02

3.1 Количество тестовых заданий

	
	Содержание раздела
	Кол-во час
	Кол-во ТЗ

	1
	Нормативно-правовой акт как источник российского предпринимательского права
	6
	15

	2
	Индивидуальный предприниматель и организационно-правовые формы юридического лица, их учредительные документы.
	16
	17

	3
	Правовые основы государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей
	12
	11

	4
	Лицензирование отдельных видов предпринимательской деятельности
	10
	12

	
	ИТОГО
	44
	55


3.2 Критерии оценки заданий

	Наименование 
	Код элемента

умения
	Код  элемента знания
	Уровень деятельности при контроле 
	Номер задания в варианте  теста - задания
	Критерий зачета

	Тема 1. Нормативно-правовой акт как источник российского предпринимательского права
	У1
	З2
	1,3
	2,6,8,10,11,16,2324,26,34,35,40, 41,45,48
	8

	Тема 2. Индивидуальный предприниматель и организационно-правовые формы юридического лица, их учредительные документы.
	У1
	З1, З2
	1,2,3
	1,4,5,7,12,13,15, 18,20,22,25,36,3942,43,44,49
	8

	Тема 3. Правовые основы государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей 
	У1
	З1, З2
	1,2,3
	3,9,14,17,19,27, 37,38,46,53,54
	5

	Тема 4. Лицензирование отдельных видов предпринимательской деятельности
	У1
	З1, З2, З3
	1,2
	21,28,29,30,31,3233,47,50,51,52, 55
	6


Разрабатываются тестовые задания контролирующие уровень соответствия подготовки студента требованиям ФГОС. Уровень усвоения формулируется в терминах внешней деятельности, которую должен продемонстрировать студент при контроле. Соответствие степени освоения учебного материала при обучении уровням деятельности при контроле представлено в табл. 

	№
	Степень освоения (при обучении)
	Уровни деятельности (при контроле)

	1
	Быть знакомым
	Узнавать 

	2
	Знать 
	Воспроизводить (устно, письменно)

	3
	Уметь 
	Применять в типовой ситуации (без ограничения времени)

	4
	Иметь навык 
	Применять в типовой ситуации (с ограничением времени)

	5
	Иметь опыт
	Применять в нетиповой ситуации


По каждому показателю оценки результата выставляется 1 балл (соответствие эталону) или 0 баллов (несоответствие эталону).

3.2. Текст задания к дифференцированному зачету по МДК 06.02

1. ЗАКОНЧИТЬ ФРАЗУ: КОММЕРЧЕСКАЯ ОРГАНИЗАЦИЯ, УСТАВНЫЙ КАПИТАЛ КОТОРОЙ РАЗ​ДЕЛЕН НА ДОЛИ ЗАРАНЕЕ ОПРЕДЕЛЕННЫХ РАЗМЕРОВ, ОБРАЗОВАН​НАЯ ОДНИМ ИЛИ НЕСКОЛЬКИМИ ЛИЦАМИ, НЕ ОТВЕЧАЮЩИМИ ПО ЕЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВАМ, НАЗЫВАЕТСЯ………….

2. СПОСОБ ПРЕКРАЩЕНИЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ЮРИДИЧЕСКОГО ЛИЦА БЕЗ ПЕРЕХОДА ПРАВ И ОБЯЗАННОСТЕЙ В ПОРЯДКЕ ПРА​ВОПРЕЕМСТВА К ДРУГИМ ЛИЦАМ НАЗЫВАЕТСЯ:

а) выделение;        б) ликвидация;      в) преобразование;        г) реорганизация.

3.  СРОК РЕГИСТРАЦИИ ЮРИДИЧЕСКОГО ЛИЦА В:

а) 1 месяц;         б) 3 рабочих дня;         в) 2 недели;        г) 5 рабочих дней.

4. ЮРИДИЧЕСКОЕ ЛИЦО, НЕ НАДЕЛЕННОЕ ОБЩЕЙ ПРАВОСПОСОБНОСТЬЮ:

а) хозяйственное товарищество;                            б) унитарное предприятие;

в) акционерное общество;                                      г) производственный кооператив.

5.  УСТАНОВИТЬ СООТВЕТСТВИЕ:

1) коммерческие организации;                             а) производственный кооператив;

2) некоммерческие организации;                         б) потребительский кооператив;

                                                                                  в) учреждение;

                                                                                  г) акционерное общество;

                                                                                  д) унитарное предприятие;

                                                                                  е) фонд.
6. ИСТОЧНИКОМ РОССИЙСКОГО ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКОГО ПРАВА ЯВЛЯЕТСЯ:

а) обычай делового оборота;                      в) решения иностранных судов;

б) акты арбитражных судов;                      г) судебный прецедент.

7. АДРЕСОВАННОЕ ОДНОМУ ИЛИ НЕСКОЛЬКИМ ЛИЦАМ ПРЕДЛОЖЕНИЕ, КОТОРОЕ ДОСТАТОЧНО ОПРЕДЕЛЕННО И ВЫРАЖАЕТ НАМЕРЕНИЕ ЛИЦА, СДЕЛАВШЕГО ПРЕДЛОЖЕНИЕ, СЧИТАТЬ СЕБЯ ЗАКЛЮЧИВШИМ ДОГОВОР С АДРЕСАТОМ, КОТОРЫМ БУДЕТ ПРИНЯТО ПРЕДЛОЖЕНИЕ НАЗЫВАЕТСЯ:

а) акцептом;         б) офертой;         в) конклюдентным действием;       г) подрядом.

8. ПОВЕДЕНИЕ, ИЗ КОТОРОГО ЯВСТВУЕТ ВОЛЯ (ЖЕЛА​НИЕ) ЛИЦА СОВЕРШИТЬ СДЕЛКУ, ХОТЯ НИКАКИХ СЛОВ ПРИ ЭТОМ НЕ ПРОИЗ​НОСИТСЯ, НАЗЫВАЕТСЯ:

а) акцептом;      б) офертой;       в) конклюдентным действием;        г) подрядом.

9. ДОГОВОР СЧИТАЕТСЯ ЗАКЛЮЧЁННЫМ, ЕСЛИ МЕЖДУ СТОРОНАМИ ДОСТИГНУТО СОГЛАШЕНИЕ:

а) любым способом, о котором стороны условились исходя из принципа свободы договора;

б) хотя бы по одному существенному условию договора;

в) по всем существенным условиям договора;

г) об оформлении сделки у нотариуса.

10. ОРГАН ГОСУДАРСТВЕННОЙ ВЛАСТИ, ПРИЗВАННЫЙ РАССМАТРИВАТЬ И РАЗРЕШАТЬ ЭКОНОМИЧЕСКИЕ, А ТАКЖЕ ИНЫЕ ПОДВЕ​ДОМСТВЕННЫЕ ЕМУ СПОРЫ В ОСНОВНОМ МЕЖДУ ПРЕДПРИЯТИЯМИ, УЧРЕЖ​ДЕНИЯМИ, ОРГАНИЗАЦИЯМИ, А ТАКЖЕ МЕЖДУ ГРАЖДАНАМИ, ИМЕЮЩИМИ СТАТУС ИНДИВИДУАЛЬНОГО ПРЕД​ПРИНИМАТЕЛЯ:

а) Верховный Суд;                             в) арбитражный суд;

б) третейский суд;                              г) Конституционный Суд.

11. ЛИЦО, УПОЛНОМОЧЕННОЕ СО​ВЕРШАТЬ ЮРИДИЧЕСКИ ЗНАЧИМЫЕ ПРОЦЕССУАЛЬНЫЕ ДЕЙСТВИЯ ОТ ИМЕ​НИ И В ИНТЕРЕСАХ ДРУГОГО ЛИЦА В СУДЕ НАЗЫВАЕТСЯ:

а) судебный представитель;           б) ответчик;             в) истец;             г) судья.

12. ВЫСШИМ ОРГАНОМ УПРАВЛЕНИЯ В АО ЯВЛЯЕТСЯ:

а) общее собрание акционеров;                в) совет учредителей;

б) совет директоров;                                  г) наблюдательный совет.

13. ЦЕЛЕВЫЕ ПОСТУПЛЕНИЯ НЕКОММЕРЧЕСКОЙ БЛАГОТВОРИТЕЛЬНОЙ ОРГАНИ​ЗАЦИИ СОСТАВЛЯЮТ:

а) доходы от предпринимательской деятельности;

б) доходы от реализации основных фондов организации;

в) вступительные;

г) членские взносы.

14. ДОКУМЕНТЫ НЕОБХОДИМЫЕ ДЛЯ РЕГИСТРАЦИИ ПОЛНОГО ТО​ВАРИЩЕСТВА:

а) устав;                                                        в) устав и лицензия;

б) учредительный договор;                        г) учредительный договор, устав, заявление;

15. ПО ЭКОНОМИЧЕСКИМ ПОКАЗАТЕЛЯМ СУБЪЕКТЫ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬ​СКОГО ПРАВА ДЕЛЯТСЯ:

а) на публичные и частные;                          в) на коммерческие и некоммерческие;

б) на малые, средние и крупные;                 г) на государственные и частные

16. КАК НАЗЫВАЕТСЯ ЮРИДИЧЕСКИ ОБЕСПЕЧЕННАЯ ВОЗМОЖНОСТЬ СОБ​СТВЕННИКА ОПРЕДЕЛИТЬ СУДЬБУ ВЕЩИ ПУТЕМ СОВЕРШЕНИЯ ЮРИ​ДИЧЕСКИХ АКТОВ В ОТНОШЕНИИ ЭТОЙ ВЕЩИ:

а) право владения;                                в) право пользования;

б) право распоряжения;                       г) право оперативного управления.

17. МЕСТО НАХОЖДЕНИЯ ЮРИДИЧЕСКОГО ЛИЦА ОПРЕДЕЛЯЕТСЯ:

а) почтовым адресом, по которому с ним осуществляется связь;

б) местом нахождения представительства данного юридического лица;

в) местом его государственной регистрации;

г) местом нахождения представительства или филиала.
18. ИНДИВИДУАЛЬНЫЙ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬ ОТВЕЧАЕТ ПО СВОИМ ОБЯЗАТЕЛЬСТВАМ:

а) имуществом, выделенным для предпринимательской деятельности;

б) только движимым имуществом;

в) только недвижимым имуществом;

г) всем своим имуществом.
19. УСТАНОВЛЕНИЕ МИНИМАЛЬНОГО РАЗМЕРА ОПЛАТЫ ТРУДА ПРЕДПОЛАГАЕТ ЧТО:

а) месячная заработная плата работника не может быть ниже МРОТ; 

б) месячная заработная плата работника не может быть выше МРОТ; 

в) месячная заработная плата работника должна быть равна МРОТ;

г) месячная заработная плата работника должна соответствовать  прожиточному минимуму.

20. КРИТЕРИЯМИ ОТНЕСЕНИЯ К СУБЪЕКТАМ МАЛОГО ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА ПО РОССИЙСКОМУ ЗАКОНОДАТЕЛЬСТВУ ЯВЛЯЕТСЯ:

а) численность работающих;

б) численность работающих и состав учредителей;

в) численность работающих, состав учредителей, форма собственности;

г) состав учредителей.

21. ГОСУДАРСТВЕННЫЙ ПОРЯДОК ЛИЦЕНЗИРОВАНИЯ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ПРЕДУСМАТРИВАЕТ ПОЛУЧЕНИЕ ЛИЦЕНЗИЙ:

а) всеми субъектами предпринимательской деятельности;

б) прямо названными в законе субъектами предпринимательской деятельности;

в) субъектами, осуществляющими лицензируемые виды деятельности.

г) по желанию субъектами предпринимательской деятельности.

22. ИМЕЕТ ЛИ ПРАВО ФИЗИЧЕСКОЕ ЛИЦО ЗАНИМАТЬСЯ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬЮ БЕЗ ОБРАЗОВАНИЯ ЮРИДИЧЕСКОГО ЛИЦА:

а) нет, не имеет права;

б) да, имеет право;

в) да, но лишь при условии регистрации в качестве индивидуального предпринимателя;

г) да, но лишь по решению органов исполнительной власти.

23. ГРАЖДАНСКОЕ ЗАКОНОДАТЕЛЬСТВО РЕ​ГУЛИРУЕТ:

а) брачно-семейные отношения;

б) отношения в сфере государственного управления;

в) имущественные и связанные с ними личные неимуществен​ные отношения;

г) отношения, возникающие в процессе финансовой деятельно​сти государства.

24. ГРАЖДАНСКОЕ ЗАКОНОДАТЕЛЬСТВО В РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ НА​ХОДИТСЯ:

а) в ведении Российской Федерации;

б) в ведении субъектов Российской Федерации;

в) в совместном ведении Российской Федерации и ее субъек​тов;

г) в ведении органов местного самоуправления.

25. ПРИЗНАКОМ ЮРИДИЧЕСКОГО ЛИЦА ЯВЛЯЕТСЯ:

а) имущественная обособленность;

б) одним из учредителей является государство;

в) наличие недвижимости;

г) все перечисленные выше признаки.

26. ОСНОВНЫМ ПРИЗНАКОМ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ЯВЛЯЕТСЯ:

а) направленность на систематическое получение прибыли;

б) любая деятельность, направленная на получение прибыли;

в) действие, связанное с разовым получением прибыли;

г) деятельность, приводящая к получению разовых доходов в качестве побочных 

заработков.

27. ГРАЖДАНИН СТАНОВИТСЯ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЕМ С МОМЕНТА:

а) подачи заявления о регистрации его в качестве предпринимателя;

б) государственной регистрации в качестве индивидуального предпринимателя;

в) достижения совершеннолетия;

г) осуществление предпринимательской деятельности.

28. ОСНОВАНИЕМ ОТКАЗА В ПРЕДОСТАВЛЕНИИ ЛИЦЕНЗИИ НА ПРАВО ОСУЩЕСТВЛЕНИЯ ОПРЕДЕЛЕННОГО ВИДА ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ЯВЛЯЕТСЯ:

а) наличие в документах, представленных соискателем лицензии, недостоверной или 

искаженной информации;

б) несоответствие соискателя лицензии, принадлежащих ему или используемых им 

объектов лицензированным требованиям и условиям;

в) незначительная величина объема продукции (работ, услуг), производимой или 

планируемой для производства соискателем лицензии;

г) отсутствие собственности у соискателя лицензии.

29. ЛИЦЕНЗИРУЮЩИЙ ОРГАН ПРИНИМАЕТ РЕШЕНИЕ О ПРЕДОСТАВЛЕНИИ ИЛИ ОБ ОТКАЗЕ В ПРЕДОСТАВЛЕНИИ ЛИЦЕНЗИИ В СРОК, НЕ ПРЕВЫШАЮЩИЙ:
а) 60 дней со дня поступления заявления о предоставлении лицензии и прилагаемых к нему документов;
б) 45 дней со дня поступления заявления о предоставлении лицензии и прилагаемых к нему документов;
в) одного месяца со дня поступления заявления о предоставлении лицензии и прилагаемых к нему документов;
г) 15 дней со дня поступления заявления о предоставлении лицензии и прилагаемых к нему документов.

30. ЛИЦЕНЗИЯ НЕ ТЕРЯЕТ ЮРИДИЧЕСКУЮ СИЛУ В СЛУЧАЕ:
а) ликвидации юридического лица;
б) прекращения деятельности юридического лица в результате реорганизации в форме преобразования;
в) прекращения деятельности юридического лица в результате реорганизации в форме слияния;
г) прекращения действия свидетельства о государственной регистрации гражданина в качестве индивидуального предпринимателя.

31. В СЛУЧАЯХ, КОГДА ЛИЦЕНЗИЯ ВЫДАНА ОРГАНОМ СУБЪЕКТА РФ, ОСУЩЕСТВЛЕНИЕ ЛИЦЕНЗИРУЕМОГО ВИДА ДЕЯТЕЛЬНОСТИ НА ТЕРРИТОРИИ ДРУГИХ СУБЪЕКТОВ РФ ВОЗМОЖНО:
а) после получения новой лицензии в соответствующем субъекте РФ;
б) после уведомления лицензиатом лицензирующих органов соответствующих субъектов РФ;
в) после уведомления лицензиатом центральных лицензирующих органов РФ;
г) без каких-либо специальных действий.

32. ЛИЦЕНЗИЯ ВЫДАЕТСЯ НА СРОК:
а) не более пяти лет;                     в) не более трех лет;
б) не менее пяти лет;                    г) не более двух лет.

33. ЛИЦЕНЗИРУЮЩИЙ ОРГАН ВПРАВЕ ПРИОСТАНОВИТЬ ДЕЙСТВИЕ ЛИЦЕНЗИИ В СРОК НЕ ПРЕВЫШАЮЩИЙ:

а) одного года;                         в) одного месяца;

б) шести месяцев;                    г) трех месяцев.

34. ПРИНЦИП ОЗНАЧАЮЩИЙ, ЧТО КАЖДЫЙ ВПРАВЕ ИСПОЛЬЗОВАТЬ СВОИ СПОСОБНОСТИ И СВОЕ ИМУЩЕСТВО ДЛЯ ОСУЩЕСТВЛЕ​НИЯ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ, ЕСЛИ ТАКАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ ПРЯМО НЕ ЗАПРЕЩЕНА ЗАКОНОМ:

а) свобода пред​принимательской деятельности
б) принцип единого экономического пространства

в) обеспечение равенства субъектов предпринимательской дея​тельности

г) принцип го​сударственного регулирования предпринимательской деятельности.

35. ПРОЦЕДУРА ОБЪЯВЛЕНИЯ НЕСОВЕРШЕННОЛЕТНЕГО, ДОСТИГШЕГО ШЕСТНАДЦАТИ ЛЕТ И РАБОТАЮЩЕГО ПО ТРУДОВОМУ ДОГОВОРУ (КОНТРАКТУ), ПОЛНОСТЬЮ ДЕЕСПОСОБНЫМ НАЗЫВАЕТСЯ:

а) регистрацией;      в) инициацией;       б) эмансипацией;       г) дискриминацией.

36. НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОРГАНИЗАЦИЯ, ОБРАЗОВАННАЯ НЕСКОЛЬКИМИ ЮРИДИЧЕСКИМИ ЛИЦАМИ ДЛЯ ВЕДЕНИЯ ДЕЯТЕЛЬНО​СТИ В ИХ ИНТЕРЕСАХ:

а) фонд;         б) ассоциация;        в) учреждение;        г) общественное объединение.

37. ЛИКВИДАЦИЯ ЮРИДИЧЕСКОГО ЛИЦА ЯВЛЯЕТСЯ ПРИНУДИТЕЛЬНОЙ:

а) по решению учредителей юридического лица;

б) в связи с истечением срока, на который создано юридическое лицо;

в) в связи с достижением цели, ради которой создано юридиче​ское лицо;

г) при осуществлении юридическим лицом деятельности без лицензии.

38.  РЕГИСТРАЦИЯ ЮРИДИЧЕСКОГО ЛИЦА ОСУЩЕСТВЛЯЕТСЯ:

а) в администрации города;                       б) в органах МВД;

в) в Министерстве финансов;                    г) в Федеральной налоговой службе.

39.  ГЛАВНОЕ ОТЛИЧИЕ ПРОИЗВОДСТВЕННОГО КООПЕРАТИВА ОТ ХОЗЯЙСТВЕННЫХ ОБЩЕСТВ И ТОВАРИЩЕСТВ СОСТОИТ В ТОМ, ЧТО:

а) это учреждение, созданное для решения задач благотворительнос​ти собственником;

б) это преимущественно объединение лиц, а не капиталов, основан​ное на добровольном объединении граждан, не являющихся частными предпринимателями;

в) это общество, уставный капитал которого разделен на определен​ное число акций.

г) оно является некоммерческой организацией.

40. К ЦЕЛЯМ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ОТНОСЯТСЯ:

а) стремление к господству и власти;        б) преодоление неудовлетворенности работой;

в) получение прибыли;                                г) служение обществу.

41. ЗАКОН, В КОТОРОМ ДАЁТСЯ ОПРЕДЕЛЕНИЕ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ:

а) Гражданский кодекс;                 в) О лицензировании отдельных видов деятельности;

б) О стандартизации;                     г) Трудовой кодекс.

42. СДЕЛКИ ГРАЖДАН МЕЖДУ СОБОЙ НА СУММУ, ПРЕВЫШАЮЩУЮ НЕ МЕНЕЕ ЧЕМ В ДЕСЯТЬ РАЗ УСТАНОВЛЕННЫЙ ЗАКОНОМ МРОТ, ДОЛЖНЫ СОВЕРШАТЬСЯ:

а) в устной форме;

б) в простой письменной форме;

в) в нотариальной письменной форме;

г) могут совершаться в любой из перечисленных выше форм.

43. ОФЕРТА ОЗНАЧАЕТ:

а) предложение заключить договор;

б) несогласие с существенными условиями договора;

в) предварительный договор;

г) согласие на заключение договора.

44. АКЦЕПТ ОЗНАЧАЕТ:

а) предложение заключить договор;

б) несогласие с существенными условиями договора;

в) предварительный договор;

г) согласие на заключение договора.

45. НЕГОСУДАРСТВЕННЫЙ ОРГАН, ИЗБРАННЫЙ ПО СОГЛАШЕНИЮ СТОРОН ДЛЯ РАЗРЕШЕНИЯ КОНКРЕТНОГО, УЖЕ ВОЗНИКШЕ​ГО СПОРА ГРАЖДАНСКО-ПРАВОВОГО ХАРАКТЕРА, С ОБЯЗАТЕЛЬСТВОМ ПОД​ЧИНИТЬСЯ ЕГО РЕШЕНИЮ:

а) Верховный Суд;    б) третейский суд;    в) арбитражный суд;   г) Конституционный Суд.

46. ЛИЦО, ТРЕБУЮЩЕЕ У СУДА ЗАЩИТЫ СВОЕГО ПРАВА ИЛИ ОХРАНЯЕМО​ГО ЗАКОНОМ ИНТЕРЕСА, Т. Е. ТРЕБУЮЩЕЕ ПРИНУДИТЕЛЬНОГО ОСУЩЕСТВ​ЛЕНИЯ ПРИТЯЗАНИЯ НАЗЫВАЕТСЯ:

а) судебный представитель;          б) ответчик;            в) истец;         г) судья.

47. ЕСЛИ В ЛИЦЕНЗИОННЫХ ОТНОШЕНИЯХ СУБЪЕКТ ПРЕДОСТАВЛЯЕТ НОТАРИАЛЬНО ЗАВЕРЕННУЮ КОПИЮ УЧРЕДИТЕЛЬНЫХ ДОКУМЕНТОВ И СВИДЕТЕЛЬСТВА О ГОСУДАРСТВЕННОЙ РЕГИСТРАЦИИ, ТО ОН НАЗЫВАЕТСЯ:

а) держатель реестра лицензий;                   в) соискатель лицензии;
б) лицензент;                                                  г) лицензиат.

48. ОДНИМ ИЗ СПОСОБОВ УМЕНЬШЕНИЯ ЕСТЕСТВЕННОГО УРОВНЯ БЕЗРА​БОТИЦЫ ЯВЛЯЕТСЯ:

а) уменьшение минимальной заработной платы;        

б) улучшение системы информации в сфере занятости;

в) увеличение размера пособия по безработице;       

г) увеличение пенсионного возраста работников.

49. ДЛЯ СОЗДАНИЯ ПРОИЗВОДСТВЕННОГО КООПЕРАТИВА НЕОБХОДИМ:

а) резервный фонд;                                   в) паевой фонд;

б) складочный капитал;                           г) уставный капитал.

50. ЛИЦЕНЗИЯ ТЕРЯЕТ ЮРИДИЧЕСКУЮ СИЛУ В СЛУЧАЕ:

а) утери лицензии хозяйствующим субъектом;

б) аннулирования в административном порядке;

в) осуществления данной лицензируемой деятельности хозяйствующим субъектом в другом регионе;

г) приостановления ее действия лицензирующим органом.

51. ЗА РАССМОТРЕНИЕ ЛИЦЕНЗИРУЮЩИМ ОРГАНОМ ЗАЯВЛЕНИЯ О ПРЕДОСТАВЛЕНИИ ЛИЦЕНЗИИ ВЗИМАЕТСЯ:

а) регистрационный сбор в размере 300 рублей;

б) лицензионный сбор в размере 1000 рублей;

в) регистрационный сбор в размере 1000 рублей;

г) лицензионный сбор в размере 300 рублей.

52. КАКОВЫ ПОСЛЕДСТВИЯ ОСУЩЕСТВЛЕНИЯ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ, ПОДЛЕЖАЩЕЙ ЛИЦЕНЗИРОВАНИЮ, БЕЗ ЛИЦЕНЗИИ:

а) государственная регистрация юридического лица аннулируется, и все его имущество взыскивается в доход государства;

б) ни одно из названных последствий не наступает;

в) юридическое лицо может быть ликвидировано, а руководство, а также иные физические лица, виновные в осуществлении такой деятельности, могут быть привлечены к уголовной ответственности;

г) все полученное от осуществления указанной деятельности подлежит взысканию в доход государства.

53. МИНИМАЛЬНАЯ ЗАРАБОТНАЯ ПЛАТА УСТАНАВЛИВАЕТСЯ НА ОСНОВАНИИ:
а) Указа Президента РФ;                         в) устанавливается работодателем;

б) распоряжения Правительства;           г) Федерального закона.

54. СРЕДНЯЯ ЗАРАБОТНАЯ ПЛАТА РАБОТНИКА ИСЧИСЛЯЕТСЯ:
а) исходя из фактически начисленной ему зарплаты и фактически отработанного им времени за   12 месяцев предшествующих моменту выплаты;

б) исходя из минимальной заработной платы;
в) исходя из заработной платы определённой трудовым договором;

г) исходя из прожиточного минимума на определенной территории.
55. ЛИЦЕНЗИРОВАНИЕ – ЭТО:

а) деятельность по выдаче специальных разрешений на осуществление конкретного вида деятельности;

б) деятельность по подтверждению соответствия продукции установленным требованиям;

в) деятельность по выдаче разрешений на реализацию продукции;

г) деятельность по установлению норм, правил и характеристик товаров, работ и услуг.
3. 1 Структура контрольного задания промежуточной аттестации по МДК 06.04

	
	Содержание раздела
	Кол-во час
	Кол-во ТЗ

	1
	 Предпринимательские риски: понятие, классификация, методы управления
	6
	5

	1.1
	Сущность предпринимательского риска
	2
	1

	1.2
	Классификация предпринимательских рисков
	2
	1

	1.3
	Методы управления предпринимательскими рисками
	2
	3

	2
	Процентный риск
	8
	5

	2.1
	Сущность и виды процентного риска
	8
	5

	3
	Валютный риск
	8
	4

	3.1
	Сущность и виды валютного риска
	8
	4

	4 
	Инвестиционный риск
	12
	8

	4.1
	Сущность и виды инвестиционного  риска
	2
	2

	4.2
	Основные показатели оценки эффективности инвестиционного проекта
	10
	6

	5
	Способы снижения предпринимательского риска
	26
	17

	5.1
	Страхование: основные принципы и характеристики
	4
	3

	5.2
	Виды страхования в РФ
	2
	1

	5.3
	Сущность хеджирования
	4
	3

	5.4
	 Срочные сделки как инструменты хеджирования
	4
	3

	5.5
	 Диверсификация
	8
	5

	5.6
	Финансовый инжиниринг
	2
	1

	5.7
	 Производные финансовые инструменты в финансовом инжиниринге
	2
	1

	
	ИТОГО
	60
	40


3.2 Критерии оценки заданий по МДК 06.04

	Наименование дидактической единицы 
	Код элемента

умения
	Код  элемента знания
	Уровень деятельности при контроле 
	Номер задания в варианте  теста -задания
	Критерий зачета

	Тема 1 Предпринимательские риски: понятие, классификация, методы управления
	
	З1, З2, З3,З4,З5
	1,2
	1-5
	3

	Тема 2 Процентный риск
	У1, У2, У6
	 З2, З4,З5
	2,3
	6-10
	3

	Тема 3 Валютный риск
	У1, У2, У6
	З2, З4,З5
	1,2
	11-14
	2

	Тема 4 Инвестиционный риск
	У1, У2, У6
	З2, З3,З4,З5
	2,3
	15-22
	5

	Тема 5 Способы снижения предпринимательского риска
	У1, У2
	З2, З4,З5
	1,2
	23-40
	10


Разрабатываются тестовые задания контролирующие уровень соответствия подготовки студента требованиям ФГОС. Уровень усвоения формулируется в терминах внешней деятельности, которую должен продемонстрировать студент при контроле. Соответствие степени освоения учебного материала при обучении уровням деятельности при контроле представлено в табл. 

	№
	Степень освоения (при обучении)
	Уровни деятельности (при контроле)

	1
	Быть знакомым
	Узнавать 

	2
	Знать 
	Воспроизводить (устно, письменно)

	3
	Уметь 
	Применять в типовой ситуации (без ограничения времени)

	4
	Иметь навык 
	Применять в типовой ситуации (с ограничением времени)

	5
	Иметь опыт
	Применять в нетиповой ситуации


По каждому показателю оценки результата выставляется 1 балл (соответствие эталону) или 0 баллов (несоответствие эталону).

3.3. Текст задания к экзамену по МДК 06.04

ЗАДАНИЕ 1

Тема 1 Предпринимательские риски: понятие, классификация, методы управления 

1.  Заключая договор поручительства, предприниматель прибегает к такому способу снижения риска как
а) страхование;   

б) диверсификация;

в) передача риска;  

г) хеджирование

2. По длительности воздействия выделяют:

а) постоянный риск;   

б) внешний риск;

в) допустимый риск;   

г) прогнозируемый

3. К способу снижения финансового риска относят:

а) рефинансирование     

б) страхование;

в) дисконтирование;  

г) наращение

4. Метод уменьшения  уровня  собственного риска путем привлечения к  решению  общих  проблем  в  качестве  партнеров  других предприятий и даже физических лиц, заинтересованных в успехе  общего  дела называется:

а) хеджирование;    

б) передача риска;

в) объединение риска;   

г) уклонение от риска

5.  Подберите следующим способам управления финансовыми рисками ( левая колонка) определения ( правая колонка)
	1. Диверсификация
	1. Страхование   рисков   от неблагоприятных изменений цен  по контрактам и коммерческим операциям, предусматривающим  поставки  (продажи)

товаров в будущих периодах.

	2. Хеджирование
	2. Трансферт риска  партнерам  по  отдельным  финансовым   операциям   путем   заключения некоторых контрактов. 

	3. Передача риска
	3. Метод, позволяющий   полностью   избежать потенциальных  потерь,  связанных  с  финансовыми  рисками,  но,  с   другой стороны,  не   позволяет   получить   прибыли

	
	4. Процесс  распределения  капитала между различными объектами вложения,  которые  непосредственно  не  связаны между собой


Тема 2 Процентный риск

6. Наращение – это: 

а) процесс увеличения капитала за счет присоединения процентов; 

б) базисный темп роста; 

в) отношение наращенной суммы к первоначальной сумме долга; 

г) движение денежного потока от настоящего к будущему. 


7. Формула простых процентов: 

а) FV = PV • i • n    

б) FV = PV(1 + i)n 

в)  FV = PV(1 + ni)   

г)  FV = PV(1 + i) 

8. Процесс, в котором по заданной, ожидаемой в будущем к получению сумме и процентной ставке необходимо найти исходную сумму, называется:

а) хеджирование;   

б) дисконтирование;

в) рефинансирование;  

г) наращение.

9. Начисление сложных процентов предпочтительнее, чем начисление простых:

а) для кредитора; 

б) для заемщика;

в) для страховщика;  

г) для всех перечисленных категорий

10. При начислении простых процентов:

а) база для начисления процентов остается неизменной на весь период договора;

б) база для начисления процентов постоянно меняется за счет присоединения ранее начисленных процентов;

в)  база для начисления процентов постоянно меняется за счет увеличения самой процентной ставки

г) нет верного ответа

Тема 3 Валютный риск

11. Вид банковского риска, связанный с    консолидацией   счетов иностранных дочерних  компаний  с  финансовыми  отчетами  головных  компаний многонациональных корпораций, имеющий  бухгалтерскую  природу  и обусловлен  необходимостью  учета  активов  и  пассивов   фирмы   в   разной иностранной валюте – это:

а) операционный риск;

б) инфляционный;

в) трансляционный;

г) налоговый.

12. Риск получения убытков в результате  неблагоприятных краткосрочных или  долгосрочных  колебаний  курсов  валют  на  международных финансовых рынках называется:

а) инвестиционным

б) валютным

в) депозитным;

г) процентным

13.  Банковский риск, который возникает в ходе  такой  деловой  операции, специфика которой обуславливает проведение платежа или получение  средств  в иностранной валюте не в момент заключения сделки, а спустя  какое-то  время – это: 

а) операционный риск;  

б) инфляционный;

в) трансляционный;  

г) налоговый

14. Вероятность сокращения  выручки  или возможность получения прибыли в связи с  изменением  валютных  курсов – это

а) экономический риск    

б) операционный риск

в) трансляционный риск  

г) процентный риск

Тема 4 Инвестиционный риск
15. Если чистый приведенный эффект (NPV)_ меньше. нуля, то проект следует:
а) Принять.  

б) Проект ни прибыльный, ни убыточный.
в) Отвергнуть. 

г) Затрудняюсь ответить.

16. Крупным источником финансирования инвестиций являются:

а) доходы от внереализационной деятельности;

б) участие в совместной деятельности;

в) прибыль и амортизационные отчисления

г) средства бюджета

17.  Рынок объектов реального инвестирования включает:

а) рынок прямых капитальных вложений;

б) рынок интеллектуальных инвестиций (лицензий, ноу-хау и др.);

в) денежный рынок (депозиты, ссуды и кредиты)

г) рынок ценных бумаг

18.  Процентная ставка, при которой чистая приведённая стоимость (NPV) равна 0 – это:

а) норма дисконтирования  

б) внутренняя норма доходности

в) норма рентабельности  

г) внутренняя норма окупаемости

19. Инвестиционный проект следует принять к реализации, если индекс рентабельности:

а) положительный;  

б) максимальный;

в) больше единицы;  

г) минимальный

20. Оценка инвестиционной привлекательности проекта определятся

а) Объемом прогнозируемой прибыли

б) Прогнозируемой прибылью в расчете на единицу капитала

в) Величиной NPV

г) сроком окупаемости

21. Величина денежных средств, которую инвестор ожидает получить от проекта, после того, как денежные притоки окупят его первоначальные инвестиционные затраты называется …

22. Период времени, необходимый для того, чтобы доходы, генерируемые инвестициями, покрыли затраты на инвестиции называется …

Тема 5 Способы снижения предпринимательского риска

23.  Принцип, присущий добровольному страхова​нию

а) всеобщий охват;    

б) выборочный охват,   
в) автоматичность страховой операции,

г) заключение страховых договоров независимо от внесения страховых платежей.

24. Имущественное страхование:

а) предполагает заключение договоров, связанных с имущественным ин​тересом по поводу владения, распоряжения иди управления имуществом;

б) предполагает заключение договоров по имущественным интересам страхователя при возникновении ущерба третьему лицу, причем виновником ущерба является страхователь;

в) предполагает заключение договоров по поводу имущественных инте​ресов, связанных с жизнью, здоровьем и трудоспособностью личности4

г)  предполагает  заключение договоров, связанных с имущественным ин​тересом по поводу пенсионного обеспечения

25. В основе российской классификации страхования:

а) риск,    

б) объект.

в) признак одушевленности  

г) размер страховой суммы

26. Плата страховой премии с единицы страховой суммы с учётом объёма страхования и характера страхового риска называется …

27. Установите соответствие между участниками страхового рынка  (левая колонка)  и их  ролью (правая колонка).

	1. Страховщик
	1. Наследник страховой суммы

	2. Страховой агент
	2. Государственный орган контроля за страховым рынком

	3, Выгодоприобретатель
	3.  предприниматель, представляющий интересы нескольких страховых компаний

	 4. Страховой брокер
	4.  Застрахованное лицо

	
	5.  Представитель страховой компании

	
	6.  Юридическое лицо, имеющее право на основании лицензии предоставлять услуги страхования


28. Метод страхования   рисков   от неблагоприятных изменений цен на  любые  товарно-материальные  ценности  по контрактам и коммерческим операциям, предусматривающим  поставки  (продажи) товаров в будущих периодах, называется:

а) хеджирование;    

б) передача риска;

в) объединение риска;   

г) уклонение от риска

29. Инвестор, который  извлекает прибыль за счет одновременной купли-продажи ценной бумаги на различных рынках называется:

а) брокер;       

б) спекулянт;

в) арбитражер;   

г) консерватор

30. К производным   ценным бумагам относятся:

а) акции и облигации;     

б) векселя и форварды

в) облигации и фьючерсы  

 г) фьючерсы и свопы

31. Гарантийная надпись на векселе (вексельное поручительство)   называется

а) акцепт;   

б) аваль;

в) аллонж;  

г)  индоссамент

32. Срочная фондовая сделка, которая дает право купли-продажи, но не обязанность – это:

а) фьючерс     

б) опцион

в) форвард     

г) аваль

33. Инвестор, который  извлекает прибыль за счет изменения стоимости ценной бумаги в будущем называются:

а) брокер;          

б) спекулянт;

в) арбитражер;   

г) хеджер

34.   Добавочный лист к векселю называется

а) индоссамент;                

б) аллонж;

в) цессия;                          

г) домицилиат;

35.   Самыми первыми ценными бумагами, появившимися в истории общества, были:

а) облигация;    

б) вексель;

в) сертификат    

г) акция

36. Процесс  распределения  капитала между различными объектами вложения,  которые  непосредственно  не  связаны между собой, называется:

а) хеджирование;   

б) передача риска;

в) диверсификация;   

г) уклонение от риска

37. Подберите следующим ценным бумагам ( левая колонка) определения ( правая колонка)
	1. Вексель 
	1.  Эмиссионная ценная бумага, закреп​ляющая права ее  владельца на получе​ние части прибыли, на участие в управ​лении обществом и на часть имущества, остающегося после его ликвидации 

	2. Акция  
	2. Эмиссионная ценная бумага, закреп​ляющая права ее держателя на получе​ние в предусмотренный срок номиналь​ной стоимости и зафиксированного процента  от этой стоимости

	3. Облигация
	3. Письменное долговое обязательство, составленное         в предписанной законом форме и дающее владельцу право требовать по наступлении срока или досрочной уплаты оговоренной в нем суммы

	
	4.  Ценная бумага, содержащая ничем не обусловленное письменное распо​ряжение банку уплатить держателю этой ценной бумаги указанную в нем сумму


38. Определите, какими признаками (правая колонка) характеризуется ценные бумаги (левая колонка).
	1. Вексель
	1. Исполнение гарантируется биржей

	2. Сертификат
	2. Свидетельствует о праве покупки (продажи)

	3. Опцион
	3. Эмитентом выступает банк

	4. Фьючерс
	4. Для прекращения действия необходимо согласие контрагентов

	
	5.  Бывает простым и переводным

	
	6. Заключается по индивидуальным  условиям на внебиржевом рынке


39. Установите соответствие между участниками финансового рынка  (левая колонка)  и стратегией их поведения ( правая колонка).

	1. Спекулянт
	1.  Биржевой посредник, который участвует в сделках от имени и за счет клиента

	2.  Арбитражер
	2. Участвуют в срочной торговле с целью заранее установить уровень цен, по которым они в перспективе собираются совершить сделку с определенным финансовым активом

	3.  Хеджер
	3.  Участник срочного рынка, цель которого —получение прибыли за счет одновременной покупки и продажи одного и того же актива на разных рынках

	
	4. Участники срочного рынка, стремящиеся получить прибыль за счет разницы в курсах финансовых инструментов, которая может возникнуть в будущем


40. Подберите следующим ценным бумагам ( левая колонка) определения ( правая колонка)
	1. Акция привилегированная
	1. Облигации, которые по условиям выпуска погашаются другими ценными бумагами эмитента

	2.   Акция обыкновенная
	2. Акция, которая предоставляет право на фиксированный дивиденд и ликвидационную стоимость, но не предоставляет права голоса на общем собрании акционеров, кроме случаев, предусмотренных законом

	3.  Фьючерс
	3. Акция, которая предоставляет право голоса на общем собрании акционеров по всем вопросам его компетенции, а также право на получение части чистой прибыли акционерного общества в виде дивиденда и ликвидационной стоимости акции в случае ликвидации акционерного общества в соответствии с законом

	4. Купонная облигация
	3. Стандартный срочный биржевой контракт купли-продажи базового актива, при заключении которого стороны (продавец и покупатель) договариваются только об уровне цены и сроке поставки.

	
	5. Облигация, условиях выпуска которой предполагают регулярную выплату дохода по ней в виде процента от номинальной стоимости


ЗАДАНИЕ 2

1. Клиент внес в банк 140 тыс. руб. на срок с 14 фев​раля по 23 июля того же года. На вклады «до востребования» сроком свыше 1 месяца банк начисляет 4% го​довых. Определите наращенную сумму процентов при расчете  исходя из точного числа дней в месяце  и количества дней в году — 365.

2. Какова должна быть продолжительность ссуды в днях для того, чтобы долг, равный 500 тыс. руб. вырос до 650 тыс. руб. при условии, что начисляются простые проценты по ставке 11,5% годовых?

3. На ссуду, выданную на 3 года, начисляются простые проценты по ставке 20%. Определите размер полученной ссуды, если известно, что в конце срока должник заплатит 500 тыс. руб.?

4. Депозит в размере 200 тыс. руб. положен в банк на 2 года. Определите сумму начисленных процентов при сложной процентной ставке 15% годовых.

5. Предприятию через 3 года понадобится 8 млн. руб. для замены оборудования. Сколько денег необходимо положить на счет в банке, если проценты по вкладу начисляются ежеквартально по сложной годовой процентной ставке 15%?

6. Фирма взяла кредит в сумме 2 млн. руб. на 4 года. Какую сумму фирма должна вернуть, если за первые 2 года проценты начисляются по сложной годовой ставке 18%, а каждый следующий год увеличивают ставку на 1,5%.

7. Клиент внес депозит в сумме 100 000 руб. под 25% го​довых сроком на 10 лет (проценты простые). Требуется определить сумму денег, кото​рую клиент получит в банке через 10 лет
8. Вкладчик, имея сумму 200 тыс. руб. хочет положить деньги на депозит и за 10 месяцев накопить не менее 230 тыс. руб. Имеет ли смысл ему обратиться в банк, применяющий простую процентную ставку 15%?

9. Срочный вклад в размере 170 тыс. руб. размещен в банк на 6 лет. При этом простая годовая ставка в течение первых 2 лет составляет 12%, в следующие 2 года – 13,75%, и в последние 2 года – 14%. Определите наращенную сумму денег на вкладе.

10. Банк начисляет сложные проценты на вклады по ставке 18% годовых. Определите сумму процентов, начисленных за два года на сумму 150 тыс. рублей, если проценты начисляются          а) ежеквартально; б) раз в полгода.

11. Какая сумма предпочтительнее при сложной годовой ставке 8%: 1 млн. руб. сегодня или 1,5 млн. руб. через 5 лет?

12.  Определите, сколько лет необходимо для увеличения первоначального капитала в 2,5 раза, если сложные проценты начисляются по ставке 19%.

ЗАДАНИЕ 3

1. Для того, чтобы сохранить денежные средства, предприниматель предполагает поменять 300 тыс. руб. на евро с тем, чтобы через 6 месяцев вновь обменять валюту на рубли. На начало финансовой операции курс евро составлял 40,88 руб. за 1 евро. Предполагается, что к концу срока курс составит 42,35 руб. за 1 евро. Темп инфляции прогнозируется на уровне 0,25 в месяц. Определить:

А) сумму в рублях, полученную в результате операции;

Б) покупательную способность полученной суммы с учетом инфляции;

В) курс покупки валюты в конце операции, который обеспечит сохранение средств от инфляции.

2. Господин N собирается через 2 года приобрести квартиру, для этого у него имеется сумма 4 500 тыс. руб. Для защиты этих средств от инфляции он собирается приобрести на эту сумму евро, чтобы через 2 года вновь обменять их на рубли. Курс на начало сделки составил 37,22 руб. за 1 евро, на конец операции – 45,55 руб. за 1 евро. Среднегодовой темп инфляции составит 8,2%. Определите сумму в рублях, полученную в результате операции. Удастся ли таким образом защитить деньги от инфляции?

3. Предприниматель намерен поместить 10 000 долларов на рублевый депозит на полгода. Курс покупки доллара на начало операции – 26,20 руб. за 1 долл., ожидаемый курс продажи 29,85. процентная ставка по рублевым депозитам – 8%, по долларовым – 3,5% (проценты простые). Определите:

А) наращенную сумму в долларах при конверсии и без нее;

Б) Критическое значение курса продажи в конце сделки;

В) максимально допустимое значение курса;

Г) целесообразность конверсии.

4. Предприниматель разместил 220 000 долл. на рублевый депозит сроком на 3 года под 15% годовых (проценты сложные) с целью затем их обратно конвертировать в валюту. Курс покупки доллара на начало операции – 26,20 руб. за 1 долл., ожидаемый курс продажи 29,85. Процентная ставка по долларовым депозитам 6%. Определите: 

А) наращенную сумму в долларах при конверсии и без нее;

Б) Критическое значение курса продажи в конце сделки;

В) максимально допустимое значение курса;

Г) целесообразность конверсии.

5. Предприниматель конвертирует 160 тыс. руб. в доллары, помещает их на валютный депозит сроком на 2 года под сложную ставку 8% и полученную сумму обменивает на рубли. Определите сумму в рублях, которую надеется получить предприниматель, если курс продажи на начало  составил 25,20, а курс покупки валюты на конец – 32,15 руб. за 1 долл.

6. На сумму 500 тыс. руб. были приобретены доллары по курсу 29,25 руб. за 1 долл. Через 215 дней они были проданы по курсу 32,40 руб. за 1 долл. Определите сумму, полученную в результате операции при условии, что годовой темп инфляции 12%. Оцените эффективность вложения рублей в доллары с помощью простой годовой процентной ставки. При каком курсе покупки валюты банком в конце операции будет обеспечено полное сохранение средств от инфляции?

7. Для того, чтобы сохранить денежные средства, предприниматель предполагает поменять 

1 100 тыс. руб. на евро с тем, чтобы через 3 месяца вновь обменять валюту на рубли. На начало финансовой операции курс евро составлял 34,88 руб. за 1 евро. Предполагается, что к концу срока курс составит 39,35 руб. за 1 евро. Темп инфляции прогнозируется на уровне 0,35 в месяц. Определить:

А) сумму в рублях, полученную в результате операции;

Б) покупательную способность полученной суммы с учетом инфляции;

В) курс покупки валюты в конце операции, который обеспечит сохранение средств от инфляции.

8. Клиент банка 15 августа обменивает на рубли 15 000 евро и полученную сумму помещает в банк на рублевый депозит до 27 декабря на условиях 14% (проценты простые) После закрытия счета клиент конвертирует наращенную сумму в евро. Курс евро на начало сделки – 39,67, на конец – 40,20. Ставка по валютным депозитам – 6%. Определите:

А) наращенную сумму в евро при конверсии и без нее;

Б) Критическое значение курса продажи в конце сделки;

В) максимально допустимое значение курса;

Г) целесообразность конверсии.

9. Предприниматель собирается поместить на рублевый или долларовый депозит 5 000 долл. на 3 года, проценты сложные по рублевому депозиту 16%, по долларовому -  9%. Курс покупки на начало – 24,42, прогнозируемый курс продажи – 32,85. Определите наращенную сумму при конверсии и без нее. Какой вариант предпочтительнее?

10. Клиент предполагает поместить 750 тыс. руб. на валютный депозит на 6 месяцев под 8% годовых (проценты простые)., а затем обменять наращенную сумму на рубли. Курс на начало сделки – 29,70, курс через 6 месяцев – 31,75. Годовая процентная ставка по рублевым депозитам 14%. Определите:

А) наращенную сумму в валюте при конверсии и без нее;

Б) Критическое значение курса продажи в конце сделки;

В) максимально допустимое значение курса;

Г) целесообразность конверсии.

ЗАДАНИЕ 4

1. Инвестиционный проект характеризуется следующими данными: сумма инвестиций – 42 млн. руб. Ежегодные денежные потоки  20, 20, 16, 10 млн. руб. Рассчитайте чистый приведенный доход , если норма дисконта составляет 14%.  Оцените его целесообразность:

а) при отсутствии инфляции;

б) если среднегодовой уровень инфляции равен 9%.

2. Предприятие собирается приобрести новое оборудование стоимостью 25 млн. руб. со сроком эксплуатации  8 лет,  в результате прогнозируется дополнительный приток денежных средств в размере 6 млн. руб. ежегодно. На пятом году предстоит плановый ремонт оборудования стоимостью 1000 тыс. руб. Оцените целесообразность приобретения оборудования, если норма дисконта 15%.

3. Предложены два инвестиционных проекта со следующими характеристиками:

	Проект
	Инвестиции 
	Денежный поток

	
	
	1 год
	2 год
	3 год
	4 год

	А
	350
	160
	180
	240
	210

	В
	590
	310
	290
	230
	220


Требуется рассчитать чистый приведенный доход, внутреннюю норму доходности, индекс рентабельности, срок окупаемости и выбрать лучший из них, если норма дисконта 18%

4. Инвестиционный проект характеризуется следующими данными: сумма инвестиций – 150 млн. руб. Ежегодные денежные потоки  40, 60, 65, 70, 65, 50 млн. руб. Рассчитайте чистый приведенный доход , если норма дисконта составляет 16%.  Оцените его целесообразность:

а) при отсутствии инфляции;

б) если среднегодовой уровень инфляции равен 12,5%.

5. Предприятие собирается приобрести новое оборудование стоимостью 3 млн. руб. со сроком эксплуатации  4 года,  в результате прогнозируется дополнительный приток денежных средств в размере 1,7 млн. руб. ежегодно. На третьем году предстоит плановый ремонт оборудования стоимостью 600 тыс. руб. Оцените целесообразность приобретения оборудования, если норма дисконта 22%.

6. Предложены два инвестиционных проекта со следующими характеристиками:

	Проект
	Инвестиции 
	Денежный поток

	
	
	1 год
	2 год
	3 год
	4 год

	А
	350
	110
	185
	200
	200

	В
	300
	90
	120
	210
	220


Требуется рассчитать чистый приведенный доход, внутреннюю норму доходности, индекс рентабельности, срок окупаемости и выбрать лучший из них, если норма дисконта 16,3%

7. Инвестиционный проект характеризуется следующими данными: сумма инвестиций – 2500 тыс. руб. Ежегодные денежные потоки  900, 1250, 1750, 1050 млн. руб. Рассчитайте чистый приведенный доход , если норма дисконта составляет 12%.  Оцените его целесообразность:

а) при отсутствии инфляции;

б) если среднегодовой уровень инфляции равен 9%.

8. Предприятие собирается приобрести новое оборудование стоимостью 12 млн. руб. со сроком эксплуатации  5 лет,  в результате прогнозируется дополнительный приток денежных средств в размере 4,4 млн. руб. ежегодно. На третьем году предстоит плановый ремонт оборудования стоимостью 800 тыс. руб. Оцените целесообразность приобретения оборудования, если норма дисконта 18%.

9. Предложены два инвестиционных проекта со следующими характеристиками:

	Проект
	Инвестиции 
	Денежный поток

	
	
	1 год
	2 год
	3 год
	4 год

	А
	45
	17
	20
	20
	20

	В
	20
	9
	10
	11
	11


Требуется рассчитать чистый приведенный доход, внутреннюю норму доходности, индекс рентабельности, срок окупаемости и выбрать лучший из них, если норма дисконта 10%
ЗАДАНИЕ 5

1. В договоре страхования перевозки легковых машин установлена фран​шиза в размере 400 у.е. Стоимость каждой автомашины —20 тыс. у.е. По прибытии в конечный пункт обнаружен ущерб, полученный в результа​те погрузки у трех машин: у одной в размере 350 у.е., у второй — 500 у.е., у третьей – 100 у.е.

Определите: а) каково будет страховое возмещение, если действует условная франшиза? б) каково будет страховое возмещение, если действует безусловная франшиза?

2. Застрахованы два одинаковых объекта по договорам имуществен​ного страхования; стоимость каждого объекта 10 тыс. р. Первый объект застрахован на 50 %, второй — на 90 % стоимости. В течение действия договора страхования оба объекта получили одинаковое повреждение. Ущерб по каждому договору составил 50 % его действительной стоимос​ти. Каково будет страховое возмещение по каждому из объектов?

3. Осуществляется перевозка теле- и аудиоаппаратуры по железной дороге.  Стоимость груза 1 000 000 руб., страховая сумма –    750 000 руб. определите а) страховой взнос и б) страховое возмещение в случае 45% потери груза

	Груз
	Авто​перевозка
	Железно​дорожная перевозка
	Авиа​перевозка

	Промышленное оборудование (станки и пр.) и комплектующие элементы для производства
	0,60
	0,55
	0,50

	Черные металлы и лом черных металлов
	0,50
	0,45
	0.40

	Цветные металлы и лом цвет​ных металлов
	0.90
	0,85
	0.80

	Одежда, обувь, галантерея
	0,65
	0.60
	0.55

	Бытовая техника
	0,70
	0,65
	0,60 ,

	Спиртные напитки
	0,80
	0,75
	0,70 ,„

	Продукты питания
	0,67
	0,62
	0,57

	Оборудование связи
	0,74
	0,69
	0.64

	Меховые изделия
	0,80
	0,75
	0,70

	Медикаменты
	0,65
	0,60
	0,55


4. .Вексель номиналом 50000 рублей был приобретен за 250 дней до его погашения по простой учетной ставке 15%. Через 105 дней его продали по учетной ставке 11%. Оцените эффективность финансовой операции.

2. Вексель номиналом 200 000 рублей куплен за 6 лет до срока погашения по сложной учетной ставке 10%. Через 2 года его продали по ставке 7%. Оцените результативность вексельной операции.

5. 25 марта анализируется фьючерсный контракт на основе фондового индекса из двух акций А и В с равными весами. Срок истечения фьючерсного контракта 5 октября. Делитель индекса 1,75. Процентная ставка составляет 15%. Текущая цена акции  А  равна 6000 руб., акции В -  8 000 руб. По акции А прогнозируется 20 мая дивиденд 200 руб., по акции В – 11 августа 220 руб. Определите цену фьючерсного контракта на основе фондового индекса.

1. Вексель номиналом 45 000 рублей со сроком погашения 3 ноября был приобретен 9 июня по простой учетной ставке 20%. Затем он был продан 15 сентября по ставке 16,5%. Оцените эффективность финансовой операции.

6. Вексель номиналом 100 000 рублей куплен за 8 лет до срока погашения по сложной учетной ставке 16%. Через 4 года его продали по ставке 10,4%. Оцените результативность вексельной операции.

7 . 25 февраля анализируется фьючерсный контракт на основе фондового индекса из двух акций А и В с равными весами. Срок истечения фьючерсного контракта 15 июля. Делитель индекса 1,5. Процентная ставка составляет 9%. Текущая цена акции  А  равна 7000 руб., акции В -  6 000 руб. По акции А прогнозируется 10 апреля дивиденд 100 руб., по акции В – 2 июня 65 руб. Определите цену фьючерсного контракта на основе фондового индекса.

Финансовый актив обеспечит получение на протяжении 5 лет в конце каждого года доход в размере 45 000, 47 000, 48 000, 50 000, 54 000. Норма доходности составляет 12%. Определите рыночную стоимость финансового актива.

8. Оцените доходность облигации номиналом 1000 руб. и сроком погашения через 2 года, которую продают с  дисконтом по цене 950 руб. Проанализируйте целесообразность приобретения облигации, если имеется возможность разместить деньги на депозит с нормой прибыли 11%.

9. Рассчитайте рыночную стоимость облигации номиналом 3 000 руб. с купоном 16% годовых и сроком погашения 5 лет, если рыночная норма прибыли равна 15%.

10. За прошедший год  предприятие выплатило дивиденды в размере 850 руб. Инвестор ожидает, что в дальнейшем дивиденды будут увеличиваться с постоянным темпом 6%. Определите стоимость акции, если требуемая норма доходности равна 11%.

11. В прошедшем году дивиденды составили по 200 руб. на акцию. Прогнозируется 25%-й рост дивидендов в течение 2 лет, после чего он стабилизируется на уровне 5% в год. Определите рыночную стоимость при ставке доходности 12% годовых.

12. По какой цене инвестор согласится приобрести облигацию с нулевым купоном номиналом 2000 руб. и сроком обращения 4 года, если приемлемая для него норма доходности составляет 19%? 

13. Определите номинал облигации с нулевым купоном и сроком обращения 5 лет, если она размещена по цене 1080, 7 руб., обеспечивая инвестору годовой доход 13, 1%.

14. Определите текущую рыночную стоимость облигации номиналом 500 руб. со сроком погашения 3 года и купоном 12%, если требуемая норма прибыли составляет 11%.

15. Инвестор купил акцию по цене 350 руб. Дивиденды по этой акции за прошедший год составили 25 руб. Является ли эта сделка доходной, если ожидается дальнейший рост на уровне 6,5% при рыночной норме прибыли 11%?

16. В течение 5 лет темп роста дивидендов составит 20%, после чего установится постоянный темп роста на уровне 5%. Последний из уже выплаченных дивидендов составил 400 руб., требуемая норма доходности – 10%. Определите рыночную стоимость акции.

17. Финансовый актив обеспечит получение на протяжении 5 лет в конце каждого года доход в размере 45 000, 47 000, 48 000, 50 000, 54 000. Норма доходности составляет 12%. Определите рыночную стоимость финансового актива.

18. Оцените доходность облигации номиналом 1000 руб. и сроком погашения через 2 года, которую продают с  дисконтом по цене 950 руб. Проанализируйте целесообразность приобретения облигации, если имеется возможность разместить деньги на депозит с нормой прибыли 11%.

19. Рассчитайте рыночную стоимость облигации номиналом 3 000 руб. с купоном 16% годовых и сроком погашения 5 лет, если рыночная норма прибыли равна 15%.

20. За прошедший год  предприятие выплатило дивиденды в размере 850 руб. Инвестор ожидает, что в дальнейшем дивиденды будут увеличиваться с постоянным темпом 6%. Определите стоимость акции, если требуемая норма доходности равна 11%.

21. В прошедшем году дивиденды составили по 200 руб. на акцию. Прогнозируется 25%-й рост дивидендов в течение 2 лет, после чего он стабилизируется на уровне 5% в год. Определите рыночную стоимость при ставке доходности 12% годовых.

22 По какой цене инвестор согласится приобрести облигацию с нулевым купоном номиналом 2000 руб. и сроком обращения 4 года, если приемлемая для него норма доходности составляет 19%? 

23. Определите номинал облигации с нулевым купоном и сроком обращения 5 лет, если она размещена по цене 1080, 7 руб., обеспечивая инвестору годовой доход 13, 1%.

24. Инвестор купил акцию по цене 350 руб. Дивиденды по этой акции за прошедший год составили 25 руб. Является ли эта сделка доходной, если ожидается дальнейший рост на уровне 6,5% при рыночной норме прибыли 11%?

25. В течение 5 лет темп роста дивидендов составит 20%, после чего установится постоянный темп роста на уровне 5%. Последний из уже выплаченных дивидендов составил 400 руб., требуемая норма доходности – 10%. Определите рыночную стоимость акции.

3.4. Время на подготовку и выполнение:

подготовка 5 мин.;

выполнение 75  мин.;

оформление и сдача 10 мин.;

всего1час 30 мин.

3.5 Шкала оценки образовательных достижений

	Процент результативности (правильных ответов)
	Оценка уровня подготовки 

	
	балл (отметка)
	вербальный аналог

	90 ÷ 100
	5
	отлично

	76 ÷ 89
	4
	хорошо

	60 ÷ 75
	3
	удовлетворительно

	менее 60
	2
	неудовлетворительно


3.6. Перечень материалов, оборудования и информационных источников, используемых в аттестации:

1. Калькулятор

4. Оценка по учебной практике

4.1. Общие положения

Целью оценки по учебной практике является оценка: 

1) профессиональных и общих компетенций; 

2)  практического опыта и умений.

Оценка по учебной  практике выставляется на основании данных аттестационного листа (характеристики профессиональной деятельности обучающегося/студента на практике) с указанием видов работ, выполненных обучающимся во время практики, их объема и качества выполнения .

4.2. Виды работ практики и проверяемые результаты обучения по  профессиональному модулю

4.2.1. производственная практика :

	ПК 6.2
	Оценивать экономические и социальные условия осуществления предпринимательской деятельности
	 Тема 1 Организация и развитие собственного бизнеса
	Анализ нормативно-правовые актов, регламентирующие предпринимательскую деятельность 

	ПК 6.3
	Выполнять работу по подготовке   документации для регистрации и осуществления предпринимательской деятельности
	
	Разработка плана маркетингового исследования рынка

	ПК 6.8
	Проводить анализ рыночных и специфических рисков, использовать его результаты для принятия управленческих решений
	
	Составление анкет для осуществления опроса потребителей

	
	
	
	Разработка бизнес-идеи в сфере сервиса

	
	
	
	Разработка  фирменного наименования и знака обслуживания 

	
	
	
	Подготовка   документации для регистрации и осуществления предпринимательской деятельности

	ПК 6.1
	Разрабатывать бизнес-планы создания и развития новых организаций (направлений деятельности, продуктов) 


	Тема 2 Бизнес-план создания фирмы
	Описание предприятия

	ПК 6.2
	Оценивать экономические и социальные условия осуществления предпринимательской деятельности


	
	Описание услуг

	ПК 6.6
	Проводить  анализ состояния рынка кредитных ресурсов и ценных бумаг в целях эффективного размещения свободных финансовых средств и обеспечения финансовой устойчивости предприятия
	
	Характеристика рынка сбыта

	
	
	
	Составление плана производства

	
	
	
	Составление  плана маркетинга

	
	
	
	Составление финансового плана

	
	
	
	Анализ эффективности бизнес-проекта

	
	
	
	Анализ чувствительности проекта

	
	
	
	Написание резюме

	ПК 6.4
	Осуществлять работу по подготовке и проведению деловых встреч, приемов и презентаций, деловых поездок руководителя и других сотрудников, вести прием посетителей  
	Тема 3 Предпринимательские договоры


	Заполнение бланков  договоров купли-продажи в соответствии с действующим законодательством

	ПК 6.5
	Подготавливать документацию для проведения деловых встреч, приемов, презентаций


	
	Подготовка проектов договоров подряда и аренды 

	
	
	
	Оформление договора возмездного оказания услуг


5. Контрольно-оценочные материалы для экзамена (квалификационного)
5.1. Общие положения
Экзамен (квалификационный) предназначен для контроля  и оценки результатов освоения профессионального модуля ПМ 06 по  специальности СПО 38.02.01 Экономика и бухгалтерский учет (по отраслям)

    Экзамен включает выполнение бизнес-плана    Итогом экзамена является однозначное решение: «вид профессиональной деятельности освоен / не освоен».    При выставлении оценки учитывается роль оцениваемых показателей для выполнения вида профессиональной деятельности, освоение которого проверяется. При отрицательном заключении хотя бы по одному показателю оценки результата освоения профессиональных компетенций принимается решение «вид профессиональной деятельности не освоен». При наличии противоречивых оценок по одному  тому же показателю при выполнении разных видов работ, решение принимается в пользу студента.

5.2.2. Основные требования по написанию бизнес-плана

Целью помочь субъектам малого предпринимательства при обращении за финансированием.

В каждом проекте есть свои элементы риска - производственного, сбытового, финансового или правового. Бизнес-план является как инструментом для привлечения инвестиций, так и основой внутрифирменного планирования. Последовательность составления и принципы детализации бизнес-плана для разных компаний и проектов не совпадают. При составлении бизнес-плана необходимо учитывать, что это всегда итерационный процесс, подразумевающий внесение изменений на основе вновь полученной информации и применения различных сценариев. В то же время существует внутренняя логика структуры бизнес-плана и общепризнанные принципы его разработки.

Рекомендуемая структура бизнес-плана с краткими рекомендациями по его разработке приведена ниже. Предлагаемая схема составления бизнес-плана не является обязательной;

Фонд будет рассматривать бизнес-планы написанные и в другой форме (при условии освещения всех ключевых вопросов). Форма представления бизнес-плана в большой степени будет зависеть от тех вопросов, которые являются наиболее значимыми для предприятия и необходимости привлечения средств иностранных компаний, фондов и др. кредиторов; в последнем случае требуется соответствие общепринятым в международной деловой практике требованиям.

Следуя требованиям сценарного подхода имеет смысл разработать несколько альтернативных прогнозов изменения значения исходных данных, соответствующих пессимистичному и оптимистичному вариантам развития проекта.

Рекомендуется также составление финансовой части бизнес-планов с помощью программного продукта Project Expert фирмы "ПРО-ИНВЕСТ КОНСАЛТИНГ", или пакетов "Альт-Инвест" фирмы "Альт", "АНАЛИТИК" - фирмы "ИНЭК". (Необходимо отметить, что само по себе использование указанных или иных программных продуктов еще не гарантирует составления бизнес-плана на качественном уровне, и ФФПМП оставляет за собой право запрашивать дополнительную информацию или настаивать на доработке представленных документов).

СТРУКТУРА БИЗНЕС-ПЛАНА
1. ОБЗОРНЫЙ РАЗДЕЛ (РЕЗЮМЕ)
2. ОПИСАНИЕ ПРЕДПРИЯТИЯ
3. ОПИСАНИЕ ПРОДУКЦИИ (УСЛУГ)
4. АНАЛИЗ РЫНКА
5. ПРОИЗВОДСТВЕННЫЙ ПЛАН
6. ПЛАН СБЫТА
7. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН
8. АНАЛИЗ ЧУВСТВИТЕЛЬНОСТИ ПРОЕКТА
9. ЭКОЛОГИЧЕСКАЯ И НОРМАТИВНАЯ ИНФОРМАЦИЯ ПРИЛОЖЕНИЯ

1. ОБЗОРНЫЙ РАЗДЕЛ (РЕЗЮМЕ)

Резюме представляет собой краткий обзор бизнес-плана.

Резюме должно включать следующую информацию:

- наименование проекта;

- характеристика организации, обращающейся за предоставлением средств:

· наименование

· организационно-правовая форма

· форма собственности

· среднесписочная численность

· уставной фонд

· оборот за последний год

· точный почтовый адрес, телефон

· банковские реквизиты (в т.ч. рублевый, валютный, депозитный счета)

· фамилия, имя, отчество, возраст и квалификация руководителя проекта.

-описание проекта, особо выделив, идет ли речь о начале работы "с нуля" или о расширении существующего дела;

- описание предприятия, его специфических черт, основные этапы в его развитии;

- краткие сведения о квалификации управленческого персонала, какими особенностями, применительно к настоящему проекту, обладает управленческий персонал, каковы доли участия управленческого персонала в капитале предприятия;

- описание ситуации на рынке (отечественном и зарубежном) и в отрасли;

- преимущество продукции или услуг предприятия, собственные ресурсы компании и ее текущее финансовое состояние;

- долгосрочные и краткосрочные цели проекта, какого роста можно ожидать, какие доходы предполагается получить, за какой период времени;

- тактический план, краткое изложение того, как будут достигаться поставленные цели;

- степень согласования проекта с федеральными, региональными и отраслевыми приоритетами;

- потребность в инвестициях, направления их использования, предполагаемые источники финансирования, как они будут возвращаться (погашаться) инвесторам;

- если заявитель является физическим лицом, то инвестор должен знать, каким имуществом он владеет;

- наличие лицензий, сертификатов, разрешений и т.д.;

- ключевые экономические показатели эффективности проекта;

- возможные риски и система страховок.

В случае необходимости (возможности) привлечения иностранных инвесторов резюме составляется как на русском, так и на английском языках. В резюме также отражается степень конфиденциальности изложенной в бизнес-плане информации.

2. ОПИСАНИЕ ПРЕДПРИЯТИЯ

В этом разделе необходимо охарактеризовать предприятие, обратив внимание на его отличия от других компаний, присутствующих на рынке:

- цели и задачи на ближайший период и на перспективу;

- перечень основных владельцев, роль каждого из них в основании и деятельности предприятия;

- события, повлиявшие на развитие предприятия;

- финансирование предприятия в прошлом и в настоящее время;

- организационная структура и кадровый состав;

- тенденции в сбыте продукции (услуг) в ближайшее время и в перспективе;

- основные достижения предприятия;

- показатели финансовой эффективности предприятия за последние три года;

- каковы преимущества предприятия;

- какие потребности заказчиков обеспечивает предприятие;

- объем рынка продукции или услуг, предоставляемых предприятием;

- какова доля предприятия на рынке и каковы тенденции;

- каковы возможности рекламы;

- сезонность;

- как увеличить долю предприятия на рынке;

- используемые ноу-хау;

- территориальное расположение клиентов;

- основные конкуренты и их сильные стороны;

- уровень технологии;

- анализ издержек;

- с какими проблемами сталкивается предприятие;

- анализ сильных и слабых сторон предприятия ( качество продукции и услуг, возможности сбыта, уровень производственных издержек, квалификация, опыт персонала, уровень технологии, условия поставок материалов или комплектующих, уровень менеджмента).

- географическое положение предприятия;

- ближайшие транспортные магистрали.

3. ОПИСАНИЕ ПРОДУКЦИИ (УСЛУГ)

В этом разделе приводится подробная характеристика производимой предприятием продукции или услуг, производится сравнение ее с продукцией конкурентов, анализируются планы развития производства.

Характеристика продукции:

- функциональное назначение продукции, для каких целей она предназначена;

- примеры использования продукции;

- стоимость в зависимости от объемов производства;

- технологичность;

- универсальность;

- соответствие продукции принятым стандартам;

- на какой стадии находится продукт в настоящее время (идея, рабочий проект, опытный образец, серийное производство и т.п.);

- требования к контролю качества;

- требования к подготовке пользователей;

- требования к гарантийному и послегарантийному обслуживанию;

- имеются ли возможности для дальнейшего развития продукта;

- патентно-лицензионная защита.

Анализ продукции конкурентов, имеющейся на рынке:

- описание функциональных и потребительских свойств конкурирующих продуктов;

- почему продукты конкурентов пользуются определенным спросом;

- принципы ценообразования конкурентов;

- способы стимулирования сбыта, используемые конкурентами.

Исследования и разработки:

- цели и описание планируемых НИОКР;

- существующие технологические риски;

- технологическое состояние конкурентов, возможность их технологических достижений влиять или повлиять в будущем на деятельность предприятия;

- описание концепции развития продукта следующих поколений. Финансирование:

- принятая концепция ценообразования ;

- оптимальные размеры заказов и формы оплаты;

- условия приобретения сырья, материалов и комплектующих;

- уровень запасов;

- производственная кооперация.

4. АНАЛИЗ РЫНКА

В этом разделе должно быть показано, что продукция или услуги имеют рынок сбыта, а также возможность предприятия добиться успеха на этом рынке; необходимо показать затраты в связи с выходом на рынок и возможные риски.

Характеристика рынка:

- размеры рынка (регион, РФ, СНГ, мировой рынок);

- уровень и тенденции развития рынка;

- динамика цен на рынке за последние 5 лет;

- специфические особенности рынка, например, трудности доступа к операциям на рынке;

- независимые прогнозы относительно развития рынка в будущем;

- предполагаемая доля рынка, которую займет продукция предприятия;

- планы относительно зарубежных рынков; экспортный потенциал;

- особые цели на рынке.

Характеристика потребителей продукции:

-тип потребителя(покупатели, производители, единичные самостоятельные потребители и т.п.);

- их географическое расположение;

- их мнение о продукции.

Стратегия продвижения продукции на рынок:

- расчет и обоснование цены. ценовая политика;

- система распределения (продаж) в настоящее время и в перспективе;

- реклама;

- стимулирование сбыта;

- сервисное и гарантийное обслуживание;

- связи с общественностью.

Характеристика конкурентов:

- перечень предприятий - основных конкурентов;

- их сильные и слабые стороны;

- их финансовое положение;

- уровень технологии;

- удельный вес в обороте рынка;

- используемые конкурентами стратегии маркетинга;

- возможная реакция конкурентов.

5. ПРОИЗВОДСТВЕННЫЙ ПЛАН

Этот раздел должен подробным образом описывать путь, посредством которого предприятие планирует эффективно производить продукцию или услуги и поставлять их потребителю. Необходимо отразить все этапы подготовительного периода в календарном плане ( сетевом графике). Календарный план выполнения работ в рамках проекта должен включать прогноз сроков действий (мероприятий) и потребности в финансовых ресурсах для его реализации.

Описание технологического процесса должно отразить:

- обеспеченность сырьём, оборудованием, комплектующими, энергией;

- потребность и условия приобретения технологического и прочего оборудования;

- потребность в участках земли, зданиях и сооружениях, коммуникациях;

- потребность и условия поставки сырья, материалов, комплектующих, производственных услуг, контроль качества и дисциплины поставок;

- требования к источникам энергии и их доступность;

- требования к подготовке производства;

- возможности совершенствования технологии производства;

- требования к контролю качества на всех этапах производства продукции. Требования к квалификации и наличие необходимого персонала:

- административный персонал;

- инженерно-технический персонал;

- производственный персонал;

- условия оплаты и стимулирования;

- условия труда;

- структура и состав подразделений;

- обучение персонала;

- предполагаемые изменения в структуре персонала по мере развития предприятия.

6. ПЛАН СБЫТА

План сбыта должен отражать стратегию продаж компании в различные временные периоды и показывать:

- цену продукции;

- методы ценообразования и установления гарантийного срока;

- схему реализации продукции (с авансом, в кредит, на экспорт);

- размеры скидок;

- время на сбыт;

- уровень запасов;

- процент потерь;

- условия оплаты (по факту, с предоплатой, в кредит);

- время задержки платежа.

7. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН

Этот раздел бизнес-плана должен дать возможность оценить способность проекта обеспечивать поступление денежных средств в объеме, достаточном для обслуживания долга (или выплаты дивидендов, когда речь идет об инвестициях).

Следует подробным образом описать потребность в финансовых ресурсах, предполагаемые источники и схемы финансирования, ответственность заемщиков и систему гарантий. Особое значение следует уделить описанию текущего и прогнозируемого состояния окружающей экономической среды. Должны быть отражены труднопрогнозируемые факторы, их альтернативные значения для различных вариантов развития событий.

Требуется четкая разбивка расходов по проекту и использования средств.

Должны быть описаны условия всех остальных относящихся к проекту или уже находящихся на балансе кредитов. Необходимо четко показать, как и кем (самим предприятием или независимым подрядчиком) составлялась смета расходов; предполагаемая степень четкости сметы. Должны быть описаны условия, оценки и предположения, базируясь на которых, рассчитывались финансовые результаты проекта.

Необходимо отразить (помесячно, поквартально, по годам):

- изменение курса рубля к доллару;

- перечень и ставки налогов;

- рублевую инфляцию (возможен различный процент, в зависимости от объекта);

- формирование капитала за счет собственных средств, кредитов выпуска акций и т.д.

- порядок выплаты займов, процентов по ним и т.д.

Обычно финансовый раздел бизнес-плана представлен тремя основными документами:

- отчетом о прибылях и убытках (показывает операционную деятельность предприятия по периодам);

- планом движения денежных средств (Кэш-Фло);

- балансовой ведомостью (финансовое состояние предприятия в определенный момент времени).

При необходимости может быть представлен график погашения кредитов и уплаты процентов; сведения об оборотном капитале с указанием изменений и исходных посылок в течение срока кредита; предполагаемый график уплаты налогов.

В дополнение к этому прилагаются расчеты основных показателей платежеспособности и ликвидности, а также прогнозируемые показатели эффективности проекта.

Сроки прогнозов должны совпадать (как минимум) со сроками кредита/инвестиций, которые запрашиваются по проекту.

Показатели эффективности проекта
· Чистый дисконтированный доход (ЧДД); другие названия: чистая приведенная стоимость, чистый приведенный доход. Net Present Value (NPV).
· Индекс доходности (ИД); другие названия: индекс прибыльности, Profitabily Index (PI)

· внутренняя норма доходности (ВНД); другие названия: внутренняя норма рентабельности, возврата инвестиций, Internal Rate of Return (IRR).

· Срок окупаемости дисконтированный (Discounted payback period; (PBP) мес.)

Показатели различных видов эффективности относятся к различным экономическим субъектам:

- показатели общественной эффективности — к обществу в целом;

- показатели коммерческой эффективности проекта — к реальному или абстрактному юридическому или физическому лицу, осуществляющему проект целиком за свой счет;

- показатели эффективности участия предприятия в проекте — к этому предприятию;

- показатели эффективности инвестирования в акции предприятия — к акционерам предприятий — участников проекта;

- показатели эффективности для структур более высокого уровня — к этим структурам;

- показатели бюджетной эффективности — к бюджетам всех уровней.

Для оценки эффективности ИП используются следующие основные показатели, определяемые на основе денежных потоков проекта и его участника: чистый доход, чистый дисконтированный доход, внутренняя норма доходности, потребность в дополнительном финансировании, индексы доходности затрат и инвестиций, срок окупаемости.

Чистым доходом (ЧД; Net Value — NV) называется накопленный эффект (сальдо денежного потока) за расчетный период:
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где Фт — эффект (сальдо) денежного потока на т-м шаге, а сумма распространяется на все шаги в расчетном периоде.

Важнейшим показателем эффективности проекта является чистый дисконтированный доход (ЧДД; интегральный эффект; Net Present Value — NPV) — накопленный дисконтированный эффект за расчетный период. ЧДД зависит от нормы дисконта Е и рассчитывается по формуле:
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где (т — коэффициент дисконтирования.

ЧД и ЧДД характеризуют превышение суммарных денежных поступлений над суммарными затратами для данного проекта соответственно без учета и с учетом неравноценности их разновременности. Их разность (ЧД - ЧДД), которая, как правило, положительна, нередко называют дисконтом проекта, но ее не надо смешивать с нормой дисконта.

Для признания проекта эффективным, с точки зрения инвестора, необходимо, чтобы его ЧДД был положительным; при сравнении альтернативных проектов предпочтение должно отдаваться проекту с большим значением ЧДД (при условии, что он положителен).

Следующий показатель возникает, когда ЧДД проекта рассматривается как функция от нормы дисконта Е.
Внутренней нормой доходности (ВНД, внутренней нормой дисконта; внутренней нормой рентабельности; Internal Rate of Return — IRR) обычно называют такое положительное число Е', что при норме дисконта Е = Е' чистый дисконтированный доход проекта обращается в 0.

Недостаток определенной таким образом ВНД заключается в том, что уравнение ЧДД(Е) = 0 необязательно имеет один положительный корень. Оно может вообще не иметь корней или иметь несколько положительных корней. Тогда внутренней нормы доходности не существует

Для того чтобы избежать этих трудностей, лучше определять ВНД иначе:

ВНД — это положительное число Е' такое, что ЧДД,:
· при норме дисконта Е=Е' обращается в 0;
· при всех Е >Е' отрицателен;
· при всех 0 < Е' < Е положителен.
Определенная таким образом ВНД, если только она существует, всегда единственна.

Для оценки эффективности проекта значение ВНД необходимо сопоставлять с нормой дисконта Е. Проекты, у которых ВНД > Е, имеют положительное ЧДД и поэтому эффективны, те, у которых ВНД < Е, имеют отрицательное ЧДД и потому неэффективны.

Сроком окупаемости ("простым" сроком окупаемости; payback period) называется продолжительность наименьшего периода, по истечении которого текущий чистый доход в текущих или дефлированных ценах становится и в дальнейшем остается неотрицательным.

Срок окупаемости в соответствии с заданием на расчет эффективности может исчисляться либо от базового момента времени, либо от начала осуществления инвестиций, либо от момента ввода в эксплуатацию основных фондов создаваемого предприятия. При оценке эффективности он, как правило, выступает только в качестве ограничения.

Сроком окупаемости с учетом дисконтирования называется продолжительность наименьшего периода, по истечении которого текущий чистый дисконтированный доход становится и в дальнейшем остается неотрицательным.

Потребность в дополнительном финансировании (ПФ) — максимальное значение абсолютной величины отрицательного накопленного сальдо от инвестиционной и операционной деятельности. Данный показатель отражает минимальный объем внешнего финансирования проекта, необходимый для обеспечения его финансовой реализуемости. Поэтому ПФ называется еще капиталом риска.
Потребность в дополнительном финансировании с учетом дисконта (ДПФ) — максимальное значение абсолютной величины отрицательного накопленного дисконтированного сальдо от инвестиционной и операционной деятельности (см. ниже). Величина ДПФ показывает минимальный дисконтированный объем внешнего финансирования проекта, необходимый для обеспечения его финансовой реализуемости.

Индексы доходности (profitability indexes) характеризуют (относительную) "отдачу проекта" на вложенные в него средства. Они могут вычисляться как для дисконтированных, так и для недисконтированных денежных потоков. При оценке эффективности часто используются:

· индекс доходности затрат — отношение суммы денежных притоков (накопленных поступлений) к сумме денежных оттоков (накопленным затратам);

· индекс доходности дисконтированных затрат — отношение суммы дисконтированных денежных притоков к сумме дисконтированных денежных оттоков;

·  индекс доходности инвестиций (ИД) — увеличенное на I единицу отношение ЧД к накопленному объему инвестиций;

· индекс доходности дисконтированных инвестиций (ИДЦ) — увеличенное на единицу отношение ЧДД к накопленному дисконтированному объему инвестиций.

При расчете ИД и ИДЦ могут учитываться либо все капиталовложения за расчетный период, включая вложения в замещение выбывающих основных фондов, либо только первоначальные капиталовложения, осуществляемые до ввода предприятия в эксплуатацию (соответствующие показатели будут, конечно, иметь различные значения).

Индексы доходности затрат и инвестиций превышают 1, если для этого потока ЧД положителен. Индексы доходности дисконтированных затрат и инвестиций превышают 1, если для этого потока ЧДД положителен.

Необходимые условия эффективности инвестиционных проектов.
Для того чтобы проект мог быть признан эффективным, необходимо выполнение какого-нибудь из следующих условии:

1.ЧДД>0.

2. ВНД > Е при условии, что ВНД этого проекта существует.

3.ИД>1,0.

4. Срок окупаемости с учетом дисконтирования Тд < Т.
При этом если выполнено условие 2, остальные условия также будут выполняться, если же выполнено любое из условий 1, 3, 4, то будут выполнены и другие из этих условий (хотя ВНД проекта может и не существовать).

Расчеты показателей эффективности проекта.

Все расчеты показателей эффективности рекомендуется выполнять с денежных средств [П(t)] и оттоки или выплаты денежных средств [ О(t) ] в каждом периоде (t) реализации проекта.

Дисконтирование служит для приведения разновременных экономических показателей к какому-либо одному моменту времени; обычно к начальному периоду.

Сумма поступлений (II(t)), используемая в процессе расчетов по критериям КЭШ-ФЛО, формируется путем суммирования следующих статей:

· Поступления от сбыта продукции (услуг) 

· Поступления от других видов деятельности 

· Поступления от реализации активов

· Доходы по банковским вкладам

Сумма выплат (0(t)), формируется аналогичным образом и включает в себя:

· Прямые производственные издержки, кроме амортизации 

· Затраты на заработную плату

· Выплаты на другие виды деятельности

· Общие издержки

· Налоги

· Затраты на приобретение активов

· Другие некапитализируемые издержки подготовительного периода

· Выплаты % по займам

· Банковские вклады

Разница между притоком и оттоком денежных средств в каждом периоде (t) называется потоком реальных денег Ф(t) или Кэш Фло (Cash Flow) . Значения II(t) и О(t) для каждого месяца делятся на соответствующий коэффициент дисконтирования Емес :
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где Егод - годовая ставка дисконтирования в %.

Продисконтированные П(t) (DПI(t)) и 0(t) (DО(t)) для конкретного периода (месяца) вычисляются по формулам:
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где t - порядковый номер месяца проекта.

Чистый дисконтированный доход (ЧДД) определяется как сумма текущих эффектов за весь расчетный период, приведенная к начальному шагу, или как превышение интегральных результатов над интегральными затратами.

Величина ЧДД для постоянной нормы дисконта вычисляется по формуле:
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где DПt - продисконтированные поступления, получаемые на t-ом шаге расчета,

DOt - продисконтированные затраты, осуществляемые на том же шаге

Т - горизонт расчета (число прогнозов)

Эффект достигаемый на t-ом шаге:
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Если ЧДД проекта положителен, проект является эффективным (при данной норме дисконта). Чем больше ЧДД, тем эффективнее проект.

Индекс доходности (ИД) представляет собой отношение суммы приведенных эффектов к величине капиталовложений. Если ИД > 1, проект эффективен, если ИД < 1 - неэффективен.


[image: image8.wmf]å

å

=

=

=

T

t

T

t

t

DO

t

D

П

PI

0

0

)

(

)

(

,

где DIIt - продисконтированные поступления, получаемые на t-ом шаге расчета,

DOt - затраты, осуществляемые на том же шаге

Т - горизонт расчета (число прогнозов)

Внутренняя норма доходности (ВНД) представляет собой ту норму дисконта (Евн), при которой величина приведенных эффектов равна приведенным капиталовложениям. Полученная в процессе расчета ВНД сравнивается с требуемой инвестором нормой дохода на капитал. Она должна быть больше, чем в случае безрискового вложения капитала.

Срок окупаемости - минимальный временной интервал, за пределами которого интегральный эффект становится и в дальнейшем остается неотрицательным. Иначе, - это период (в месяцах, кв-лах, годах), начиная с которого вложения и затраты, связанные с инвестиционным проектом, покрываются суммарными результатами его осуществления.

Срок окупаемости с учетом дисконтирования рассчитывается при условии выполнения равенства:
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Ставка дисконтирования обычно принимается на уровне доходов, которые могут быть получены в результате практически безрискового вложения капитала.

8. АНАЛИЗ ЧУВСТВИТЕЛЬНОСТИ ПРОЕКТА

Необходимо проанализировать устойчивость проекта к возможным изменениям как экономической ситуации в целом (изменение структуры и темпов инфляции, увеличении сроков задержки платежей), так и внутренних показателей проекта (изменение объемов сбыта, цены продукции).

Степень устойчивости проекта по отношению к возможным изменениям условий реализации может быть охарактеризована показателями границ безубыточности (предельных уровней) объемов производства, цен производимой продукции и иных параметров. Эти и им подобные показатели по существу отвечают сценариям, предусматривающим соответствующее снижение объемов реализации, цен реализуемой продукции и т. д., но они не являются показателями эффективности самого проекта. Граница безубыточности (предельный уровень) параметра проекта для некоторого шага расчетного периода определяется как такой коэффициент к значению параметра, при применении которого чистая прибыль участника на данном шаге становится нулевой.

Наиболее часто граница безубыточности определяется для объема производства. Она рассчитывается только в период эксплуатации предприятия и носит название уровня безубыточности (точки безубыточности, break-even point). Уровнем безубыточности называется отношение "безубыточного" объема УБ продаж (т. е. объема, которому отвечают нулевая прибыль и нулевые убытки) на некотором шаге т к проектному. При определении этого показателя принимается, что полные текущие издержки производства продукции на шаге т могут быть разделены на условно-постоянные не зависящие от объема производства, и условно-переменные, изменяющиеся прямо пропорционально объемам производства.

Уровень безубыточности может определяться также и для цены продукции, или, например, для цены основного используемого в производстве сырья.

9. ЭКОЛОГИЧЕСКАЯ И НОРМАТИВНАЯ ИНФОРМАЦИЯ

В бизнес-плане должно содержаться достаточно сведений относительно экологических аспектов проекта, чтобы можно было оценить его экологические последствия, в т.ч.:

- местонахождение объектов проекта;

- использование земли отведенной под объект в прошлом и в настоящее время;

- описание строительных работ или физических изменений, связанных с проектом;

- предлагаемые меры по смягчению воздействия на окружающую среду или её улучшению;
- заявление о распределении обязанностей при любом загрязнении и/или ответственности за него;

- размеры штрафов за загрязнение окружающей среды;

- любые заявления предприятия об его экологической политике.

Следует дать описание распространяющихся на проект общегосударственных, региональных и местных требований, связанных с защитой окружающей среды, охраной здоровья персонала и обеспечением техники безопасности.

Инвестор должен оценить нормативную базу реализации предлагаемого проекта. Необходимо осветить следующие аспекты:

- какие правительственные лицензии или разрешения потребуются для выполнения проекта; каким образом предприятие намеревается их получить и сколько на это потребуется времени;

- каков характер ввозных тарифов и квот;

- наличие ограничений на импорт на рынках сбыта за рубежом;

- структура тарифов на коммунальные услуги;

- специфические аспекты ценообразования.

ПРИЛОЖЕНИЯ

В приложения включаются документы, которые могут служить подтверждением или более подробным объяснением сведений, представленных в бизнес-плане. К числу обязательных относятся следующие:

- биографии руководителей предприятия или проекта, подтверждающие их компетенцию и опыт работы;

- результаты маркетинговых исследований;

- заключения аудиторов (включая аналитическую часть);

- подробные технические характеристики продукции;

- гарантийные письма или контракты с поставщиками и потребителями продукции;

- договоры аренды, найма, лицензионные соглашения;

- заключения служб государственного надзора по вопросам экологии и безопасности, санитарно-эпидемиологических служб;

- статьи из журналов и газет о деятельности предприятия;

- отзывы авторитетных организаций.

Возможно также предоставление в качестве приложения к бизнес-плану:

- фотографий или видеоролика образцов продукции;

- копий авторских свидетельств, патентов;

- плана предприятия;

- сертификатов (ТУ и т.п.) на продукцию.

5.2.3 Требования к минимальному материально-техническому обеспечению при защите бизнес-плана
для защиты отводится специально подготовленный кабинет.

Оснащение кабинета:

· рабочие места для членов комиссии;

· компьютер, мультимедийный проектор, экран;

· лицензионное программное обеспечение общего  назначения.

 5.2.4 Критерии оценки

Для определения качества курсовой работы предлагаются следующие основные показатели ее оценки: 

«Отлично» выставляется за следующую работу: 

- работа носит исследовательский характер, содержит грамотно изложенную теоретическую базу, глубокий анализ проблемы, критический разбор деятельности предприятия (организации), характеризуется логичным, последовательным изложением материала с соответствующими выводами и обоснованными предложениями; 

- имеет положительный отзыв руководителя; 

- при защите работы студент показывает глубокие знания вопросов темы, свободно оперирует данными исследования, вносит обоснованные предложения по улучшению положения предприятия (организации), эффективному использованию ресурсов, а во время доклада использует наглядные пособия (таблицы, схемы, графики и т. п.) или раздаточный материал, легко отвечает на поставленные вопросы.

«Хорошо» выставляется за следующую работу: 

- работа носит исследовательский характер, содержит грамотно изложенную теоретическую базу, достаточно подробный анализ проблемы и критический разбор деятельности предприятия (организации), характеризуется последовательным изложением материала с соответствующими выводами, однако с не вполне обоснованными предложениями; 

- имеет положительный отзыв руководителя; 

- при защите студент показывает знания вопросов темы, оперирует данными исследования, вносит предложения по улучшению деятельности предприятия (организации), эффективному использованию ресурсов, во время доклада использует наглядные пособия (таблицы, схемы, графики и т. п.) или раздаточный материал, без особых затруднений отвечает на поставленные вопросы. 

«Удовлетворительно» выставляется за следующую работу:

-носит исследовательский характер, содержит теоретическую главу, базируется на практическом материале, но отличается поверхностным анализом и недостаточно критическим разбором в ней просматривается непоследовательность изложения материала, представлены необоснованные предложения; 

- в отзывах руководителя и рецензента имеются замечания по содержанию работы и методике анализа; 

- при защите студент проявляет неуверенность, показывает слабое знание вопросов темы, не дает полного, аргументированного ответа на заданные вопросы. 

«Неудовлетворительно» выставляется за следующую работу: 

- не носит исследовательского характера, не содержит анализа и практического разбора деятельности предприятия (организации), не отвечает требованиям, изложенным в методических указаниях; 

- не имеет выводов либо они носят декларативный характер; 

- в отзыве руководителя имеются существенные критические замечания; 

- при защите студент затрудняется отвечать на поставленные вопросы по теме, не знает теории вопроса, при ответе допускает существенные ошибки, к защите не подготовлены наглядные пособия или раздаточный материал
PAGE  
2

_1494053549.unknown

_1494053552.unknown

_1494053554.unknown

_1494053555.unknown

_1494053553.unknown

_1494053551.unknown

_1494053547.unknown

_1494053548.unknown

_1494053534.unknown

