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1.ОБЩАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА ПРОГРАММЫ ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО МОДУЛЯ 

1.1. Область применения программы
Рабочая программа профессионального модуля (далее программа ПМ) - является частью программы подготовки специалистов среднего звена в соответствии с ФГОС по специальности СПО 38.02.04 Коммерция (по отраслям) Рабочая программа составляется для студентов очной формы обучения.

1.2. Требования к результатам освоения модуля:
Базовая часть
С целью овладения указанным видом профессиональной деятельности и со- ответствующими профессиональными компетенциями обучающийся в ходе освоения профессионального модуля должен:
· иметь практический опыт: приемки товаров по количеству и качеству; составления договоров; установления коммерческих связей; соблюдения правил торговли; выполнения технологических операций по подготовке товаров к продаже, их выкладке и реализации; эксплуатации и обслуживания различных видов торгового оборудования; эксплуатации оборудования в соответствии с назначением и соблюдения правил охраны труда;
· уметь: устанавливать коммерческие связи, заключать договора и контролировать их выполнение; управлять товарными запасами и потоками; обеспечивать товародвижение и принимать товары по количеству и качеству; оказывать услуги розничной торговли с соблюдением нормативных правовых актов, санитарно-эпидемиологических требований к организациям розничной торговли; устанавливать вид и тип организаций розничной и оптовой торговли; эксплуатировать торгово-технологическое оборудование; применять правила охраны труда, экстренные способы оказания помощи пострадавшим, использовать противопожарную технику;
· знать: составные элементы коммерческой деятельности: цели, задачи, принципы, объекты, субъекты, виды коммерческой деятельности; государственное регулирование коммерческой деятельности; инфраструктуру, средства, методы, инновации в коммерции; организацию торговли в организациях оптовой и розничной торговли, их классификацию; услуги оптовой и розничной торговли: основные и дополнительные; правила торговли; классификацию торгово-технологического оборудования, правила его эксплуатации; организационные и правовые нормы охраны труда; причины возникновения, способы предупреждения производственного травматизма и профзаболеваемости, принимаемые меры при их возникновении; технику безопасности условий труда, пожарную безопасность.
Для расширения объема профессиональной подготовки и ее углубления в указанных областях, в профессиональный модуль введены междисциплинарные курсы: МДК 01.01 Организация коммерческой деятельности, МДК 01.02 Организация торговли, МДК 01.03
«Техническое оснащение торговых организаций и охрана труда», МДК 01.04 Технология коммерческой деятельности на ярмарках, аукционах и товарных биржах
Результатом освоения профессионального модуля является овладение обучающимися видом профессиональной деятельности «Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью», в том числе профессиональными (ПК), указанными в ФГОС по специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям):

	Код
	Наименование результата обучения

	ПК 1.1
	Участвовать в установлении контактов с деловыми партнерами, заключать
договора и контролировать их выполнение, предъявлять претензии и санкции

	ПК 1.2
	На  своем	участке  работы	управлять	товарными запасами  и  потоками,
организовывать работу на складе, размещать товарные запасы на хранение.



	ПК 1.3
	Принимать товары по количеству и качеству

	ПК 1.4
	Идентифицировать вид,	класс	и	тип	организаций	розничной	и оптовой торговли

	ПК 1.5
	Оказывать основные и дополнительные услуги оптовой и розничной торговли

	ПК 1.6
	Участвовать	в	работе	по	подготовке	организации	к добровольной сертификации услуг

	ПК 1.7
	Применять	в	коммерческой	деятельности	методы,	средства	и приемы менеджмента, делового и управленческого общения

	ПК 1.8
	Использовать	основные	методы	и	приемы	статистики	для
решения практических задач коммерческой деятельности, определять статистические величины, показатели вариации и индексы

	ПК 1.9
	Применять	логистические	системы,	а	также	приемы	и	методы закупочной икоммерческой	 логистики,			обеспечивающие
рациональное перемещение материальных потоков

	ПК 1.10
	Эксплуатировать торгово-технологическое оборудование


В процессе освоения ПМ у студенты должны овладеть общими компетенциями (ОК):

	Код
	Наименование результата
обучения

	ОК 1
	Выбирать	способы	решения	задач	профессиональной	деятельности
применительно к различным контекстам

	ОК 2
	Использовать современные средства поиска, анализа и интерпретации информации и информационные технологии для выполнения задач профессиональной деятельности

	ОК 3
	Планировать	и	реализовывать	собственное	профессиональное	и личностное	 развитие,	предпринимательскую		деятельность	 в
профессиональной	сфере,	использовать	знания	по	финансовой грамотности в различных жизненных ситуациях

	ОК 4
	Эффективно взаимодействовать и работать в коллективе и команде


Вариативная часть
С целью реализации требований работодателей и ориентации профессиональной подготовки под конкретное рабочее место, обучающийся в рамках овладения указанным видом профессиональной деятельности должен:
· иметь практический опыт: проведения коммерческих сделок, оформление договоров купли – продажи с партнёрами, соблюдения правил торговли; выполнения технологических операций в магазинах различных форматов, использования принципов мерчандайзинга; эксплуатации и обслуживания различных видов торгового оборудования;
· уметь: осуществлять расчеты по коммерческим сделкам, оформлять договорные конструкции, использовать приёмы выкладки товаров в розничных торговых предприятиях, оценивать эффективность расстановки торгового оборудования в торговом зале;
· знать: требования законодательства при организации коммерческих операций, условия размещения розничных торговых предприятий, принципы и методы продажи товаров
Личностными	результатами	реализации	программы	воспитания	при	освоении профессионального модуля являются:
· проявляющий активную гражданскую позицию, демонстрирующий приверженность

принципам честности, порядочности, открытости, экономически активный и участвующий в студенческом и территориальном самоуправлении, в том числе на условиях добровольчества, продуктивно взаимодействующий и участвующий в деятельности общественных организаций;
· соблюдающий нормы правопорядка, следующий идеалам гражданского общества, обеспечения безопасности, прав и свобод граждан России. Лояльный к установкам и проявлениям представителей субкультур, отличающий их от групп с деструктивным и девиантным поведением. Демонстрирующий неприятие и предупреждающий социально опасное поведение окружающих;
· проявляющий и демонстрирующий уважение к людям труда, осознающий ценность собственного труда. Стремящийся к формированию в сетевой среде личностно и профессионального конструктивного «цифрового следа»;
· проявляющий уважение к людям старшего поколения и готовность к участию в социальной поддержке и волонтерских движениях;
· проявляющий и демонстрирующий уважение к представителям различных этнокультурных, социальных, конфессиональных и иных групп. Сопричастный к сохранению, преумножению и трансляции культурных традиций и ценностей многонационального российского государства;
· выбирающий оптимальные способы решения профессиональных задач на основе уважения к заказчику, понимания его потребностей;
· принимающий и исполняющий стандарты антикоррупционного поведения;
· проявляющий способности к планированию и ведению предпринимательской деятельности на основе понимания и соблюдения правовых норм российского законодательства.

1.3. Количество часов на освоение программы профессионального модуля

	Семестр
	Наименование МДК
	Всего часов
	Теория
	ПЗ
	консультации
	Самостоятельная работа
	УП
	ПП

	3
	МДК 01.01
Организация коммерческой деятельности
	162
	72
	36
	10
	44
	
	

	
	Экзамен
	
	
	
	
	
	
	

	4
	МДК 01.02 Организация торговли
	135
	58
	32
	20
	25
	
	

	
	Экзамен
	
	
	
	
	
	
	

	5
	МДК 01.03 Техническое оснащение торговых организаций и охрана труда
	249
	45
	49
	20
	27
	36
	72

	
	Дифференцированный зачет
	
	
	
	
	
	
	

	Всего часов
	Экзамен по ПМ
	546
	175
	117
	50
	96
	36
	72



2. СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО МОДУЛЯ «Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью»
2.1 Тематический план профессионального модуля

	
Коды профессиональ ных компетенций
	
Наименование разделов профессионального модуля
	
Всего часов (максималь наяучебная нагрузк
а и практи ки)
	Объем времени, отведенный на освоение
междисциплинарного курса (курсов)
	
	Практика

	
	
	
	Обязательная аудиторная
учебная нагрузка обучающегося
	Самостоятельн
ая работа обучающегося
	консультациик



консультации
	Учебная практика
	Производственн ая, (часов)
если
предусмотрена рассредоточенна я практика

	
	
	
	Всего часов
	В т. ч. лабораторные работы и практические занятия, (часов)
	
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	
	7
	8

	ПК1.1,
ПК1.6- ПК1.10
	Раздел 1 МДК 01.01
Организация коммерческой деятельности
	162
	108
	36
	44
	10
	*
	*

	ПК1.2-
ПК1.5
	Раздел	2	МДК	01.02
Организация торговли
	135
	90
	32
	25
	20
	*
	*

	ПК1.10
	Раздел 3 МДК 01.03 Техническое оснащение торговых организаций и охрана труда
	141
	94
	49
	27
	20
	
	*

	ПК.1.1- ПК.1.10
	Практика (по профилю специальности), часов
	108
	
	
	36
	72

	
	ВСЕГО:
	546
	292
	117
	96

	50

	36
	72
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2.2 Содержание обучения по профессиональному модулю
	Наименование разделов профессионального модуля (ПМ),междисциплинарны х курсов (МДК) итем
	Содержание учебного материала, лабораторные работы и практические занятия,
самостоятельная работа обучающихся, курсовая работ (проект)
	Объем часов
	Уровень освоения

	1
	2
	3
	4

	Раздел1 МДК 01.01 Организация коммерческой деятельности
	162(108/44/10)
	

	Тема 1.1 Сущность и содержание коммерческой деятельности
	Содержание
	8
	2

	
	1. Роль и место коммерции в предпринимательской деятельности. Условия и факторы, обеспечивающие развитие коммерции.
2. Содержание коммерческой деятельности, ее роль в системе общественного разделения труда.
3. Основные признаки и функции коммерческой деятельности.
4. Характеристика основных элементов коммерческой деятельности.
	
	

	
	
	
	

	Тема	1.2
Информационное обеспечение коммерческой деятельности предприятий
	Содержание
	4
	2

	
	1. Особенности информационного обеспечения коммерческой деятельности. Формы коммерческой информации.
2. Основные источники получения коммерческой информации. Значение отдельных источников информации в коммерческой деятельности. Методы оценки достоверности коммерческой информации.
	
	

	Тема 1.3 Характеристика и структура субъектов коммерческой деятельности
	Содержание
	10
	1

	
	1. Понятие субъектов коммерческой деятельности и их характеристика. Особенности посреднической деятельности в коммерции. Необходимость торгово- посреднической деятельности, ее функции и задачи.
2. Особенности розничной торговли, ее функции и задачи. Характеристика хозяйственных подразделений в коммерции: общества и хозяйственные товарищества, АО, муниципальные и федеральные (унитарные) предприятия, кооперативы, частные предприятия.
3. Порядок регистрации, функционирования и ликвидации коммерческих предприятий.
	6
	

	
	Практические занятия
	4
	2




	
	1.  Изучение ФЗ «О развитии малого и среднего предпринимательства в РФ»
2. Сравнительная характеристика организационно-правовых форм коммерческих организаций.

	
	

	Тема 1.4 Формы сотрудничества предприятий в сфере производства и
Товарообмена
	Содержание
	6
	2

	
	1. Совместное предпринимательство. Производственная кооперация. Франчайзинг.
2. Аутсорсинг. Лицензирование. Концессия.
3. Общие принципы встречной торговли. Компенсационные операции
	
	

	Тема 1.5 Структура коммерческой деятельности
	Содержание
	4
	2

	
	1. Многообразие современных рынков сбыта. Отличительные свойства бизнес - рынка и потребительского рынка. Структура коммерческой операции.
2. Основные этапы	реализации	коммерческой	операции.	Коммерческие	и технологические процессы как элементы коммерческой операции.
	
	

	Тема 1.6 Особенности организации и управления коммерческой деятельностью промышленных предприятий
	Содержание
	7
	2

	
	1. Коммерческая служба предприятия: задачи, функции.
2. Совершенствование организации управления коммерческой деятельностью предприятия. Специфика организации и управления коммерческой деятельностью на промышленных предприятиях.
	3
	

	
	Практические занятия
	4
	3

	
	1. Виды деловой переписки по заключению и реализации коммерческих сделок.
2. Рекламация как форма заявления претензий в коммерции
	
	

	Тема 1.7 Особенности организации и управления коммерческой деятельностью предприятий оптовой
Торговли
	Содержание
	6
	2

	
	1. Оптовая торговля: сущность	и	особенности.	Роль	оптовой торговли	в
современной коммерческой деятельности.
	2
	

	
	2. Государственное регулирование и регламентация деятельности оптовых торговых предприятий.
	
	

	
	Практическая работа 
ПЗ 5 Исследование товарных рынков, выбор товаров, формирование ассортимента, ценообразование, определение объема оптовых закупок и продаж товаров.
2. Договорная работа с поставщиками и клиентами: коммерческие взаимозачеты, закупка и поставка товаров, формирование и планирование товарных запасов, организация и управление процессами товародвижения и продажи товаров, сервисного обслуживания.
	4
	

	Тема 1.8 Организация коммерческой деятельности розничных торговых предприятий
	Содержание
	5
	1

	
	1. Сущность и особенности розничной торговли. Типы розничных торговых предприятий и формы розничной продажи товаров и услуг.
2. Выбор товаров и формирование товарного ассортимента розничного торгового предприятия.
3. Особенности ценообразования в розничной торговле. Современные методы контроля ассортимента товаров и складских запасов розничных торговых предприятий. Современные формы взаимодействия розничных торговых предприятий с поставщиками товаров.
4. Методы розничной продажи товаров.
	
	

	Тема 1.9 Особенности организации международной торговли
	1. Структура современных международных рынков.
2. Особенности международных торговых операций: правовое регулирование, субъекты, расчеты. Роль государства в регулировании международных сделок купли- продажи товаров и услуг.
3. ВТО и международная торговля. Уровень и виды рисков во внешнеторговых операциях. Меры по снижению торговых рисков.
4. Особенности организации и исполнения международных торговых сделок.
	4
	2

	Тема 1.10 Организация коммерческой деятельности сервисных предприятий
	Содержание
	3
	2

	
	1. Особенности услуг как товара, влияние этих особенностей на организацию сбыта продукции сервисных предприятий.
2. Ограничения в сбыте продукции сервисных предприятий. Виды современных услуг. Специфика сбыта деловых услуг.
3. Особенности реализации потребительских услуг. Особенности коммерции государственных и негосударственных сервисных предприятий.
	
	

	Тема 1.11 Организация
торговли на ярмарках, аукционах и биржах
	Содержание
	2
	2

	
	1. Роль выставок, ярмарок, аукционов и товарных бирж в современной коммерческой деятельности. Особенности организации ярмарочной и выставочной торговли.
2. Сущность аукционов и их роль в системе сбыта.	Роль	товарных бирж в организации коммерческих
	
	

	Тема 1.12 Планирование материально- технического
обеспечения
	Содержание
	3
	2

	
	1. Сущность планирования обеспечения предприятия материальными ресурсами.



	1
	

	
	Практическая работа 
ПЗ 7   Долгосрочное и текущее планирование. Определение потребности и разработка плана	закупок	материальных	 ресурсов.
	2
	

	Тема 1.13. Организация коммерческих связей и выбор потенциального поставщика
	Содержание
	4
	

	
	1. Изучение рынка сырья и материалов. Критерии оценки выбора потенциального поставщика. Организация закупочно-договорной деятельности. Документальное оформление выдачи материалов и доставки их в цех.
2. Размещение заказов на поставку товаров на конкурсной основе
	2
	

	
	Практические занятия
	
	

	
	ПЗ 8 Составление предложения для участия в тендере
	2
	

	Тема 1.14 Организация приемки продукции по критериям качества и количества
	Содержание
	6
	

	
	1. Нормативные акты, регламентирующие	порядок	приемки	продукции	по качеству и количеству.
2. Порядок	и особенности	приемки	продукции	по  количеству и по  критериям	качества. Претензионные акты и исковые заявления. Особенности приемки импортных товаров. 
	2
	

	
	Практические занятия
	4
	

	
	ПЗ 9 Подготовка рекламации в связи с просрочкой поставки товаров на 3 месяца и частичным несоответствием ассортимента условиям контракта.
ПЗ 10 Расчет совокупной суммы возмещения покупателю
	
	

	Тема 1.15. Лизинг и его роль в материально- техническом обеспечении предприятия
	Содержание
	4
	

	
	1. Понятие и функции лизинга. Объекты и субъекты лизинговых отношений. Классификация лизинговых	операций.	Преимущества	лизинга.
2. Правовое регулирование лизинговых отношений. Состав, виды и формы лизинговых платежей. Методы определения размера лизинговых платежей.
	2
	

	
	Практические занятия
	
	

	
	ПЗ 11. Сравнительный анализ совокупных затрат на аренду транспортных средств путем подписания лизингового соглашения и их покупку с применением банковского Кредита
	2
	

	Тема 1. 16 Организация и планирование сбыта продукции
	Содержание 
1. Роль	сбыта	продукции на предприятии.
Составление плана сбыта продукции. Распределение объема сбыта товаров по регионам. Организация оперативно-сбытовой работы
	4
	

	
	
	2
	

	
	Практические занятия
	
	

	
	ПЗ 12 Разработка	долгосрочного контракта на периодические поставки продукции оптовой торговой компании
	2
	

	
	
	
	




	Тема 1.17 Организация торговли интеллектуальной
собственностью
	Содержание
	2
	1

	
	1. Сущность и структура интеллектуальной собственности.
2. Особенности интеллектуальной собственности.
3. Уступка интеллектуальной собственности. Лицензионные договоры и их виды.
	
	

	Тема 1.18 Формирование товарного ассортимента торговых предприятий
	1. Понятие об ассортименте товаров и их классификация. Порядок формирования ассортимента товаров и его виды на предприятиях оптовой торговли.
2. Порядок	формирования	ассортимента	товаров	в	розничных	магазинах. Факторы, определяющие формирование ассортимента товаров в розничной торговле.
	6
	2

	
	3. 
	4
	

	
	Практические занятия
	2
	2

	
	ПЗ 13 Анализ полноты ассортимента товаров розничного торгового предприятия
	
	

	Тема 1.19 Организация товародвижения и торгового сервиса
	Содержание
	6
	3

	
	1. Система товародвижения и ее участники. Каналы распределения товаров и организация товародвижения.
2. Многоуровневый сетевой маркетинг.
3. Особенности коммерческой деятельности предприятий в сфере сервиса.
	4
	

	
	Практические занятия
	2
	3

	
	ПЗ 14.Анализ эффективности управления запасами розничного торгового предприятия
	
	

	Тема 1.20 Анализ закупочнойи сбытовой деятельности предприятий
	Содержание
	8
	1

	
	1. Анализ качества определения потребности в материальных ресурсах.
2. Анализ выполнения договорных обязательств поставщиками.
3. Анализ затрат на закупку материальных	ресурсов.	Анализ	выполнения договорных обязательств по поставкам продукции.
4. Анализ влияния сбытовой деятельности
	4
	

	
	Практические занятия
	4
	3

	
	ПЗ 15. Оценка эффективности деятельности поставщиков
ПЗ 16. Оценка рейтинга потенциальных поставщиков
	
	

	
	Содержание
	7
	1




	Тема 1.21 Стратегическое планирование коммерческой деятельности
	1. Назначение и уровни стратегического планирования.
2. Типы стратегий и методика стратегического планирования. Состав и содержание стратегии фирмы.

	3
	

	
	Практические занятия
	4
	3

	
	ПЗ 17.Выбор стратегии сбыта для производственного предприятия
ПЗ 18. Сравнительный анализ сбытовой деятельности предприятия в форме прямых и транзитных поставок
	
	

	
	Консультации 

ЭКЗАМЕН
	10
	

	Самостоятельная работа при изучении раздела МДК 01.01
1 Формы международных коммерческих контрактов. 
2 Роль франчайзинга в сфере продвижения услуг.
3 Правовые и экономические основания для развития франчайзинга в России. 
4 Проблемы развития состязательных форм торговли в РФ
5 Маркетинг как инструмент оценки потребности в товарах и услугах.
6 Нормирование и оценка потребностей предприятия в материально-технических ресурсах.
7 Экспертная оценка потребностей в товарах и услугах.
8 Переговоры и их роль в организации коммерческих связей
9 Классификация лизинговых операций.
10 Изучение нормативных актов, регламентирующих приемку товаров торговыми предприятиями.
11 Преимущества лизинга.
12 Правовое регулирование лизинговых отношений. 
13 Расчет цены лицензии.
14 Виды и формы лизинговых платежей.
15 Методы оценки потребности в товарах на потребительском рынке.
16 Сущность ассортиментной политики торговых предприятий
17 Планирование бизнес – операций и его роль в стратегическом планировании.
	44
	3



	Раздел	2    МДК01.02   Организация торговли
	135(90/25/20)
	

	Тема 2.1. Цели, задачи, предмет и структура учебной дисциплины
	Содержание
	4
	

	
	Цели, задачи и предмет учебной дисциплины. Структура дисциплины, ее профессиональная значимость, межпредметные связи с правом, экономикой, маркетингом, товароведением и другими сопутствующими дисциплинами. Основные понятия: коммерция, торговля, коммерческая деятельность, товар, предпринимательство. ГОСТ Р 51303-2013. Торговля. Термины и определения. Цели и задачи коммерческой деятельности в торговых организациях. Общность и различия понятий предпринимательская, коммерческая и торговая деятельность. Формы предпринимательской деятельности. Принципы коммерческой деятельности: эффективность, взаимовыгодность, взаимозаинтересованность в сбыте товаров, обеспечение единства правовых и нравственных норм. Состояние и
перспективы развития торговли в России.
	
	1

	Тема 2.2.
	Содержание
	5
	2



	
	Организация оптовой торговли
	Оптовая торговля в условиях рыночной экономики. Услуги, оказываемые оптовой торговлей. Оптовые организации, их виды, типы, функции. Оптовые структуры общенационального масштаба и регионального уровня. Независимые оптовики. Торгово-посреднические структуры. Организаторы оптового оборота. Принципы размещения предприятий оптовой торговли
	3
	

	
	Практическая работа 1.Характеристика торговых посредников и каналов сбыта
	2
	2

	Тема 2.3. Склады в оптовой торговле Технология складских операций
	Роль складов в процессе товародвижения. Классификация складов. Размещение складов. Структура складских помещений и площадей. Особенности устройства и планировки
складов. Методика расчета потребности в складской площади.
	12
	1

	
	
	6
	

	
	Классификация складов, их характеристика. Принципы размещения товарных складов. Планировка складов, их взаимосвязь. Складской технологический процесс: понятие, составные элементы. Приемка товаров на оптовом складе: правила, нормативная база, документальное оформление. Технология хранения товаров: понятие, назначение, задачи складирования. Методы и способы размещения товаров на хранение, требования к рациональному размещению товаров на складе. Контроль режима хранения товаров на складе. Организация и технология отпуска товаров со склада: операции по отпуску товаров, методы отборки. Организация и технология товароснабжения розничных
торговых предприятий: понятие, цели, задачи.
	
	1

	
	Складской технологический процесс. Особенности его организации и управления. Технология разгрузки транспортных средств и внутрискладского перемещения грузов. Технология приемки товаров на складе. Технология процесса складирования грузов на складе.  Технология  процессов  комплектования  партий  товаров  и  отправки  их
потребителям. Механизация и автоматизация трудоемких работ
	
	1

	
	Практические занятия
1 Объемно-планировочные решения и расчет необходимой складской площади.
	6
	2

	
	2 Проектирование складских зон грузопереработки
	
	

	
	3. Размещение товаров на складе
	2
	

	2.4
Классификация
	Содержание
	10
	1

	
	Розничная	торговая	сеть:	понятие,	виды,	их	краткая	характеристика.
	4
	2

	
	
	
	




	предприятий розничной торговли
	Классификация	предприятий		розничной	торговли	на		виды	и	типы.
	4
	

	
	Характеристика магазинов различных типов по идентифицирующим признакам и ассортименту. Современные типы магазинов в России и за рубежом . Мелкорозничная торговая сеть: понятие, назначение, виды предприятий, специфика их деятельности
	
	2

	
	Практические занятия
1. Изучение терминологического аппарата розничной торговли
2. Современная характеристика торговых предприятий
3. Изучение организационно-правовых форм предприятий, в соответствии с ГК РФ
	6
	

	Тема 2.5. Технология товародвижения в розничнойторговле
	Содержание
	32
	

	
	Технология	товародвижения	в	магазине:	понятие,	назначение.	Торгово- технологический процесс в предприятиях розничной торговли: понятие, назначение.
Структура, содержание; операции, их специфика в магазинах разных типов. Основные пути совершенствования этого процесса.
	20
	1

	
	Закупка товаров. Изучение и прогнозирование покупательского спроса
	
	2

	
	Приемка товаров по количеству и качеству: нормативная база, организация, документальное оформление.
	
	2

	
	Требование стандартов и технических условий к хранению товаров. Хранение товаров: стеллажное, штабельное, навалом, в подвешенном виде. Условия и правила размещения товаров к продаже в соответствии с правилами продажи. Особенности подготовки отдельных групп и видов товаров к продаже. Товарные
потери. Естественная убыль, ее нормы. Требования к упаковочным материалам
	
	2

	
	Размещение и выкладка товаров в розничных торговых предприятиях разныхвидов и типов. Правила размещения отделов и отдельных групп товаров в
магазинах. Факторы, влияющие на размещение. Мерчандайзинг в магазине:
	
	2

	
	понятие, назначение, приемы, размещение прилавков. Выкладка товаров: назначение, принципы и правила. Виды, способы и средства. Выкладка как одиниз
приемов мерчандайзинга.
	
	2

	
	Тара и тарные операции в магазине. Основные виды тары и тароматериалов, требования к ним. Порядок приемки, вскрытия, хранения и возврата тары
	1
	2




	
	Практические занятия
	12
	2

	
	ПЗ 8 Изучение торгово-технологического процесса в магазине
 ПЗ 9 Решение задач по теме Устройство и планировка торгового зала магазина». Товарное планирование
ПЗ 10 Изучение видов договоров, применяемых в коммерческой деятельности
ПЗ 11. Правила оформления договора поставки товаров
ПЗ 12. Ситуационные задачи по приемке товаров на складе по количеству и качеству. Расчет товарных потерь при хранении товаров
ПЗ 13.2Изучение ассортимента тары и укупорочных средств
	
	

	Тема 2.6. Методы управления ассортиментом
	Содержание
	4
	1

	
	Формирование ассортиментной политики в сфере торговли Понятие ассортимента товаров
функции управления ассортиментом организации Методы управления ассортиментом
	2
	

	
	Практические занятия
	2
	2

	
	Проведение анализа товарной категории, оценка эффективности товарной категории
	10
	

	Тема 2.7. Торговое обслуживание
	Содержание
	8
	

	
	Торговое обслуживание покупателей: основные понятия, назначение, формы, правовая база. Качество и культура торгового обслуживания: понятие, показатели. Технология продажи товаров при разных формах обслуживания. Технология расчетов с покупателями, ее специфика при каждой форме продаж. 
	
	1




	
	
	
	2

	
	Качество торгового обслуживания: понятие, показатели качества услуг. Методы оценки качества торговых услуг
	
	2

	
	Особенности правил продажи отдельных видов товаров; подготовки к продаже,
отпуску, при необходимости к способам измерения.
	
	2

	
	Практические занятия
	2
	2

	
	Изучение услуг розничной торговли Оценка качества торговой услуги
	
	2

	Тема 2.8 Правила торговли
	Содержание
	6
	1

	
	Правила торговли: нормативная база, виды и структура документов. Информационное обеспечение торговой деятельности, регламентируемое правилами продажи. 
Ценники: понятие, назначение, виды, обязательные требования к ним, основная и дополнительная информация на них, возможности формирования потребительских предпочтений с помощью ценников. 
Товарные чеки: понятие, назначение, виды товаров, на которые они выписываются. 
Защита прав потребителей. Обязанности  продавца и права потребителей по ФЗ «О защите прав потребителей».
	6
	2




	
	Практические занятия.
1. Решение торговых ситуаций, возникающих в процессе продажи товаров и обслуживания покупателей.
2. Решение ситуаций, возникающих в процессе обмена товаров в магазине
	1
	2

	Самостоятельная работа
	1. Изучение	организационно-правовых	форм	торговых Предприятий
2. Задачи решаемые в процессе анализа производства продукции
3. Розничная торговля. 
4. Розничная торговая сеть
5. Классификация розничной торговой сети
6. Виды планировки помещений предприятий розничной торговой   сети
7. «Тенденции развития розничной торговли»
8. Органы управления и контроля в розничной торговле
9. Технология снабжения и завоза товаров в  розничные торговые предприятия
10. «Мерчандайзинг торгового предприятия, города»
11. Правил розничной торговли 
12. Договор  на поставку товаров
13. Технология товароснабжения и завоза товаров в розничные торговые предприятия.
14. Защита прав потребителей
	25
	2

	Консультации
	
	20
	1

	Раздел 3
	
	
	

	МДК.01.03 Техническое оснащение торговых организаций и охрана труда
	141(94\27/20)
	

	Тема 3.1. Введение. Предмет курса.
Товародвижение
	Содержание
	6
	

	
	 Развитие материально-технической базы торговли в условиях рыночных отношений.
Научно-технический прогресс и его влияние на развитие торговли.
	
	1

	
	Товародвижение. Составляющие процесса товародвижения. Условия оптимизации процесса товародвижения. Роль технических средств в организации товародвижения и технологических процессах.
	
	2

	Тема 3.2. Классификация торгового оборудования
	Содержание
	7
	

	
	Классификация	и	краткая	характеристика	оборудования	оптовых	складов.
Классификация и	краткая характеристика оборудования для товароснабжения магазинов и других коммерческих организаций.
	
	2

	
	
	
	

	
	Классификация и краткая характеристика оборудования для розничной торговли.
	
	2

	
	Практические занятия
	2
	2




	
	Изучение оборудования и процессов товародвижения предприятия оптовой торговли.
	
	

	Тема 3.3. Механизация и
автоматизация технологических процессов в торговле
	Содержание
	
10
	

	
	Понятие механизации и автоматизации.	Комплексная механизация. Основные факторы, учитываемые при разработке схем механизации. 
Предварительные условия,	необходимые	для	механизации и автоматизации технологических процессов на предприятиях оптовой и розничной торговли. 
Цели и основные этапы механизации и автоматизации. Стадии механизации и автоматизации процессов товародвижения.
	6
	2

	
	
	Практическая работа 
Типовые	варианты	схем	механизации	предприятий	оптовой	торговли.
	4
	2

	
	
	Механизация и автоматизация магазинов.
	
	

	
	Содержание
	6
	

	Тема 3.4. Фасовочно- упаковочное оборудование
	Правила эксплуатации фасовочно-упаковочного оборудования и техника безопасности. Условия бесперебойной работы.
	2
	2

	
	ПЗ 4   Примеры фасовочно-упаковочного оборудования: установки для упаковки жидких, пастообразных, труднотекучих пищевых продуктов в банки, бутылки,
стаканчики, тетрапакеты; установки для упаковки непродовольственных товаров. 
ПЗ 5  Установки для упаковки непродовольственных товаров . Критерии выбора оборудования для конкретных условий
	4
	2

	Тема 3.5. Тара- оборудование
	Содержание
	8
	

	
	Требования к таре-оборудованию. Достоинства использования тары-оборудования в процессе товародвижения.

	4
	2

	
	ПЗ 6 Основные виды тары-оборудования, их краткая характеристика. 
ПЗ 7 Сравнительные преимущества, недостатки и предпочтительные сферы применения различных видов тары-оборудования.
	4
	2

	Тема 3.6. Подъемно- транспортное оборудование
	Содержание
	12
	

	
	Роль и назначение подъемно-транспортного оборудования при выполнении
погрузочно-разгрузочных работ и перемещении грузов в технологических процессах торговых предприятий.
	2
	2

	
	ПЗ 8 Виды подъемно-транспортного оборудования. Их функциональное назначение,
классификация,	основные	характеристики.	
ПЗ 9 Правила	охраны	труда	при эксплуатации подъемно-транспортного оборудования
	10
	2


	
	ПЗ 10 Тележки. Электро- и автопогрузчики. Условия эффективной эксплуатации подъемно- транспортного оборудования. Особенности выбора и определение потребности. 
ПЗ 11Грузоподъемные машины: Роль и назначение при перемещении товаров на предприятиях розничной и оптовой торговли, их классификация и особенности их применения.
	
	2

	
	ПЗ 12 Электрические	лебедки,	электротали,	лифты, подъемники,	краны. Функциональное	назначение,	основные характеристики,	принципиальное устройство и предпочтительные области применения.
	
	2

	Тема 3.7. Технические средства и технологическое оборудование
для хранения товаров
	Содержание
	4
	

	
	Технические средства и технологическое оборудование для хранения различных товаров.
	2
	2

	
	Понятие и роль стандартизации и унификации технических средств в комплексной механизации	оптовых	предприятий.	
ПЗ 13. Основные	направления	механизации погрузочно-разгрузочных работ на предприятиях торговли
	2
	2

	Тема 3.8. Холодильное оборудование.
	Содержание
	7
	

	
	Сущность и задачи технологии хранения товаров в процессе «поставщик - транспорт-торговля». Способы охлаждения. Машинное охлаждение.
	1
	2

	
	ПЗ 14 Принципиальное устройство и работа холодильного агрегата. Особенности использования различных хладоагентов в современных условиях.
	6
	2

	
	ПЗ 15 Классификация торгового холодильного оборудования. Основные виды и правила эксплуатации холодильного оборудования. 
ПЗ 16 Сервисное обслуживание торгового холодильного оборудования.
	
	2

	Тема 3.9. Торговое измерительное оборудование
	Содержание
	6
	

	
	Классификация и краткая характеристика весоизмерительных приборов. Маркировка торговых весов. 
Метрологические и эксплуатационные требования к весам. Правила эксплуатации весов.
	2
	2

	
	ПЗ 17  Весы платформенные (передвижные), стационарные, автомобильные, вагонные. Их функциональное назначение, основные параметры, принципиальное устройство и особенности применения
ПЗ 18  Прогрессивные	виды	весоизмерительного оборудования(электронные, автоматизированные расчетно-кассовые комплексы и другие), особенности их применения.
	4
	2

	Тема 3.10.
	Содержание
	3
	






	Маркировочное и этикетировочное оборудование
	Значение маркировки товаров. 
 ПЗ. 19 Функциональное назначение,  основные параметры, принципиальное устройство и особенности применения различных видов маркировочного и этикетировочного оборудования.
	1
2
	2

	Тема 3.11. Торговая мебель. Торговый инвентарь
	Содержание
	16
	

	
	Назначение и классификация торговой мебели, применяемой на торговых предприятиях для транспортировки, хранения, подготовки товаров к продаже, выкладки и продажи товаров, а также для дополнительного обслуживания.
Требования к торговой мебели: эксплуатационно-технические, эргономические, эстетические, санитарно-технические. Стандартизация, типизация и унификация торговой мебели.
	10
	2

	
	Назначение и классификация торгового инвентаря, применяемого в торговых залах магазинов для размещения, выкладки и продажи товаров. 
Инвентарь для приемки, подготовки и хранения товаров. Санитарно-гигиенический и противопожарный инвентарь. 
Роль унификации торгового инвентаря в механизации технологических процессов в магазине. 
	
	2

	
	Практические занятия
	6
	

	
	ПЗ 20 Изучение оборудования предприятий розничной торговли непродовольственными товарами.
	
	2

	
	ПЗ 21 Изучение оборудования предприятий розничной торговли продовольственными товарами.
	
	2

	
	ПЗ 22 Разработка рекомендаций по техническому перевооружению предприятия розничной торговли.
	
	3

	Тема 3.12. Оборудование для защиты от несанкционированного   выноса товаров
	Содержание
	7
	

	
	Способы охраны объектов. Требования, предъявляемые к оборудованию. Экономическая целесообразность применения оборудования для защиты  от несанкционированного выноса товаров.

	2
	2

	
	ПЗ 23 Радиоэлектронные системы сигнализации. Деактивируемые и недеактивируемые датчики. 
ПЗ 24 Системы сигнализации - оповещения. Системы слежения
	5
	2

	Тема 3.13.Охрана труда
	Содержание
	2
	

	
	Правила охраны труда при эксплуатации торгового оборудования и инвентаря
	
	2

	Консультации
	
	20
	3

	
	Дифференцированный зачет
	2
	




	Самостоятельная работа при изучении раздела МДК.01.03
1. Анализ оборудования предприятия оптовой торговли (по выбору студента) и разработка рекомендаций по совершенствованию его технической оснащенности.
2. Предварительные условия для механизации технологических процессов товародвижения на оптовых предприятиях.
3. Предварительные	условия	для	механизации	технологических	процессов	товародвижения	на розничных предприятиях.
5. Классификация фасовочно-упаковочного оборудования по периодичности действия и по источнику энергии.
6. Классификация фасовочно-упаковочного оборудования по характеру технологических операций и по консистенции товаров.
7. Назначение тары-оборудования.
8. Анализ оборудования склада-магазина (по выбору студента) и разработка рекомендаций по совершенствованию его технической оснащенности.
9. Анализ оборудования магазина продовольственных товаров (по выбору студента) и разработка рекомендаций по совершенствованию его технической оснащенности.
10. Эксплуатационно-технические и санитарно-гигиенические требования к торговой мебели. Эргономические и эстетические требования к торговой мебели.
11. Изучение новейшего торгового оборудования на предприятии, осуществляющем его продажу.
	27
	2

	Учебная практика
1. Вводный инструктаж Ознакомление с коммерческой службой торговой (сбытовой) организации. Ознакомление с работой менеджера по продажам
2. Ознакомление с коммерческой работой по оптовым закупкам, методов коммерческой деятельности, ее инфраструктуры
3. Изучение организации розничной торговли. Освоение навыков в организации и технологии приемки товаров в магазине
4. Выполнение технологических операций по подготовке  товаров к продаже, их выкладка и реализация, в розничном предприятии.
5. Ознакомление с организацией  оптовой торговли. Изучение состояния государственного, производственного и внутрифирменного контроля
6. Изучение технического оснащения торговых организаций и охраны труда
7. Дифференцированный зачет
	36
	

	Производственная практика (по профилю специальности) практика, Виды работ
1. Ознакомление с предприятием и его оборудованием.   Инструктаж по охране труда и технике безопасности.
2. Ознакомление с коммерческой службой торговой  организации
3. Ознакомление с коммерческой службой торговой  организации 
4. Ознакомление с организацией  коммерческой деятельности по оптовым закупкам.

5. Ознакомление с организацией  коммерческой деятельности по оптовым закупкам.
6. Ознакомление с работой менеджера по продажам
7. Освоение навыков в организации и технологии приемки товаров в магазине.
8. Освоение навыков в организации и технологии приемки товаров в магазине.
9. Выполнение технологических операций по подготовке  товаров к продаже, их выкладка и реализация.
10. Выполнение технологических операций по подготовке  товаров к продаже, их выкладка и реализация.
11. Изучение технического оснащения торгового предприятия: торговое оборудование, весоизмерительное оборудование, ККТ
12. Изучение технического оснащения торгового предприятия: торговое оборудование, весоизмерительное оборудование, ККТ
13. Дифференцированный зачет

	72
	3

	Экзамен по модулю
	
	

	Итого
	546
	



3 УСЛОВИЯ РЕАЛИЗАЦИИ ПРОГРАММЫ МОДУЛЯ
3.1 Требования к минимальному материально-техническому обеспечению
Реализация программы профессионального модуля требует наличия учебного кабинетов: «Междисциплинарных курсов», «Технического оснащения торговых организаций» библиотеки и читального зала с выходом в Интернет.
Наличие мастерских:
- Учебный магазин
Мультимедийный комплект (проектор CASIO XJ-V2, экран LUMIEN Eco Picture) – 1 шт., доска подкатная - 1 шт., парта ученическая двойная - 15 шт.,стол преподавателя - 1 шт., стулья - 31 шт.
-Учебный склад.
Мультимедийный комплект (проектор CASIO XJ-V2, экран LUMIEN Eco Picture) – 1 шт., доска подкатная - 1 шт., парта ученическая двойная - 15 шт.,стол преподавателя - 1 шт., стулья - 31 шт.
Наличие лабораторий:
-Технического оснащения торговых организаций.
Оборудование учебного кабинета и рабочих мест кабинета и технические средства обучения:
Учебные двойные парты - 13 шт., стулья - 26 шт., стол и стул для преподавателя по 1 шт., проектор FullHD - 1 шт., экран - 1 шт., доска маркерная - 1 шт., шкафы для хранения учебно-наглядныж пособий - 2 шт., торговый прилавок для учебно-наглядных пособий - 1 шт., трибуна -1 шт., вешалка - 1 шт.
Наличие залов: библиотека, читальный зал с выходом в сеть Интернет; актовый зал.

3.2 Информационное обеспечение обучения (перечень рекомендуемых учебных изданий, Интернет-ресурсов, дополнительной литературы)
Основные источники:
1. Дорман В. Н. Основы коммерческой деятельности: учебное пособие для среднего профессионального образования / В. Н. Дорман; под научной редакцией Н. Р. Кельчевской. – Москва: Издательство Юрайт, 2022. – 134 с. – (Профессиональное образование). – ISBN 978-5-534-02383-1. – Текст: электронный // Образовательная платформа Юрайт [сайт]. – URL: https://urait.ru/bcode/492184
2. Коммерческая логистика : учебное пособие / под общ. ред. Н.А. Нагапетьянца.
— 2-е изд., испр. и доп. — Москва : ИНФРА-М, 2023. — 259 с. — (Среднее профессиональное образование). - ISBN 978-5-16-015895-2. - Текст : электронный. - URL: https://znanium.com/catalog/product/2015306Яковлев, Г. А.
3. Жулидов, С. И. Организация торговли : учебник / С.И. Жулидов. — 2-е изд., перераб. и доп. — Москва : ФОРУМ : ИНФРА-М, 2023. — 350 с. — (Среднее профессиональное образование). — DOI 10.12737/987233. - ISBN 978-5-8199-0842-6. - Текст : электронный. - URL: https://znanium.com/catalog/product/1914576
4. Коммерция (по отраслям) : учебное пособие / С.И. Жулидов, Н.В. Матырская, Г.А. Катюхина, О.В. Плохова, И.В. Шатилова. — 2-е изд., перераб. и доп. — Москва : ИНФРА- М, 2023. — 209 с. — (Среднее профессиональное образование). — DOI 10.12737/1200567. - ISBN   978-5-16-016628-5.   -   Текст   :   электронный.	- URL: https://znanium.com/catalog/product/1200567
5. Гайворонский, К. Я. Технологическое оборудование предприятий общественного питания и торговли : учебник / К.Я. Гайворонский, Н.Г. Щеглов. — 3-е изд., перераб. и доп. — Москва : ИНФРА-М, 2023. — 469 с. — (Среднее профессиональное образование). — DOI 10.12737/1059379. - ISBN 978-5-16-017316-0. - Текст : электронный. - URL: https://znanium.com/catalog/product/2029891
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Дополнительные источники:
1. Иванов Г.Г., Экономика торговой организации: Учебник / Иванов Г.Г. - Москва : НИЦ ИНФРА-М, 2021. - 182 с.: - (СПО). - ISBN 978-5-16-016902-6. - Текст : электронный. -
URL: https://znanium.com/catalog/document?id=375877.
2. Жулидов С.И., Организация торговли: Учебник/Жулидов С.И. – Москва: Издательсукий дом Форум, 2023 -350. – СПО.- 978-5-8199-0842-6- Текст : электронный. - URL: https://znanium.com/catalog/document?id=42045
3. Памбухчиянц, О. В. Организация торговли : учебник / О. В. Памбухчиянц. — Москва : Издательско-торговая корпорация «Дашков и К°», 2021 – 148 с. - ISBN 978-5-394- 04187-7- Текст : электронный. - URL: https:// https://znanium.com/catalog/document?id=371138

Законы и нормативные документы РФ в действующих редакциях
1. Федеральный закон от 22 мая 2003 г. N 54-ФЗ "О применении контрольно- кассовой техники при осуществлении расчетов в Российской Федерации". С изменениями и дополнениями от: 3 июня, 17 июля 2009 г., 27 июля 2010 г., 27 июня 2011 г., 25 июня 2012 г.,
7 мая, 2 июля, 25 ноября 2013 г., 5 мая 2014 г., 8 марта 2015 г., 3 июля 2016 г., 31 декабря 2017
г., 3 июля, 27 ноября, 25 декабря 2018 г., 6 июня, 26 июля 2019 г.
2. Российская Федерация. Законы. Гражданский кодекс РФ. Часть 1 от 30.11.1994. № 51-ФЗ [принят ГД ФС РФ 21.10.1994 г.] // Собрание законодательства РФ. 1994. № 32. Ст. 3301.
3. Российская Федерация. Законы. Гражданский кодекс РФ. Часть 2 от 26.01.1996.
4. №14-ФЗ [принят ГД ФС РФ 22.12.1995 г.] // Собрание законодательства РФ. 29.01.1996. № 5. Ст.410.
5. Российская Федерация. Законы. О защите прав потребителей: федер. закон: [принят Верховным Советом Российской Федерации 07 февраля 1992 г.] (с дополнениями и изменениями в редакции федеральных законов) № 2300-1– ФЗ. – Новосибирск: Сиб. Унив. Изд- во, 2010. – 32 с.
6. Российская Федерация. Законы. О техническом регулировании: федер. закон: [Принят Государственной Думой 15 декабря 2002 года] (с дополнениями и изменениями в редакции федеральных законов) № 184 – ФЗ от 27.12.2002 г. – М.: Омега-Л. – 66 с.
7. Постановление Правительства РФ Правила продажи товаров по образцам от 21.07. 1997 19.01.1998г. № 918. -14с.
8. Правила продажи отдельных видов товаров. Перечни товаров. - М.: А-Приор, 2009.- 32с.
9. Санитарные правила для предприятий торговли. – М.:ИНФРА-М, 2009 – 43с.
10. СП 2.3.6.1066-01 Санитарно-эпидемиологические требования к организациям
11. торговли и обороту в них продовольственного сырья и пищевых продуктов. утв. Главным государственным санитарным врачом РФ 6 сентября 2001 г. – М.: Минздрав России, 2001. – 36с.
12. ГОСТ Р 55888-2013 Услуги розничной торговли. Система менеджмента безопасности пищевых продуктов. Рекомендации по применению ГОСТ Р ИСО 22000-2007 для сферы розничной торговли. – М.: Стандартинформ, 2015. – 46 с.
13. ГОСТ Р 51773-2009. Услуги торговли. Классификация предприятий торговли. – М.: Стандартинформ, 2010. – 20 с.
14. ГОСТ Р 51303-2013 Торговля. Термины и определения. – М.: Стандартинформ, 2014. – 40 с.
15. ГОСТ Р 51074-2003 Продукты пищевые. Информация для потребителя. Общие требования. – М.: Стандартинформ, 2008. – 43 с.

Интернет-ресурсы:
1. Электронно-библиотечная система znanium.com
2. «Гарант» – справочно-правовая система - [Электронный ресурс]. - Режим доступа: http://www.park.ru.3 «Консультант Плюс» - http://www.consultant.ru.
3. Информационно-правовая система «Кодекс» - [Электронный ресурс]. - Режим доступа: http://www.kodeks.net.
4. Роспотребнадзор - Федеральная служба по надзору в сфере защиты прав потребителей и благополучия человека [Электронный ресурс]. - Режим доступа: http://25.rospotrebnadzor.ru/
5. Союз потребителей России [Электронный ресурс]. - Режим доступа: http://souz- potrebiteley.ru/
6. Электронный фонд правовой и нормативно-технической документации [Электронный ресурс]. - Режим доступа: http://docs.cntd.ru/
7. РосБизнесКонсалтинг (материалы аналитического и обзорного характера) - [Электронный ресурс]. - Режим доступа: www. rbc. ru

3.3 Общие требования к организации образовательного процесса

Освоение ПМ 01 «Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью» производится в соответствии с учебным планом по специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям) и календарным графиком. Образовательный процесс организуется строго по расписанию занятий.
График освоения ПМ предполагает последовательное освоение МДК 01.01 «Организация коммерческой деятельности», МДК 01.02 «Организация торговли», МДК 01.03 «Техническое оснащение торговых организаций и охрана труда», МДК 01.04 «Технология коммерческой деятельности на ярмарках, аукционах и товарных биржах», включающих в себя как теоретические, так и практические занятия.
Изучение теоретического материала может проводиться как в каждой группе, так идля нескольких групп.
При проведении практических занятий деление группы студентов на подгруппы не предусмотрено.
В процессе освоения ПМ предполагается проведение рубежного контроля знаний, умений у студентов. Сдача рубежного контроля (РК) является обязательной для всех обучающихся. Результатом освоения ПМ выступают ПК, оценка которых представляет собой создание и сбор свидетельств деятельности на основе заранее определенных критериев.
С целью оказания помощи студентам при освоении теоретического и практического материала, выполнения самостоятельной работы разрабатываются учебно- методические комплексы.
С целью методического обеспечения прохождения учебной и/или производственной практики, выполнения курсовой работы разрабатываются методические рекомендации для студентов.
При освоении ПМ каждым преподавателем устанавливаются часы дополнительных занятий, в рамках которых для всех желающих проводятся консультации.
Текущий учет результатов освоения ПМ производится при наличии оценок по ЛПР и рубежному контролю является для каждого студента обязательным. В случае отсутствия оценок за ЛПР и ТРК студент не допускается до сдачи квалификационного экзамена по ПМ.


4. КОНТРОЛЬ И ОЦЕНКА	РЕЗУЛЬТАТОВ ОСВОЕНИЯ ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО МОДУЛЯ (ВИДА ПРОФЕССИОНАЛЬНОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ)
4.1 Результаты освоения общих компетенций
Формы и методы контроля и оценки результатов обучения должны позволять проверять у обучающихся не только сформированность профессиональных компетенций, но и развитие общих компетенций и обеспечивающих их умений.

	Результаты
(освоенные общиекомпетенции)
	Основные показателиоценки результата
	Формы и методы контроля и оценки

	ОК 1 Выбирать способы решения задач	профессиональной деятельности применительно к различным контекстам
	- распознавать задачу и/или проблему в профессиональном и/или социальном контексте; анализировать задачу и/или проблему и выделять её составные части; определять этапы решения задачи
	Текущий контроль.

Тестирование. контрольная работа




Работа на контрольно- кассовой машине Создание мультимедийных презентаций.



Выполнение групповых	и индивидуальных творческих заданий.

	ОК 2 Использовать современные средства поиска, анализа и интерпретации информации и информационные технологии для выполнения задач профессиональной деятельности
	· определять задачи для поиска информации;
· определять	необходимые источники информации;
· планировать процесс поиска;
· структурировать	получаемую информацию
	

	ОК 3 Планировать и реализовывать собственное профессиональное и личностное	развитие, предпринимательскую деятельность в профессиональной		сфере, использовать знания по финансовой грамотности в различных жизненных
ситуациях
	· определять	актуальность нормативно-правовой документации		в
профессиональной деятельности
· применять современную научную профессиональную терминологию
	

	ОК 4 Эффективно взаимодействовать и работать в коллективе и команде
	· организовывать работу коллектива и команды;
· взаимодействовать с коллегами, руководством, клиентами в ходе профессиональной деятельности
	




4.2 Конкретизация результатов освоения ПМ



	ПК 1.1 Участвовать в установлении контактов с деловыми партнерами, заключать договора и контролировать их выполнение, предъявлять претензии и санкции

	Иметь практический опыт:
	Виды работ на практике:
Заполнение договоров с деловыми партнёрами
Для дефектовки товаров (с целью последующего предъявления претензии и санкции) использовать современное контрольно-диагностическое торговое оборудование

	Уметь:
	Тематика практических работ
1. Разработка рекомендаций по техническому перевооружению предприятия розничной торговли.
2. Составить договор поставки товаров

	Знать:
	Перечень тем, включенных в МДК:
1. Организация коммерческих связей и выбор потенциального поставщика
2. Правила торговли

	ПК 1.2 На своем участке работы управлять товарными запасами и потоками, организовывать работу на складе, размещать товарные запасы на хранение

	Иметь
практический опыт:
	Виды работ на практике:
При управлении	товарными	запасами	и	потоками	использовать современное подъемно-транспортное оборудование

	Уметь:
	Тематика практических работ:
1. Изучение	оборудования	предприятий	розничной	торговли непродовольственными товарами
2. Изучение оборудования и процессов товародвижения предприятияоптовой торговли.

	Знать:
	Перечень тем, включенных в МДК:
Механизацию и автоматизацию технологических процессов в торговле. Подъемно-транспортное оборудование.
Технические средства и технологическое оборудование для хранениятоваров.

	Самостоятельная работа
	Тематика самостоятельной работы:
Анализ оборудования предприятия оптовой торговли (по выбору студента) и разработка	рекомендаций	по	совершенствованию	его	технической
оснащенности.

	ПК 1.3 Принимать товары по количеству и качеству

	Иметь практический опыт:
	Виды работ на практике:
При приемке товаров использовать современное торговое оборудование

	Уметь:
	Тематика практических работ
Изучение правил приемки товаров по количеству и качеству
Изучение инструкций по приемке продовольственных и непродовольственных товаров

	Знать:
	Перечень тем, включенных в МДК:
Правила приёмки товаров по количеству и качеству
Технические средства и технологическое оборудование для хранениятоваров. Торговое измерительное оборудование.

	Самостоятельная работа
	Тематика самостоятельной работы:
Предварительные условия	для	механизации	технологических	процессов товародвижения на розничных предприятиях
Торгово-технологические схемы приемки и размещения товаров

	ПК 1.4 Идентифицировать вид, класс и тип организаций розничной и оптовой
торговли




	Иметь практический опыт:
	Виды работ на практике:
При идентификации вида, класса и типа организаций розничной и оптовой торговли оценивать состояние торгового оборудования

	Уметь:
	Тематика практических работ
1.Разработка рекомендаций по техническому перевооружению предприятия розничной торговли

	Знать:
	Перечень тем, включенных в МДК:
Товародвижение.
Классификация торговых предприятий.
Технические средства и технологическое оборудование для хранениятоваров.

	Самостоятельная работа
	Тематика самостоятельной работы:
Предварительные условия для механизации технологических процессов товародвижения на оптовых предприятиях

	ПК 1.5 Оказывать основные и дополнительные услуги оптовой и розничной
торговли

	Иметь практический
опыт:
	При оказании основных и дополнительных услуг оптовой и розничнойторговли использовать современное торговое оборудование

	Уметь:
	Тематика практических работ.
Изучение оборудования предприятий розничной торговли продовольственными товарами.

	Знать:
	Перечень тем, включенных в МДК: Подъемно-транспортное оборудование. Холодильное оборудование.
Маркировочное и этикетировочное оборудование

	Самостоятельная работа
	Тематика самостоятельной работы:
Анализ оборудования магазина продовольственных товаров (по выбору студента) и разработка рекомендаций по совершенствованию его технической оснащенности

	ПК 1.6. Участвовать в работе по подготовке организации к добровольной сертификации услуг

	Иметь практический
опыт:
	Виды работ на практике:
При подготовке организации к добровольной сертификации услуг использовать современное торговое оборудование

	Уметь:
	Тематика практических работ:
Изучение	оборудованияпредприятий розничной торговли непродовольственными товарами

	Знать:
	Перечень тем, включенных в МДК:
Торговое измерительное оборудование

	Самостоятельная работа
	Тематика самостоятельной работы:
Сравнительные	достоинства,	недостатки	и	предпочтительные сферы применения различных типов весов. Выбор типа весов для заданных
условий работы.

	ПК 1.7 Применять в коммерческой деятельности методы, средства и приемы
менеджмента, делового и управленческого общения

	Иметь практический опыт:
	При	осуществлении	коммерческих	процессов	торгового	предприятия
применять методы,	средства	и	приемы	менеджмента,	делового	и управленческого общения.

	Уметь:
	Тематика практических работ:
Использовать схемы делового общения с партнёрами и	клиентами торгового предприятия

	Знать:
	Перечень тем, включенных в МДК:
Приемы делового общения, маркетинговых коммуникаций при разработке коммерческих предложений




	Самостоятельная работа
	Тематика самостоятельной работы:
Теория менеджмента организации

	ПК 1.8 Использовать основные методы и приемы статистики для решения практических задач коммерческой деятельности, определять статистические величины, показатели вариации и индексы

	Иметь
практический опыт:
	При определении показателей коммерческой деятельности торгового предприятия использовать возможности программного обеспечения современных контрольно-кассовых машин

	Уметь:
	Тематика практических работ:
Проводить расчеты с использованием статических показателей для оценки эффективности коммерческой деятельности торгового предприятия

	Знать:
	Перечень тем, включенных в МДК:
Экономико-статистические	методы	анализа	основных	экономических показателей деятельности предприятия

	Самостоятельная работа
	Тематика самостоятельной работы:
Расчет экономических показателей деятельности торгового предприятия

	ПК 1.9 Применять логистические системы, а также приемы и методы закупочной и коммерческой логистики, обеспечивающие рациональное перемещение материальных потоков

	Иметь
практический опыт:
	Виды работ на практике:
Для обеспечения рационального перемещения материальных потоков использовать современное подъемно-транспортное оборудование

	Уметь:
	Тематика практических работ:
Применять логистические системы для оптимизации перемещения материальных потов
Изучение оборудования и процессов товародвижения предприятия оптовой торговли.

	Знать:
	Перечень тем, включенных в МДК:
Классификация торгового оборудования. Механизация и автоматизация технологических процессов в торговле.
Технические средства и технологическое оборудование для хранения товаров.

	Самостоятельная работа
	Тематика самостоятельной работы:
Различные виды тары-оборудования

	ПК 1.10 Эксплуатировать торгово-технологическое оборудование

	Иметь практический опыт:
	Виды работ на практике:
работать	на	контрольно-кассовой		технике;	весах, сканерах, этикетировочном	оборудовании	и	оборудовании для защиты  от
несанкционированного выноса товаров, холодильном оборудовании

	Уметь:
	Тематика практических работ:
1. Изучение оборудования и процессов товародвижения предприятия оптовой торговли.
2. Изучение	оборудования	предприятий	розничной	торговли непродовольственными товарами.
3. Изучение	оборудования	предприятий	розничной	торговли продовольственными товарами.
4. Разработка	рекомендаций	по	техническому перевооружению предприятия розничной торговли




	Знать:
	Перечень тем, включенных в МДК:
1. Классификация торгового оборудования.
2. Механизация и автоматизация технологических процессов в торговле.
3. Фасовочно-упаковочное оборудование.
4. Тара-оборудование.
5. Подъемно-транспортное оборудование.
6. Технические средства и технологическое оборудование для хранения товаров.
7. Холодильное оборудование.
8. Торговое измерительное оборудование.
9. Маркировочное и этикетировочное оборудование.
10. Торговая мебель. Торговый инвентарь.
11. Оборудование для защиты от несанкционированного выноса товаров.
12. Охрана труда

	Самостоятельная работа
	Тематика самостоятельной работы:
1. Классификация фасовочно-упаковочного оборудования по периодичности действия и по источнику энергии.
2. Классификация фасовочно-упаковочного оборудования по характеру технологических операций и по консистенции товаров.
3. Эксплуатационно-технические и санитарно-гигиенические требования к торговой мебели. Эргономические и эстетические требования к торговой мебели.
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CHEIHANBLHOCTH CpeaHero npodeccnonaisHoro obpasosanmst (nanee CI10)
38.02.04 Kommepust (110 otpaciisiv)

KOO, naumenoganue eneyuaiHocmu(ei)

Opranusanus-paspadorunk: I'AIIOY «AKkOynakCKui MOMUTEXHUIECKUMA TEXHUKYM

Paspaboruuk: Taresna Biiajuimuposua Tepfaenko, [penoiasaress creldaabHbIX

AWCUMILIMH BBICIIEH KaTeropmu
D.M.0.. yueHas cTenenb. 36aHHe, A0KHOCTD

Penensentsl: Kycannosa TonkeiH JKyMalkupeeBHa 3aMeCTHTENb JAUPEKTopa  I10
y4eOHO-TIPOM3BOACTBEHHON paboTe

©.N.0.. yuenas CTeneHb, 3BaHue, A0MKHOCTL '7/

Pexomenyiosana Meromueckum coBetom [AIIOY «AxOynakckuit
MONUTEXHHYECKUI TEXHUKYM», TpoTokos Ne 1 ot 29.08. 2023r.

Paccmorpena MeToguIeckol KOMHUCCHEH Wﬂpwz/ 7/ 3
o/

nporoxos No 1 ot 30.08. 2023 r.

Yasepucena aupextopom I'AIIOY «AkOynakcKui MOTHTEXHUUSCKIH TEXHUKY M)

31.08.2023 r %/’— E.B.CumakoBa

(mommucs, M.M1.0.)





